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In eigener Sache:
Das bringt IThnen OCM diesmal!

Endlich ist es soweit, die
zweite Ausgabe von OCM -
Osterreichischer Computer
Markt! ist erschienen.
Nachdem es gerade bei ei-
ner neuen Zeitschrift
schwer ist, vorauszusehen
wie sie beim Leser an-
kommt, zeigten unsdie vie-
len Leserzuschriften aus
ganz Osterreich, daf wir
uns auf dem richtigen Weg
befinden.

Hoffentlich schreiben Sie uns
auch in Zukunft, was Ihnen
an OCM gefallt, oder was wir
noch verbessern kénnen.
War die erste Ausgabe noch
mit zweifarbigen Titelblatt,
sind wir bereits diesmal auf
einenvierfarbigen Umschlag
umgestiegen. Die zweite Aus-
gabe umfapt wieder 52, hof-
fentlich fiir unsere Leser
ebenso interessante Seiten,
wie die Erstausgabe. In Zu-
kunft beabsichtigen wir, un-
sere Zeitschrift sowie die Sei-
tenanzahl zu erweitern und
bereits demnéachst wollen wir
die gesamte Zeitschrift vier-
farbig gestalten. Wir freuen
uns, dag viele Leser die Mog-
lichkeit eines Abonnements
bereits bei der ersten Ausga-
be ergriffen haben und hof-
fen auch in nichster Zeit auf
ein derart starkes Echo. In
dieser Ausgabe von ‘OCM
befinden sich bereits mehr
Produktinformationen von
osterreichischen Computer-
firmen als in der Erstausga-
be; wir sind bemiiht, in den
nichsten Ausgabenvon OCM
noch mehr Informationen
aus allen Bundeslidndern,
zur Zufriedenheit all unse-
rer Leser, zu erhalten. Die
Aktion “Computersuche” hat
ebenfalls bei unseren Lesern
groffen Anklang gefunden.
So wurden tiber 300 Com-
putersuche-Anfrage-Cou-
pons von uns an die entspre-

chenden Firmen weitergelei-
tet. Das Janner-OCM-Ge-
winnspiel hat ebenfalls gro-
Ben Anklang bei unseren
Lesern gefunden. Die Gewin-
nerdesJanner-Gewinnspiels
wurden bereits ermittelt und
auf Seite 49 verdffentlicht.
Sie werden ihre Preise inden
niachsten Tagen zugesandt
bekommen. Das Thema des
Monats Februar ist Direkt-
versand in Osterreich. OCM
berichtet diesmal tiber die
Vor- und Nachteile, die die-
ses weltweit bereits bewéhr-
te Vertriebssystem, welches
nunauch inOsterreich schén
langsam aus den Kinder-
schuhen steigt und erwach-
sen wird, mit sich bringt.
Dazu haben wir einige Per-
sonlichkeiten aus der Com-
puterbranche interviewt. So
kénnen unsere Leser vonden
verschiedenen Seiten héren,
bzw. nachlesen was Compu-
terfachleute von Direktver-
sand mit Computerproduk-
ten halten. Die Meinung ei-
nes Computergrofhéndlers
und Importeurs ist ebenso
nachzulesen, wie die Mei-
nung eines Filialleiters einer
deutschen Computerhan-
delskette sowie die Meinung
von Direktversendern. Einen
speziellen Schwerpunkt ha-
ben wir in dieser Ausgabe
auch neuen Technologien
gewidmet. Intel kiindigte fiir
1993 einige gewichtige Neue-
rungen fir den Computer-
sektor an. So wird es bereits
innéachster Zeit méglich sein,
auf jedem Desktop-Compu-
ter digitales Video zu verar-
beiten. Der neue Super-Pro-
zessor von Intel ist ebenfalls
fiir das erste Quartal 1993
geplant. Die Firma Epson re-
volutioniert den Druck mit
Tinte und stellt die neue Pie-
zo-Tintendrucktechnologie
vor, welche laut Epson be-
reits in nachster Zeit Laser-

drucker verdriangen soll. Die
Firma Perceptronic hat den
sogenannten Security-Mana-
ger, eine Steckkarte samt
Software, entwickelt, die ei-
nen PC in eine Sicherheits-
zentrale verwandelt. In die-
ser Ausgabe bieten wir Ih-
nenauch ein Kurzportratder
Firma Sybex sowie einen ge-
nauen Einblick in das Buch-
Reihenkonzept dieses, bei
Computeranwendern wohl-
bekannten und geschatzten
Fachbuchverlages. Dag Da-
tentibertragung mittels Mo-
dem bald auch vom Flug-
zeugsitz aus moglich sein
koénnte, erfahren Sie ebenso
in dieser Ausgabe wie die
neue Offensive von NEC auf
dem PC-Markt. Viel Leistung
fiir relativ wenig Geld bietet
auch der neue Notebook
DECpc 325SL. Als Unterneh-
men des Monats stellen wir
Ihnen diesmal die TM DATA
Grofhandels gmbH. vor. TM
DATA zahlt zu den gréfiten
Lieferanten von qualitativ
hochwertigsten No-Name-
Disketten in Osterreich und
ist zudem Generalvertreter
derMarke A4 TECH in Oster-
reich. TM DATA stellte auch
die Preise flir das diesmona-
tige Gewinnspiel zur Verfii-
gung. Auch an Hardware-
Neuigkeiten haben wir un-
seren Lesern diesmal viel zu
bieten. Das deutsche Unter-
nehmen HEPP-Compu-
tertechnik brachte vor kur-
zer Zeit einige innovative Pro-
dukte auf dem Controller-
Sektor auf den Markt, die
wir in dieser Ausgabe vor-

stellen. Mit AT-BUS PRO ist
es zum Beispiel méglich, bis
zu vier AT-Bus Festplatten
in einem PC zu installieren.
Eine weitere Sensation ist
der, von HEPP-Compu-
tertechnik entwickelte, AT-
Bus Controller fiir XT's. War
es bisher aufgrund der in
alten XT s fehlenden 16 Bit-
Architektur nicht méglich,
zeitgemafe AT-BUS Festplat-
ten zu verwenden, e -
licht dieser Controller den
Betrieb von bis zu zwei AT-
Bus Festplatten. Eizo stellt
einen neuen 15" Monitor mit
16" Bildfliche vor und von
HARTL Computersystemeer-
fahren Sie, wie man gratis
Spiele, Grafikprogramme,
Informationen, CAD, DTP,
Datenbanken und vieles
mehr fiir PC und Amiga mit-
tels CHANNEL VIDEODAT
als Beistellgerat oder als 8-
Bit Karte ins Haus bekommt.
Inder nachsten Ausgabevon
OCM werden wir den CHAN-
NELVIDEODAT, den uns die
Firma Hartl zur Verfiigung
gestellt hat, ausfiihrlich te-
sten und Thnen dartiiber ge-
nau Berichterstatten. Seﬁ—
verstindlich stellen wir Th-
nen in dieser Ausgabe von
OCM auch wieder die aktu-
ellsten Buch-Neuerschei-
nungen, sowie Software-Neu-
heiten und Spiele vor. Wir
hoffen daf Thnen auch diese
Ausgabe von OCM gefillt,
und Ihnen viel Information
und Wissenswertes bietet,
und Sie auch in Zukunft zu
unseren Stammlesern zih-
len werden.

Seite 4
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Intel, Microsoft:

INDEO Technologie & Video fiir Windows

Obwohl digitales Video auf
Desktop-Computern schon
seit einigen Jahren erhalt-
lich ist, war die Akzeptanz
der Anwender nicht beson-
ders grof3, da durch die zu-
siitzlich bendtigten Add-In
Karten recht hohe Kosten
und auch oft Inkompatibi-
litéiten entstanden. Video
fiir Windows umgeht die-
ses Problem, da mit ihm
itale Videoinformatio-
ufjedem Intel 386 TM-
oder Intel 486TM-Compu-
ter, der unter Microsoft
Windows liuft, verarbeitet
werden konnen.

Intel und Microsoft haben
zusammen die sog. “Scalable
Video"-Technologie (skalier-
bare Videotechnologie) ent-
wicktelt, mit der sich die
Auflésungen des Videobildes
automatisch an die Leistung
und Konfiguration der zur
Verftigung stehenden Com-
puter-Hardware anpafst. Ein
Bild, das aufeinem Intel 386-

basierenden PC wiedergege-

ben wird, kann mit einer Rate
von 15 Frames pro Sekunde
(fps) auf einem Zehntel des
Qitors dargestellt werden.

sselbe Bild kann auf ei-
nem Intel 486-basierenden
PC mit einer Rate von 24 fps
auf einem Viertel des Moni-
tors gezeigt werden. Mit ei-
ner zusatzlichen i750(R)-Vi-
deo-Prozessor-Beschleuni-
gungskarte im System kann
das Bild in voller Bewegung
in voller Gréf3e auf dem Bild-
schirm mit einer Rate von 30
fps dargestellt werden. Wenn
der Anwender eine Videoka-
mera besitzt und auBerdem
in seinem System eine i750-
Video-Prozessor-Beschleuni-
gungskarte eingebaut hat,
kann er mit Hilfe der Indeo-
Technologie auch Videos Bild
fir Bild aufnehmen, kom-
primieren und sofort wieder-
geben, alles in Echtzeit. Die

Bilder misen komprimiert
werden, da die aufgenom-
menen Videodaten enorm
viel Speicher auf der Fest-
platte brauchen, mehr als in
einem PC normalerweise zur
Verfiigung steht. Die Indeo-
Technologie fithrt eine sofor-
tige Komprimierung der Auf-
nahme parallel zur Wieder-
gabe durch. Deswegen kann
aufeine Off-Line Komprimie-
rung verzichtet werden, was
sich in deutlich geringeren
Kosten fiir zusatzlichen Spei-
cher niederschligt. Wenn die
Indeo-Technologie zusam-
men mit Programmen wie
dem kiurzlich angektuindigten
Video for Windows von Micro-
soft eingesetzt wird, kénnen
auf allen PC-Plattformen Vi-
deo-Files in vorhandene An-
wendungsprogramme wie
WordPerfect, Microsoft Word
und Lotus Notes tibernom-
men werden. Aufierdem kén-
nen diese Video-Files z.B.
tiber Netzwerk an andere

Anwender geschickt werden,
die sich diese Videobilder
dann ohne zusitzliche Hard-
oder' Software anschauen
kénnen. Intels Software-
Technologie ist in Video fiir
Windows integriert worden.
Mit Intels Indeo-Technologie
kénnen digitale Videos ent-
weder in Software oder mit
zusitzlichen Hardware-Be-
schleunigerkarten verarbei-
tet werden. Mit einer Video-
kamera und einer im System
eingebauten Beschleuniger-
karte mit Video-Chips von
Intel kénnen mit Hilfe der
Indeo-Technologie Videos
auf einem PC mit nur einem
Tastendruck wiedergegeben
werden. Zur Zeit sind bereits
ca. 10 Millionen PCs, sowie
Versionen von Windows und
Windows NTinstalliert, auch
die Anzahl der Netzwerke
steigt unaufhérlich an.
Durch die Indeo-Technolo-
gie ist es fiir jeden Benutzer
eines Intel 386- oder Intel

486-PC moéglich, seinen
Standard-PC in einen Video-
Computer zu verwandeln.
Video in digitaler Form wird
weitreichende Folgen haben,
in welcher Weise Leute mit-
einander kommunizieren
und auf Informationen zu-
greifen. Intel und Microsoft
sind sich in der Beurteilung
der Chancen des digitalen
Video Computing einig. Dar-
um haben sie auch Intels
Indeo-Technologie in Video
fiirr Windows integriert. Der
von Microsoft empfohlene
Listenpreis fur die Software
Video fiir Windows liegt bei
199 US Dollar. Im Paket ent-
halten sind Tools flir die Wie-
dergabe von Videos, das Ein-
fiigen, Editieren und Herstel-
len von komprimierten, digi-
talen Videos. Mit Video flir
Windows kénnen ab der Ver-
sion Windows 3.1 aufwirts
bis zu Windows NT (auf
Workstations) digitale Videos
wiedergegeben werden.

INTEL INDEO TECHNOLOGIE & VIDEO FUR WINDOWS

E
Bild: INTEL
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Intel :

Neue INTEL 486-SL Mikroprozessoren

fiir die tragbaren Computer der nichsten Generation

Die neuen INTEL 486-SL
Mikroprozessoren ermégli-
chen nun allen Computer-
herstellern eine CPU mit
hoherer und niedrigerer
Versorgungsspannung fiir
Ihre Notebooks der nich-
sten Generation zu verwen-
den. Mit Intel s 486-SL Mi-
kroprozessoren konnen
auch Notebook-Computer
echte 486-Leistung errei-
chen.

Die neue Familie der Intel
486-SL-Mikroprozessoren,
tibrigens die einzigen CPUs
der 486-Klasse, die speziell
fiir den Einsatz in mobilen
Anwendungen entwickelt
wurden, erreichen die zwei-
fache Geschwindigkeit der
schnellsten Intel 386-SL
CPUs. Durch das vollstati-
sche 38,3-Volt-Design und
ihre verbesserten Power-
Management-Eigenschaften
wird beim Einsatz des Intel
486-SL-Mikroprozessors der
Stromverbrauch einer Mut-
terplatine halbiert. Dadurch
verlangert sich die durch-
schnittliche Batterielebens-
dauer heutiger Notebooks
um eine Stunde auf somit
vier Stunden. Aufgrund sei-

ner hohen Integration und
seiner kleinen Gehauseab-
messungen braucht er 60
Prozent weniger Platinenfla-
che als sein Vorganger, der
Intel 386-SL. Weiterhin hat
der neue Prozessor eine Men-
ge Eigenschaften, die sich
vorteilhaft auf die Flexibilitat
und Geschwindigkeit bei
Neuentwicklungen eines Sy-
stemes auswirken. Durch die
Kombination der “Core Lo-
gic” einer Intel 486DX-CPU
mit der Intel-SL-Architektur
uibertragt der Intel 486-SL-
Mikroprozessor die Leistung
eines Tischcomputers aufein
echt tragbares System. Die
zusitzliche Leistung wird
durch geringere Taktzyklen/
Befehl sowie die Integration
eines 8-KByte-Cache, eines
mathematischen Coprozes-
sors, eines 32-Bit-Memory-
Controllers und eines ISA-
Bus-Controllers erreicht. Die
Batterielebensdauer wird
aufgrund des vollstatischen
3,3-Volt-Designs, sowie des
Intel-"System-Management-
Mode” (SMM) verldngert.
Dadurch kénnen Computer-
hersteller ihre existierenden
Power-Management-Lésun-
gen, die mit den gingigen

Betriebssystemen oder Soft-
ware-Anwendungen kompa-
tibel sind, beibehalten. Die
Familie der Intel 486-SL-Mi-
kroprozessoren wird anfangs
in mehreren Versionen, mit
Geschwindigkeiten von 25-
und 33MHz, angeboten. Da-
mit wird eine Leistung von
11 bis 14,5 MIPS erreicht.
Die Intel-SL-Architektur bie-
tet weitere leistungssteigern-
de Eigenschaften, wie z.B.
den peripheren Interface-
Bus (PI), der max. den drei-
fachen Durchsatz des AT-
Busses erreicht. Uber den

Intel 486-SL Mikroprozessor

PI-Bus kénnen schnelle Pe-
ripherieeinheiten wie z.B.
Flash-Harddisks oder Gra-
phikcontroller der Firmen
Chips & Technologies, Cir-
rus Logic oder Western Digi-
tal direkt mit der CPU ver-
bunden werden. Dies ver-
doppelt die Bildschirmreak-
tionszeit und verbessert die
Farb- und grafischen Anwen-
derschnittstellen. Infolge der
héheren Integration und der
kleinen PQFP (Plastic Quad
Flat Pack) und SQFP (Shrink
Quad Flat Pack) Plastik-Ge-
hause der Intel 486-SL-CPU
vermindert sich der nétige
Platzbedarf auf einem CPU-
Board um 50 bis 60 Prozgat.
Deswegen kénnen Co -
terhersteller kleinere und
besser ausgestattete mobile
Computer herstellen.

Intel :

Es wird keinen

DieIntel Corporation bricht
mit Ihrer Tradition und be-
nennt die 5. Generation ih-
rer kompatiblen Mikropro-
zessor-Linie nicht als
80586, sondern gibt der
neuen Prozessorgeneration
den Namen Pentium.

Der Pentium-Mikroprozes-
sor, dessen Einfithrung von

Intel flir das 1. Quartal 1993
geplant ist, wird Advanced
Personal Computer, Work-
stations und Server betrei-
ben und verspricht bessere
Eigenschaften im Bereich
Grafik, Netzwerk und Video
fir Desktop Personal Com-
puter. Auf dem Pentium-Mi-
kroprozessor basierende
Computer-Systeme werden

Intel 586 geben

laut Intel voll kompatibel zu
den etwa 100 Millionen Per-
sonal Computern mit Intel's
friheren 8088, 286, Intel
386 und Intel 486 Mikropro-
zessoren sein. Logischerwei-
se miiBte dieser Chip ‘586"
heiBen, doch da es leider
nicht méglich ist, diese Zah-
len schiitzen zu lassen, d.h.

daf jedes andere Unterneh-

men jeden Chip einen 586er
nennen kann, auch wenn
dieser nichtden Anspriichen
des Originals entspricht, ent-
schlof3 man sich bei Intel fiir
den neuen Namen. Der Pen-
tium-Prozessor wird tiber 3
Millionen Transistoren aufei-
nem Chip integrieren und
mehr als 100 Millionen In-
struktionen/sek. ausfiihren.

Seite 6
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Epson :

Piezo Tintendrucktechnologie

soll Laserdrucker verdriangen

EPSON revolutioniert den
Druck mit Tinte. In den
ersten Monaten des Jahres
1993 wird EPSON einen
kleinen Tinten-Diisen-
Drucker auf den Markt brin-
gen, der iiber einen neuar-
tigen und preiswerten Pie-
zo-Druckkopf verfiigt. Mit
dieser patentierten Plezo-
D echnologie erwartet
EP den Markt dernicht-

mechanischen Drucker in -

den nidchsten Jahren zu
revolutionieren.

So wie die Kopiertechnologie
durch den Bau von Laser-
druckern die Welt der Com-
puterdrucker beeinfluft hat,
so kénnte es in einigen Jah-
ren mit der Piezo-Diisen-
Technologie sein. Ein Seiten-
drucker mit 7 Seiten pro
Sekunde (420 Seiten/Minu-
te = 25.200 Seiten/Stunde)
auf Diisendruckerbasis ist
heute bereits theoretisch
denkbar. Die Piezo-Diisen-
Technologie stellt eine ideale
Basis fiir Seitendrucker dar,

de ie braucht keine Zwi-

schi?trager wie Fotoleiter
und Developer, sie bringt die
Tinte direkt auf das Papier.
Es ist nicht unwahrschein-
lich, dag jene Kopiererher-
steller, die heute an die Her-
steller von Laserdruckern
Lizenzen geben, in Zukunft
fur ihre Kopiergeréte Lizen-
zen bei EPSON erwerben.
Generell zeichnet sich die
Piezo-Technologie durch
hohe Geschwindigkeit aus.
Wéahrend der thermische Tin-
tendruck (Bubble-Technik)
nicht schneller als 300 Zei-
chen pro Sekunde (4.000
Tropfchen/Sekunde) druk-
ken kann, schalfft das Piezo-
Prinzip vom System her bis
zu 20.000 Trépfchen, das ist
 finfmal schneller. Sie ist

auferdem die umwelt-
freundlichste. Der Abfall, den
man bei Laserkopierern oder
‘Kopiergerdten entsorgen
oder wiederverwerten mug,
ist betrachtlich. Zum Teil
sogar noch wesentlich mehr
“Mist” verursachen die Bub-
ble-Jet-Drucker. Lediglich
EPSON mit der Piezo-Diisen-
Technologie hates geschalfft,
den Abfall zu minimieren.
EPSON ist der einzige Her-
steller, der Tintenkassetten
im Werk wiederbeftillt. Dag
die leeren Tintenkassetten
tatsdchlich zu EPSON zur
Wiederbeftillung zurtickkeh-
ren, wird durch ein Pfand
von 60 Schilling forciert. Der
Inhalt einer Tintenkassette
reicht bei EPSON drei- bis
sechsmal so lange wie bei
einem Bubble-Jet-Drucker.
Das wirkt sich auch auf die
Kosten aus. Eine EPSON-
Seite koste nur 25 Groschen.
Der neue EPSON-Piezo-
Druckkopf wird ein soge-
nannter Permanent-Druck
kopf sein, den man im Ge-
gensatz zu den Bubble-Jet-
Druckern nicht tauschen
oder wegwerfen mug, son-
dern dessen Lebensdauer
jener des Druckers ent-
spricht. Die hervorragende
Schriftqualitit der EPSON
Ditisendrucker wird unter
anderem dadurch erreicht,
daf die Drucker nur exakt
soviel Tinte versprithen, wie
unbedingt notwendig ist.
Einfache Hochtechnologie,
Umweltfreundlichkeit, die
hohe Geschwindigkeit und
niedrige Kosten der EPSON
Piezo-Diisen-Technologie

konnten den Markt der Tin-.

ten Drucker in naher Zu-
kunft erheblich verindern.
Die ersten Drucker, die mit
dieser neuen Technik aus-
gestattet sind wurden uns

am 26. Janner 1993 vom
osterreichischen EPSON Ge-
neralvertrieb, der Firma
Hayward mit Sitz in Salz-
burg anliglich einer Pres-
sekonferenz im Hotel Wien-
Plaza prisentiert. Epson hat
mit den Piezo-Diisen-Druk-
kern der Klasse SQ-870/
1170 die Anforderungen an
Druck¢ualitiat, Druckkosten
sowie Umweltfreundlichkeit
bestens gelogt. Mit dem neu-
en Stylus 800 bringt EPSON
den MACH-Druckkopf (Mul-
ti-layer ACtuator Head) auf
den Markt, der mit seiner
neuen Piezo-Technologie die-
se Leistungen nun auch in
einer neuen Preiskategorie
und daher in breitesten An-
wendungsgebieten bietet.

Nihere Informationen erhal-
ten Sie dsterreichweit im gu-
ten Fachhandel, oder direkt
bei der Firma Hayward,HCP,
5071 Wals 405, Telefon
0662/85-29-29-Q oder bei
der Wiener Niederlassung
von Hayward.HCP, 1130
Wien, Hietzinger Hauptstra-
Bed9, Telefon 0222/877-16- -
59-0 Da die ersten Epson
Stylus Drucker-Modelle uns
erst am 26. Janner vorge-
stellt wurden, bzw. erst in
nichster Zeit in den Handel
kommen, war es uns leider
nicht méglich, bereits in die-
ser Ausgabe einen ausfiihr-
lichen Test-Bericht zu brin-
gen. Der Testbericht wird
sich dafiir aber in der Marz-
ausgabe von OCM befinden.

OCM Februar/93

NO NAME DISKETTEN, MARKEN DISKETTEN,
DISKETTENBOXEN, DATACARTRIDGES,
MONITORFILTER, MAUSE, TRACKBALL,

HANDYSCANNER, MOUSEPAD,
REINIGUNGSMITTEL, DRUCKERSTANDER,
DRUCKERKABEL. COMMODORE UND

. DIVERSES ZUBEHOR,

~TM DATA Handelsges.m.b.H.
Anton Baumgartner-Strafie 44/C4/0406 * A-1230 Wien
Tel.: 0222/67 59 420 * Fax: 0222/67 59 421

s
—




OCM - AKTUELL

Jarosch :

Security-Manager

Steckkarte samt Software verwandelt PC in Sicherheitszentrale

Ein Komplett-Package, das
einen PC in eine Sicher-
heitszentrale verwandelt,
hat die Firma Perceptronic
entwickelt. Es heiit Secu-
rity-Manager und besteht
aus einem PC-Board und
Software.

An die Erweiterungskarte
kénnen bis zu 96 Signalge-
ber angeschlossen werden.
Die praktische Installationist
fiir PC Anwender kein Pro-
blem. Die Perceptronic, Elek-
tronische Anlagen For-
schungs-, Entwicklungs-,
Produktions- und Vertriebs
ges.m.b.H. ist eine Griin-
dung des Sicherheits-Fach-
mannes Ing. Friedrich Ja-
rosch, der seit mehr als 20
Jahren Sicherheitstechnik

fiir Politik, Militir, Kernkraft,
Industrie oder Private ent-
wickelt und liefert. Mit dem
neuen Security-Manager
tragt Jarosch dem wachsen-
den Sicherheitsbediirfnis in
Handel, Gewerbe und Indu-
strie Rechnung. Jeder auch
noch so kleine Bereich in ei-
nem Unternehmen kann mit
Zugangssicherung und per-
fekten Kontrolleinrichtungen

versehen werden. Es ist also

nicht nétig, in einem Unter-
nehmen ein alle Abteilungen
umfassendes System einzu-
fithren. Alleine die Buchhal-
tung, speziell die EDV oder
auch nurdas Handlager kén-
nen separat und zu geringen
Kosten gesichertwerden. Ein
PC, dazu der Security-Ma-
nager um nur S 24.960,-excl.

MS Access 1.0 dt.
Cinemania CD-ROM
MS Money 2.0 dt.

Star Trek Screen-Save

... besuchen Sie uns
Riesenauswahl
Spielespezialist

Alpha Up-to-date

Getreidemarkt 10
1010 Wien

Tel.: 587 85 11
FAX: 567670

MWSt. und beide gemeinsam
erlauben bereits die Kontrol-
le von 96 verschiedenen Si-
gnalen. Samtliche Funktio-
nen lassen sich vom Anwen-
der selbst bestimmen. Der
Security-Manager ist flir alle
Informationen offen, ob sie
vonSystemen (Alarm, Brand,
Gas usw.) kommen oder di-
rekt von einer Schranken-
anlage, einem Turkontakt
oder einer Maschine stam-
men. Ein integriertes CAD-
Paket unterstiitzt das Zeich-
nen eines Planes in jeder
gewlinschten Ausfiihrung.
AutoCAD-Pliane lassen sich
sogar direkt iibernehmen.

Im Emstfall signalisiert das
Programm auf dem Plan des
Gebiudes oder Geldndes um
welchen Alarm oder welche

0S 6.991,--
0S 1.199,--
OS 1.398,--
OS 692,--

Computerbuchshop

HeinestraBe 3
1020 Wien

Tel.: 214 53 68
FAX: 214 53 68

Meldunges sich handelt. Auf
Tastendruck sieht der Be-
diener das Detail. Ein zuge-
ordneter Text nennt die Art
des Alarmes oder der Mel-
dung und informiert was zu
tun ist. Damit erhilt der An-
wender zum richtigen Zeit-
punkt die richtige Informati-
on fiir die richtige Entschei-
dung. Dadurch kénnen im
Ernstfall Schiaden in Millio-
nenhéhe vermieden werden.
Wer zwar eine kostengiinsti-
ge Losung sucht, sich aber
nicht selbst damit beschéfti-
gen will, bekommt von Per-
ceptronic auch eine komplet-
te, schlisselfertige Insgalla-
tion bis hin zum Servi

Nihere Informationen iiber
den Security-Manager er-
halten Sie bei Perceptro-
nic, Elektronische Anla-

gen Forschungs-, Entwick-
lungs-, Produktions- und
Vertriebs ges.m.b.H., 1150
Wien, Arnsteingasse 7,
Tel.: 0222/854160
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Sybex :

SYBEX COMPUTERBUCHER
sind Mark_enartikel & Helfer im Notfall

Innerhalb des grofien Mark-
tes der Fachbiicher steht
die Literatur zu Mikrocom-
putern in vieler Hinsicht
einzig dar: Kaum ein ande-
res Fachgebiet wird von so
vielen spezialisierten Ver-
lagen bearbeitet und in
kaum einem anderen Be-
rei: so schnell gear-
beitet. Beide Tatsachen
haben ihren Grund in der
spezifischen Struktur der
Mikrocomputerszene: Die
Leser sind allesamt auf die
Fachliteratur angewiesen,
da die Handbiicher und Do-
kumentationen der Hard-
und Softwareanbieterin der
Regel nicht den Ansprii-
chen der Anwender genii-
gen.

Uberspitzt ausgedriickt
kann man sagen: Benutzer
von Mikrocomputern und
zugehoriger Software befin-
densich permanentamRan-
de eines Notfalls: Man stelle
sich folgendes Szenario vor:
D chentliche Geschafts-
leitings-Sitzung des Unter-
nehmens erwartet einen Be-
richt tiber die Tatigkeit des
letzten halben Jahres. Der
zustdndige Bearbeiter ent-
wirft die Aufstellung am Per-
sonal Computer. Es ist be-
reits einen Tag vor Abgabe
des Berichtes, als der Com-
puter plétzlich “abstiirzt” -
nichts geht mehr, Eingaben
tber die Tastatur werden
nichtangenommen, der Bild-
schirm ist eingefroren. Na-
tirlich ist der Bericht nicht
mehrrechtzeitig fertigzustel-
len. Schlimmer noch, alle bis
zu diesem Zeitpunkt einge-
gebenen Daten scheinen ver-
loren, die Arbeit einer hal-
ben Woche ist vernichtet.
Was der ungliickliche Sach-

bearbeiter nicht wei: Man
kann die Daten retten, ver-
schiedene Fachbiticher be-
schreiben entsprechende
Strategien. Diese Situation
ist typischer als man meinen
mag. Vor allem ist sie ty-
pisch fiir die Rolle der Com-
puterfachliteratur. Sie setzt
namlich in der Regel am Not-
fall an. Wobei es sich nicht
immer nur um eine Kata-
strophe der eben geschilder-
ten Art handeln mug, auch
die Lernphase nach dem Er-
werb eines neuen Software-
pakets kanndurchaus pani-
sche Ziige annehmen. Be-
sonders dann, wenn die mit-
gelieferte Dokumentation
beim Lernen nicht hilft, son-
dern alles nur noch unver-
standlicher macht. In jedem
Fall werden Computerbii-
cher als Hilfsmittel gekauft.
Anders ist nicht zu erklaren,

daf PC-Literatur, die sich

um einen gewissen Unter-
haltungswert bemiiht, weni-
ger erfolgreich ist, als die
sachlichfachliche Spielart
des Computerbuchs. Und

was erwartet der Leser vom.

hilfreichen Buch? Ein
Héchstmafs an Praxisndhe
und - ganz besonders - an
Zuverlassigkeit. Die Praxis-
ndhe ist im Computermetier
leicht zu erreichen: Die Fach-
autoren miissen sich ledig-
lich den gleichen Bedingun-
gen aussetzen wie ihre Le-
ser. Schon stellen sich die
gleichen praktischen Proble-
me ein, wie beim Normalan-
wender. Diese Probleme rich-
tig zu beschreiben und Wege
zu ihrer Lésung anzugeben,
ist das Geheimnis des erfolg-
reichen Computerbuchs. Bei
der Zuverlassigkeit sieht es
da schon komplizierter aus.
Denn hier geht es nicht nur

um die Korrektheit des Bu-
chinhalts. Nein, an dieser
Stelle ist eine strikt anwen-
derorientierte Verlagspolitik
gefordert. Nur mit einem pra-
xisorientierten, durchstruk-
turierten Buchprogramm ist
dieser Anspruch zu erfiillen.
Reihenkonzept als Konti-
nuitiit. Der SYBEX-Verlag in
Diisseldorf hat sein gesam-
tes Buchprogramm in den
vergangenen Jahren nach
dieser Pramisse aufgebaut.
Die Basis bilden die Reihen
“... ganzeinfach” und “Quick
Start”. Wahrend sich die Ein-
steigerbiicher an den Begin-
ner mit einer bestimmten
Software richten und das je-
weilige Programm in allen
Details beschreiben, folgen
die QuickStart-Bande einem
strikt zeitorientierten Kon-
zept. In genau 20 Schritten
werden Leistungsumfang
und Funktionsweise eines
Softwarepakets beschrieben.
Fur jeden Schritt wird der
voraussichtliche Zeitbedarf
beim Durcharbeiten angege-
ben, sodaf3 der Leser ein-
schitzen kann, wie lange er
fiir die Orientierungsphase
mit dem QuickStart-Buch
brauchen wird. Die Quick-
Start-Reihe richtet sich an
den fortgeschrittenen An-
wender, dem grundlegendes
Wissen tiber den Personal
Computer nicht vermittelt
werden mugf. Das gilt auch
fiir die Reihe “Das ... Buch”.
Zwar enthalt dieser Buchtyp
auch Einsteigerinformatio-
nen, im Vordergrund stehen
aber praxisnahe Kapitel, in
denen alle Funktionen eines
Programms beschrieben
werden. In den Arbeitsbii-
chern wird Wert darauf ge-
legt, daB jedes Kapitelin sich
abgeschlossen ist und un-

abhingig vom Rest gelesen
werden kann. Far die Aus-
bildung und Praxis im Be-
reich der Programmierung
bietet Sybex gleich mehrere
Buchreihen an, von denen
einige als offizielles Unter-
richtsmaterial fiir Informa-
tik zugelassen sind. Hier
reicht die Spannweite vom
“Programmierkurs” iber das
“Referenz-Handbuch” zum
Nachschlagen bis zur Reihe
“Power Tools”, die eine Fiille
von Routinen und Tools an-
bietet. Wichtige Helfer im All-
tag stellen die Titel der Reihe
“... QuickReferenz" dar; sie
bieten kompakt alle wichti-
gen Befehle einer Software
far den schnellstméglichen
Zugriff. Dem ganz alleinigen
Anwender helfen die Bande
der Reihe “sofort einsetzen”
weiter: Hier bekommter pra-
xisorientierte, direkt einsetz-
bare Anwendungen auf Dis-
kette. Besonders fiir den
Computeranwender, dersich
weniger fiir die Technik in-
teressiert, bringen solche
Reihenkonzepte viele Vortei-
le: Erstens kann er sich dar-
auf verlassen, dag ein Buch
auch das halt, was der Titel
verspricht, und zweitens be-
kommt er die Méglichkeit,
sich kontinuierlich fortzubil-
den - er braucht nur die ent-
sprechenden Titel zu einem
Thema nacheinander zu le-
sen. “... Computerschule” ist
die mafgeschneiderte
Selbstschulungsreihe far
Autodidakten, Schulungs-
unternehmen und Firmen-
schulungen. Mit prakti-
schem Leitfaden, Aufgaben-
und Loésungsteil. Unter dem
Label “Sybex BookWare” er-
scheinen leistungsfihige Pro-
gramme, die viel Zeit sparen
und listige Routine-Arbeiten

- OCM Februar/93
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abnehmen. Und das im
Buchformat und zum Buch-
preis. “ShareBert’s Software
Hits" ist eine Reihe starker
Shareware-Programme zum
supergiinstigen Preis. Be-
gleitbuch selbstverstiandlich
inklusive. Ende 1992 lagen
18 ShareBert-Pakete vor.
Weiterentwicklung mit Hil-
fe der Leser. Natiirlich rei-
chen Reihenkonzepte allein
nicht, auf die Qualitat der
Umsetzung kommtes an. Fir
den Sybex-Verlag ist es
selbstverstiandlich, den Rat
der Fachautoren beider Kon-
zeption und Planung einer
Buchreihe einzuholen;
schlieBlich miissen die Au-
toren den Inhalt liefern. So
wurde bei der QuickStart-
Reihe eine Gesprachsrunde
aus Mitarbeitern des Marke-
tingbereiches, aus Sybex-
Lektoren und vier Autoren
gebildet. Diese Gruppe ent-
wickelte das Konzept und

berit in regelmégigen Ab-
stdnden tiber mogliche Ver-
dnderungen und Verbesse-
rungen. Dabei werden die
Reaktionen der Leser disku-
tiert und - wenn mog-
lich - in das Konzept inte-
griert. So entwickeln sich die
Sybex-Buchreihen mit Hilfe
der Leser weiter. Aber auch
Anregungen fir neue
Projekte aus dem Kreis der
Anwender werden gern auf-
genommen. Von Biichern zu
Programmen, die es nicht
gibt. Eine Verlagsstrategie
der vergangenen Jahre hat
die Buchhéndler lange ver-
unsichert: Das Herausgeben
von Titeln zu aktuellen The-
men. Da kamen Biicher tiber
Programme auf den Markt,
die es tiberhaupt noch nicht
gab. Ja, es ist sogar vorge-
kommen, daf3 Biicher zu Pro-
dukten erschienen, diedann
gar nicht veréffentlicht wur-
den. Fiur den Computer-

buchhandler hief das, im-
mer ein Ohr am Computer-
markt haben zu miissen, um
Fehleinkaufe zu vermeiden.
Bei der teils recht verwirren-
den Vertriebspolitik der Com-
puterbuchverlage bedeutete
dieses Rennen nach Aktuali-
tat ein grofies Bestellrisiko.
Da fallt der Umgang mit
Buchreihen gesicherter Qua-
litit schonleichter. Der Com-
puterbuchhéndler kann aus
einem Programm von Buch-
reihen die attraktivsten Titel
ordern und eventuell vom
Kunden verlangte Spezialar-
tikel bei Bedarf bestellen. Es
ist klar, da§ Computerbii-
cher als Markenartikel allen
Beteiligten Vorteile bringen.
Der Computeranwender als
Leser profitiert selbstver-
stindlich am meisten vom
modernen Verlagskonzept:
Er kann sich aufdie Compu-
terbticher einfach immerver-
lassen. Damit Sie auch tiber

die Entstehung des Sybex-
Verlages Bescheid wissen,
bringt Thnen ocM
hier ein informatives Sybex-
Kurzportrit: Seit 1981 gibt
esden SYBEX-Verlagin Duis-
seldorf, der von Beginnan zu
den flihrenden Computer-
buchverlagen in der Bundes-
republik zdhlt. Zunéachst
wurden zwei Titel in Lizenz
von SYBEX Inc., USA, pro-
duziert. In den folgenden
Jahren wuchs das Gesamt-
programm entsprechend der
Entwicklung des Computer-
marktes so schnell, dag das
Gesamtprogramm 1992 fast
300 Buch- und Softwarear-
tikel umfaBte. In der grsten
Phase wurden erpro]:&ﬁ—
cher aus den USA tibersetzt
und vermarktet. Zu den er-
sten Bestsellern zdhlen die
deutschen Ausgaben der
Rodnay-Zaks-Bilicher
“Mein erster Compu-
e und “Program-

HEWLETT
| | () et
TROUBLE FREE PRINTING
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| PERIPHERIE

ZUBEHOR
| FACHBERATUNG
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mierung des Z 80". Auch |

das “CP/M-Handbuch
von Zaks und Naimans
“Einfihrung in Word-
Star” wurden zu, noch
nach Jahren gut verkauften
Standardwerken. Ab 1982
wurde in der zweiten Phase
ein Stamm deutscher Auto-
ren aufgebaut. Die Buchrei-
he “Sybex Informatik”
o6ffnete dem Verlag neue
Markte in der Aus- und Fort-
bildung, Schlieglich gelang
1985 der Einstieg in den
Softwaremarkt mit Program-
men fiirden Commodore 64 /
128. Diesen Erfolg setzte
Sybex dann 1986 mit einer
Palette professioneller Pro-

me fiir Personal Com-
puter unter MS-DOS fort. Die
StarKontor-Serie von 1986
bot eine komplette Software-
l6sung flir Selbstéandige, klei-
ne und mittlere Betriebe so-
wie Freiberufler. Mit der er-
weiterten und Uber-
arbeiteten StarKontor-III-
Reihevon 1989 /90 nahmder
Verlag die zahlreichen Anre-
gungen der Anwender auf.
Auch die Textverarbeitung
StarTexter PC und die Datei-
verwaltung StarDatei PC gal-
ten unter Experten als un-
komplizierte Helfer bei der
taglichen Buiroarbeit.
1990 folgte die stark verbes-
serte Version StarTexter III.
Die StarKontor-III-Reihe wird
QApril 91 abgeldst durch
StarKontor IV - mit noch
mehr Komfort und Bedien-
erfreundlichkeit der einzel-
nen Programme. Fur Auf-
und Umsteiger wurde An-
fang 1991 mit Sybex Mag-
num eine neue Reihe mit er-
heblich groerem Leistungs-
spektrum im héherpreisigen
Bereich gestartet, die 1992
erweitert wurde. Im gleichen
Jahr wurden auch Fremd-
produkte in den Vertrieb
aufgenommen, die die Sybex
Software-Palette sinnvoll ab-
zurunden. Die gleiche Rich-
tung wurde auch im Buch-
bereich fortgesetzt. Mit einer
Palette gut abgestimmter
Reihen fiir die verschiede-
nen Anwendergruppen vom
Einsteiger bis zum Vollprofi.

OCM - AKTUELL

1989 wurde das Reihenkon-
| zept dann konsoldiert und
mit einem schlagkriftigen
Marketing-Mix gefor-
dert. Hinzu kam im gleichen
Jahr ein neues Corporate
Design, das den Sybex-Ver-
lag und seine Produkte un-
verwechselbar macht. Gute
Bucher leben von ih-
ren Autoren. So baute Sybex
sich konsequent einen hoch-
karitigen Autorenstamm
auf. Jorg Schieb z. B. ist ei-
ner von mehreren Verfas-
sern, die in der gesamten
Computerbranche einen Na-
men haben und sich auch in
vielen anderen Medien zu
Wort melden. Dazu kommen
intensive Kontakte zu allen
wichtigen Software-Hausern,
deren Ergebnis erfolgreiche
Bundlings (Original-Software
+ Sybex-Buch) sind. Der Er-
folgblieb nichtaus: Ein stin-
dig zunehmendes Lizenzge-
schaft sorgt far eine
Verbreitung von Sybex-
Blichern in fast allen
Sprachen der Welt. Bei allen
Veranderungen bleiben die
Ziele des Sybex-Verlags stets
erhalten: Direkt anwendba-
res Wissen beim Einsatz von
Mikrocomputern soll vermit-
telt werden. Dabei werden
nicht nur aktuelle, sondern
vor allem umfassende, ein-
gehend geprifte und
leichtverstiandliche Informa-
tionen publiziert, die eine
optimale Nutzung des Com-
puters garantieren. So ent-
stand der gute Ruf, den der
Sybex-Verlag und seine Pro-
dukte von Beginn an bei den
Anwendern geniefien. In
Osterreich ist der Sybex-Ver-
lag durch die Firma Alpha
Buchhandels ges.m.b.H. mit
Sitz in 1020 Wien, Tel. 33-
09-754 vertreten, die die
Fachbiticher von Sybex an
den gesamten Computer-
fach- und Buchhandel lie-
fert. Alle Sybex Fachbiicher

| konnen Sie direkt bei fol-

genden Adressenbeziehen.
Computer Buch Shop Wien
2, Heinestrafie 3, Tel. 214-
53-68 und bei Alpha Up to
Date, Wien 1., Getreide-
markt 10, Tel. 587-85-11

Erfolgreich
inserieren!
IM

010371

Wenn Sie Ihre Produkte
im OCM prisentieren
wollen, rufen Sie uns
bitte an:

02252/30-07-15

oder Fax:

02252/47-428

Wir beraten Sie gerne unver-
bindlich iiber die Moglichkei-
ten, die Ihnen unser Verlag
bietet. Eine Werbeeinschal-
tung im OCM ist momentan
besonders giinstig und erreicht
Computeranwender in ganz
Osterreich.

Héndlereintragung = kostenlos
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Dateniibertragung

mittels Modem - bald auch
vom Flugzeugsitz aus ?

Vor einigen Jahren konnte
sich noch nilemand vorstel-
len, daff jemand im Auto
ein Telefon bendtigt. Heu-
te gehort der telefonieren-
de Autofahrer auf unserem
Strafienbild schon zum Nor-
malfall. Auch in der Luft
wird sich bald das Gleiche
abspielen, denn immer
mehr Fluggiiste verlangen
nach einem Flugzeugtele-
fon.

Am ehesten kann dieser
Wunsch derzeit in Amerika
erfiillt werden. 1988 bekam
das erste Flugzeug einerame-
rikanischen Luftfahrtslinie
ein Telefon, mittlerweile sind
bereits 1700 Flugzeuge mit
Fernsprechern ausgestattet.
Insgesamt wurden schon 15
Millionen Gespriche aus der
Luft geftihrt. Ohne Zuhilfe-
nahme von teuren Satelliten
wird der Fernsprechverkehr
tiber ein dichtes Netz von
Bodenstationen in ganz Nor-
damerika abgewickelt. Die
Gebiihren dafiir sind ertrag-
lich: Ein Gespriach kostet
zwei Dollar in der Minute.
Doch das isterst der Anfang.
In ca. drei Jahren werden
bereits doppelt soviele Ma-
schinen den Telefonservice
anbieten kénnen. Bald soll
jeder Sitz mit einem bran-
daktuellen Digitaltelefonaus-
gestattet werden, das ein
Lufgesprach so klar und
deutlich wie ein Stadttelefo-
nat macht. Heute miissen
Flugpassagiere noch ein ka-
belloses Telefon vom Flugbe-
gleiter anfordern. Die Ab-
rechnung soll mittels Kredit-
karte erfolgen, die einfach in
einen Schlitz in der Vorder-
lehne des Flugzeugsitzes ge-
steckt werden mug. Die Be-
dienungsanleitungen wer-
den auf einem Bildschirm,
der sowohl als Computerbild-

schirm zum Schreiben von
Faxbotschaften, als auch als
Anzeigetafel ftir Fluginforma-
tionen dient, erscheinen. Es
wird dann auch méglich sein,
den auf die Flugreise mitge-
nommenen Notebook Com-
puter mittels Modem, vom
Flugzeug aus mit Mailboxen
oder einfach mit dem Daten-
bestand des eigenen Biiro-
computers zu verbinden

Daten auszutauschen W:r
wichtige Informationen ein-
zuholen. Inzwischen haben
auch andere Lander den Te-
lefonservice aufgegriffen,
wobei sich das Telefonieren
aus US-Flugzeugen auf den
nordamerikanischen Raum
beschrankt. Singapore Airli-
nes lockt mit weltweiten Ge-
spriachen, was natrlich er-
heblich aufwendiger ist. Die
Telefonantennen an Bord pei-
len den nachsten Satelliten
an, der die Signale zur Bo-
denstation schickt, von wo
sie ins weltweite Netz einge-
speist werden. Daftir muB
der Fluggast pro Gesprichs-
minute allerdings zehn Dol-
lar berappen. Frankrejch
und die Schweiz haben i
bereits fir Flugzeugtelefone
entschieden, in Deutschland
wird schon dartiber nachge-
dacht, und auf zwei Lufth-
ansamaschinen bereits ge-
testet. Bevor die meisten
Fluggaste tiber den Wolken
telefonieren kénnen, mup
noch ein Netz von 50 Boden-
stationen errichtet werden,
das heit wir werden uns
noch einige Jahre gedulden
miissen. Dieses Problem soll
voraussichtlich Ende des
Jahrhunderts von tiber 70
tief fliegenden Satelliten, die
die Erde llickenlos abdek-
ken, gelést werden. Die Teil-
nehmer in aller Welt sollen
mitdrahtlosen Telefonen ver-
bunden werden kénnen.

BUCHHAS B JAKOBER

Computer

k———“_*—_—-——_—_——h——-___-—-—_—————_—ﬁ_

N RBE T YN M NEs o e
Versand und Geschdftsverkauf von
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Public Domain und Shareware
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Computer Hardware und Zubehor
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Palindrome:

The Network Archivist

Intelligentes Datenmanagement fiir Novell Netzwerke

Datensicherung in Netzwer-
ken ist eine Notwendigkeit,
die mit wachsendem Da-
ten- und Userbestand zur
aufwendigen Pflicht wurde.
Mit “The Network Ar-
chivist” (TNA), einem in-
telligenten Datenmanage-
ment-System der dritten
Generation, welches von
dg osterreichischen
DiStributor Cotronic ange-
boten wird, ist der gesamte
Datensicherungsablauf in
PC-Netzwerken, die auf
Novell NetWare 2.X oder
3.X basieren, vollstindig
automatisiert.

Dabei werden von PC Ania-
gen Sicherheitskriterien er-
fullt und eine Datenverfiig-
barkeit gewdhrleistet, die bis-
lang nur durch den Einsatz
von Grofirechenanlagen er-
reicht werden konnte. Reali-
siert wird diese Leistung
durch die Kombination ei-

nes Expertensystems mit ei-

ner Datenbank, die alle rele-
vanten Kenndaten einer Da-

peichert und zum opti-
?en Datenmanagement
nutzt. Backup und Restore,
wie es mit den bislang ver-
fligharen Systemen méglich
war, entspricht nicht mehr
den Anforderungen moder-
ner und komplexer Netze, da
die besher verfiigbaren Sy-
stemen aus einer DOS Versi-
on entwickelt wurde und mit
den Restriktionen aus dieser
Welt behaftet war. TNA wur-
devon Anfanganausschlief-
lich fiir die Verwendung in
Netzwerken entwickelt. Ein-
schrankungen, wie sie aus
der DOS-Welt resultieren,
entfallen deshalb. Diese In-
telligenz zeigt sich in vielen
Punkten, von denen hier nur
einige exemplarisch aufge-
zeigt werden. Neben dem

Dateivergleich der vor jeder
Sicherung durchgefihrt
wird, istauch ein Virenscan-
ner eingebaut, der einen gro-
BenTeilder bekannten Com-
puterviren erkennt. Dateien,
die bei der Sicherung offen
sind, werden gesichert, aber
gleichzeitig als offen erkannt
und entsprechend im Jour-
nal eingetragen. Dateien, die
sich langere Zeit nicht ver-
dndern (der Zeitraum ist frei
wihlbar), werden auf das Si-
cherungsband ausgelagert.
Bei diesem Vorgang wird die
Dateiaufder Festplatte nicht
geloscht, sondern durch ein
0 Byte grofies “Phantom-File”
ersetzt. Dies bewirkt, dag,
wennein Anwender versucht
auf sein-altes File zuzugrei-
fen, alle Daten aus der TNA
Datenbank aufgerufen wer-
den, die notwendig sind um
die Datei innerhalb kurzer
Zeit wieder herzustellen. Pro-
bleme mit der Qualitit der
Sicherungsbéander, die nach
einer gewissen Nutzungs-
dauer immer auftreten kon-
nen, werden von TNA er-
kannt und dem Operator
angezeigt. Intelligentes Da-
tenmanagement ist nicht nur
durch Backup oder Restore
nach bekanntem Muster,
sondern die sichere Verwal-
tung von Daten im Netz. TNA
ist fiir Novell NetWare basie-
rende Netzwerke entwickelt
worden und unterstiitzt alle
notwendigen Features wie
Trustees, Binderies oder
Space Restrictions. Von der
Software koénnen Streamer
und optional auch Autoloa-
der-Systeme mit Kapazitidten
zwischen 250 MB und 50
GB, die an Adaptec SCSI-
Kontroller angeschlossen
sind, genutzt werden. Einge-
selzt werden kann das Sy-
stem bei identischen Fahig-

keiten wahlweise als NLM-,
(sprich am Server) oder als
Workstationversion. Entge-
gen der bislang gebrauchli-
chen Verfahrensweisen kann
TNA die zu kontrollierenden
Daten aus verschiedenen PC-
Stationen erfassen und ver-
walten, unabhangig davon,
ob es sich um Server- oder
um lokale Workstationdaten
handelt. Selbst Daten einer
nicht im Netzwerk einge-
loggten Station kénnen be-
riicksichtigt werden. TNA als
Vertreter der dritten Gene-
ration der Datenmanage-
ment Systeme arbeiten an-
ders als die bisher angebote-
nen Lésungen, namlich voll-
automatisch nach einmali-
ger Konfiguration. Nach dem
Verfahren “Der Turm von
Hanoi” werden die Béander
gewechselt und abgelegt.
Wiéhrend bei dem bisherver-
wendetem Verfahren Vater/
Sohn eine Datenverfiigbar-
keit nur tiber einen bestimm-
ten und relativ kurzen Zeit-
raum gewdhrleistet ist, sind
hier alle als wichtig bezeich-
neten Daten tiber einen be-
liebig langen Zeitraum ver-
fiighar. Dazu werden alle re-
levanten Merkmale einer
Datei in der TNA eigenen
Datenbank abgelegt und mit
zusatzlichen Informationen
versehen. Auf diesen Daten-
bestand greift das System
bei jeder Anweisung, die den
Streamer nutzt, zu. Dadurch
werden Riicksicherungen
von Daten beschleunigt und
einzelne Dateien aus bis zu
50 GB Sicherungsbestand
innerhalb von maximal 3
Minuten verfiiggbar gemacht.
Im weiteren Ablauf werden
Sicherungen von Dateien nur
angelegt, wenn diese nicht
bereits in genau dieser Form
vorliegen. Aus Sicherheits-

griinden kann das System
aber auch angewiesen wer-
den, eine Datei oder Da-
teigruppe bis zu vier Mal auf
vier unterschiedliche Bander
zu sichern, auch wenn sie
nicht verandert wurden.
Durch die Verwendung der
TNA-eigenen Loadersteue-
rung ftir Bandlaufwerke ent-
fallt fiir den Netzbetrieb das
manuelle Beschicken der
Streamer weitestgehend. Ins-
besondere beim Einsatz von
Netzwerken in entfernt lie-
genden Orten kann so das
Risiko von Bedienerfehlern
vermieden werden. TNA ist
ein weiterer Schritt in Rich-
tung “Downsizing” und stellt
fiir den Anwender in grofien
Netzen eine Erweiterung der
Méglichkeiten dar, indem
Optionen angeboten werden,
die in der PC-Welt bislang
nicht verftighar waren. Da-
bei setzt TNA auf vorhande-
ne Hardware auf und nutzt
Streamer mit SCSI-Interface.

Weitere Informationen er-
halten Sie im Fachhandel,
oder direkt bei Cotronic
Computer Electronic Ge-
sellschaft m.b.H. & Co KG,
Siidrandstragie 7, Wien23.,
Tel. 0222/616-71-01.

Die Firma Cotronic ist auch
osterreichischer Représen-
dantder Firma TECMAR. Die
TECMAR QIC-Vault- und
Proline-Serie erganzt die bei
Cotronicbereits verfiigharen
Datensicherungssysteme
von Maynard und Palindro-
me ideal. Als eines der in
Osterreich bereits bekann-
ten Software-Pakete aus die-
ser Gruppe ist "Sytos" zu
nenen, eine Losung, die so-
wohl im DOS, als auch im
0S/2-Bereich bereits weit
verbreitet ist.

OCM Februar/93
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Digital Equipment Data Systems AG :

DECpc

325SL

Windows-Notebook mit Travel-Powermanagement

VielLeistung fiir relativwe-
nig Geld bietet der neue
Notebook DECpc 325SL.
Auch bei der Ausstattung
und den Upgrades bleibt
fast kein Wunsch mehr of-
fen. So kann der gegenwiir-
tig installierte 386SL-Pro-
zessor bel Verfiigbarkeit
gegen den 486SL-Prozes-
sor mit hoherer Rechner-
leistung getauscht werden.

Wer mit seinem Windows-
Notebook unterwegs pro-
blemlos arbeiten méchte,
wird mit einem integrierten
Powermanagement (APM -
Advanced Power Manage-
ment) verwéhnt. Der DECpc
325SL Notebook ist mit ei-
nem Prozessor bestiickt, der
den Stromverbrauch des
Computers verringert. Das
APM - Advanced Power Ma-
nagement-System schaltet
Teiledes Computers, wie bei-
spielsweise Festplatte und
Display aus, wenn sie nicht
gebraucht werden. Eine
Stromsparfunktion, mit der
der DECpc SL eine netzun-
abhéngige Betriebsdauerbis
zu acht Stunden schafft. Ty-
pische Werte fiir die Betriebs-
dauer eines Notebooks sind
zwei bis vier Stunden. Als
Vorteil erweist sich auch ein
spezielles Netzgeriat fiir die
Akkuladungbeiausgeschal-
tetem Notebook in 90 Minu-
ten und im Arbeitszustand
innerhalb von 2 1/2 Stun-
den. Der Prozessor wird mit
25 Megahertz getaktet. Seri-
enmafig ist der DECpc

325SL Notebook mit 4 MB *

Hauptspeicher ausgeriistet,
womit volle Windows-Funk-
tionalitdt geboten wird. Eine
Hauptspeicheraufriistung
bis auf 20 MB ist méglich
und kann vom User selbst

einfach in wenigen Sekun-
den durchgefiihrt werden.
Festplatten mit 80 MB bis
120 MB gehéren zum Liefer-
umfang. Ein schnelles 64 kB
Cache Memory spart dem
Prozessor viele Speicherzu-
griffe und erhéht dadurch
betrachtlich die Performan-
ce. Bemerkenswert ist auch
die serienmifige Wechsel-
festplatte, die mit einem
Handgriffaus dem Notebook
entfernt werden kann, um
einen Datenzugriff von un-
befugten Personen zu ver-
hindern oder um Daten ein-
fach auf den Desktop-PC
ubertragen zu kénnen. Fur
die Nutzung als stindigen
Arbeitsplatzrechner werden
die Schnittstellen fiir eine
externe AT-Tastatur und ei-
nen VGA-Monitor geboten,

ebenso eine Docking-stati-
on, in der zwei freie ISA-
Steckkarten und eine grofie
Festplatte oder andere add
ons wie Streamer Tape und
CD-ROM Platz finden. Der
Schnittstellenreplikator Ea-
syport machtanalog zur Dok-
kingstation den Peripherie-
anschluf wie Drucker, Bild-
schirm, etc. méglich. Beidie-
ser Lésung sind jedoch kej-
ne Erweiterungskarten und
zusatzliche Harddisks ein-
geplant. Entscheidend fiir die
praktische Arbeit ist auch
das Display. Der DECpc
3255L wird mit Highspeed
Farb- oder Monochrombild-
schirm angeboten, verfiigt
tiber 64 Graustufen und als
Farbdisplay tiber 256 Far-
ben, eine Umriistungs-Opti-
on von Mono auf Farbe be-

DECpc 325SL ein Windows-Notebook mit Travel-Powermanagement

weist Kundenorientierung.
Standards, wie die scheck-
kartengrofien, optionalen
PCMCIA-Karten-Einschtibe
ermdglichen Networking und
Faxleistung. Weitere Aus-
stattungsmerkmale wie ein
spezielles Keylock plus-Si-
cherheitsfeature beweisen
weiters, daf bei den D s
der grofe Leistungsurtter-
schied liegt. Der DECpc
325SL- Monochrome, 4 MB
RAM, 80 MB Festplatte ko-
stet OS 24.880,— exkl. USt;
der DECpc 325SL Color, 4
MB RAM, 120 MB Festplat-
te, Display in Aktiv-Matrix-
Technologie OS 38.800,—
exkl. USt. Nahere Informa-
tionen erhalten Sie beim au-
thorisiertem DEC-Fach-
hadndler oder Direkt bei
DEC, Tel 0222/601-05-0 .

Bild: DEC
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NEE:

Neue Offensive

auf dem PC-Markt

Die NEC Deutschland
GmbH startet im Friihjahr
1993 eine neue Offensive
auf dem PC-Markt mit ei-
ner Niedrigpreisproduktpa-
lette im PC-Bereich.

Das Gesamtangebot wird
sich in drei Ebenen gliedern:
el@imshegsllnie. eine mitt-
ler®Linie und eine High End-
Linie. Die ersten beiden sind
mit 486er Prozessoren aus-
gestattet. Das Spitzengerat
in der High End-Linie wird
mit dem neuen Pentium von
Intel ausgestattet sein. Alle

Gerite von der Entry Line
beginnend haben den be-

" kannten NEC Qualitiatsstan-

dard. Um den preisbewusf-
ten Anwender eine Alternati-
ve zu bieten, werden alle
Gerite preismafig so posi-
tioniert sein, daB sie cirka
zwischen OS 17.000,— und
OS 25.000,—, inkl. MWSt,
liegen. die Entry-Line, ge-
nannt PowerMate, wird tiber
alle indirekten Verkaufska-
nile angeboten, und somit
im Computerhandel in ganz
Osterreich erhaltlich sein.
Die Image- und Express-Se-

rie werden tiber spezielle NEC
Partnerhiandler vertrieben.
Standardmégig weisen alle
Gerite 1MByte Video RAM
auf. Sie ermoéglichen die Dar-
stellung im Ergo VGA Mo-
dus, das heiBt, eine Bildwie-
derholfrequenz von 72 Hz.
Dartiber hinaus bereitet die
NEC die Markteinfithrung
einer neuen Notebook-Linie
als auch eines Notepads fiir
das 1. Quartal 1993 vor. Die
neue Notebook-Familie wird
in ihren Spezifikationen von
NEC als “State-of-the-Art” be-
urteilt. Sie basiert auf einem

486er SL. mit wahlweiser
Passiv-Mono oder Aktiv-
Farb-Display. Die traditionel-
len NEC Umsatztrager, die
MultiSync Monitore sowiedie
Nadeldrucker, werden mit
neuen Modellen erweitert.
Die NEC Personal Compu-
ter, MultiSync Monitore,
Matrixdrucker und Laser-
drucker werden in Oster-
reich exklusiv von Cotronic
Electronic GmbH & Co. KG,
Stidrandstrafe 7, 1232 Wien,
Telefon 0222/616-71-01
tber ein grofes Fachhan-
delsnetz distribuiert.

1

OMPUTING

HARDWARE
SOFTWARE
BERATUNG
KUNDENDIENST

A-1080 Wien, Langegasse 3
U2-Station Lerchenfelderstr.

Telefon: 0222/402 88 91

Telefax: 0222/402 88 91-15
- Mo.-Fr. 10.99-18.% y. Sa. 10.%0-13.%

PC SETANGEBOTE PC-BAUTEILE IDE- FESTPLATTEN

sx/33 Mhz Desktop .......... 8.490,-

386sx 33 Mhz, | Mb Ram, IDE FDHD-C Mult: I/
O(2xser /1 xpar./I xgame), 32" 1.44 Mb FD, 80 Mb
Festplatte, 16-Bit SuperVga Grafikkarte, Desktop-
Gehiuse, 101-Tastatur dt., / Jahr Garantie.

3860x/40 Mhz Deskiop........... 9.990,-
80386dx 40 Mhz, 128 Kb Cache, 1 Mb Ram, IDE
FDHD-C, Multi I/O(2xser/I xpar. /1 xgame).3'5" | 44
Mb FD, 105 Mb Festplatte. 16-Bit SuperVga Grafik-
karte, Desktop-Gehduse, 101-Tastatur dt.,
1 Jahr Garantie.

486dx/33 Mhz Deskiop......... 17.990,-
80486dx 33 Mhz, 256 Kb Cache, | Mb Ram, [DE
FDHD-C.Multi /O(2xser /1 xpar/1xgame),3'4" | 44
Mb FD, 170 Mb Festplatte, 16-Bit SuperVga
Grafikkarte, Desktop-Gehause, 101-Tastatur dt.,
1 Jahr Garantie.

486dx/50 Mhz Desktop......... 19.990,-
80486dx2/66 Mhz, 256 Kb Cache, 1 Mb Ram, IDE
FDHD-C_Multi /O(2xser./I xpar./I1xgame),3'2" 1 44
Mb FD, 170 Mb Festplatte, 16-Bit SuperVga
Grafikkarte, Desktop-Gehause, 101-Tastatur dt.,
1 Jahr Garantie.

Alle Preise sind Kassaabholpreise(ab Lager Wien) inkl. 20% USt.

386sx/33 Mhz Mainboard ...... 1.890,-
80386sx 33 Mhz. bis 32 Mb Ram erw.

386dx/40 Mhz Mainboard ...... 2.990,-
80386dx 40 Mhz, 128 Cache, bis 32 Mb Ram erw.

486dx/33 Mhz Mainboard ...... 7.990,-

80486dx 40 Mhz, 256 Cache. bis 32 Mb Ram erw.

486dx/50 Mhz Mainboard .... 11.990,-
80486dx 40 Mhz, 256 Cache, bis 32 Mb Ram erw.

486dx2/66 Mhz Mainboard .. 13.990,-
80486dx 2/66 Mhz, 256 Cache. bis 32 Mb Ramerw.

1 Mb Ram SIMM 70ns .............. 490,-
4 Mb Ram SIMM 70ns ........... 1.990,-
Kopr. 80387sx bis 33 Mhz ..... 1.290,-
Kopr. 80387dx bis 40 Mhz ..... 1.590,-
IDE FDHD-C .......c0c0eee sonaneiosne 290,

IDE FDHD-C + MULTIVO .........490,-
2 x FD/2 x HD, Multi VO(2xser/Ixpar./| xgame).

16-Bit SuperVga-Karten ..... ab 690;-
ATl-Graphics Ultra+ ......... — |

80 Mb Conner <17ms ...........

105 Mb Seagate <15ms ........ 3.790,-
120 Mb Conner <15ms ......... 4.290,-
130 Mb Seagate <15ms ........ 4.490,-
170 Mb Conner <15ms ......... 4.990,-
213 Mb Conner <14ms ......... 5.990,-
250 Mb Conner <12ms ......... 6.990,-
540 Mb Conner <12ms ...... 14.990,-

SuperVga Farbmonitore
14" 1024x768i ........ oo veneer 3490,-
max. 1024x768i, 0.28 mm DotPitch.

15" 1024x768 NILR .............. 8.990,-
max. 1024x768ni. 0.28 mm DotP.. strahlungsarm.
17" 1024x768 NILR ............ 12.990,-
max. 1024x768ni, 0.28 mm DotP., strahlungsarm.

20" 1280x1024 NIAR .......... 29.990,-
max. 1280x1024ni, 0.28 mm DotP., strahlungsarm.

20" Sony Trinitron .............. 39.990,-
max. 1280x1024ni, Sony Trinitron Bildrohre.

- Druckfehler und Anderungen vorbehalten.
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MSPI:

PC-AQUARIUM

In Osterreichs Computer-
fachgeschiiften sah man in
letzter Zeit ofters ein Pro-
grammpaket namens PC
AQUARIUM. Fiir uns von
OCM stellte sich die Frage,
worum es sich beil diesem
Programm eigentlich han-
delt. Ist PC AQUARIUM etwa
eine Aquariumsimulation,
bei der lediglich bunte Fi-
sche iiber den Bildschirm
schwimmen? Weit gefehlt!

Bei PC AQUARIUM handelt
es sich nicht um eine reine
Aquariumsimulation, son-
dern um einen umfagenden
Ratgeber rund um das Aqua-
rium. Es soll keineswegs ein
Aquarium ersetzen, sondern
vielmehr dem Aquaristen
oder Zierfischinteressenten
wertvolle Informationen bie-
ten, die bisher nur in Fach-
biichern zu finden waren. PC
AQUARIUM ist ein einzigar-
tiges Computerprogramm,
das die Grundkenntnisse
tiber Typen und Aufbau ei-
nes Aquariums fiir den pri-
vaten Gebrauch sowie das
fiir die Fischzucht notwendi-
ge Wissen zur Verfligung
stellt. Der Aquariumeinstei-
ger wird tiber das Fisch- und
Wasserpflanzenreich, den
Fischkérperbau, verschiede-
ne Zuchtverfahren und das
Futter informiert. Ebenso
erhdlt man Tips beziiglich
der Fischvertraglichkeit. Die
Informationen werden in PC
_ AQUARIUM mit Hilfe von
Abbildungen, animierten
Darstellungen und durch
Textevermittelt. In PC AQUA-
RIUM sind mehr als 120
Fischarten, die 25 Familien
bilden, mehrere dutzend
Wasserpflanzen sowie die
meisten Futterarten enthal-
ten. Das Programm verfiigt
tiber eine benutzerfreundli-
che, vollgrafische Oberflache,
piktografische Meniis, ein

kontextbezogenes Hilfesy-
stem sowie die Steuerung mit
der Maus oder mit der Tasta-
tur. Ebenso steht ein alpha-
betischer Index zur Verfii-
gung, mit dem Sie tber ei-
nen Tastendruck zu denent-
sprechenden Abbildungen
und Texten des gesuchten
Begriffes auf Deutsch und
Latein wechseln kénnen.
Last, but not least ermég-
licht PC AQUARIUM dem
Aquariumfreund, aber auch
Leuten, denen ein Aquarium
zuviel Arbeit bedeuten wiir-
de oder die nicht den ent-
sprechenden Platz fir ein
Aquarium haben, mit Hilfe
eines Demo-Rekorders eige-
ne Demonstrationen zu er-
stellen und abzuspielen. PC
AQUARIUM ist in verschie-

dene Mentipunkte unterteilt.
Im Mentpunkt “Aquarien
und deren Ausrtistung” er-
halt man Informationen tiber
Filterungsarten, technische
Ausriistung, Wartungszube-
hér, Aufzuchtbecken, Laich-
aquarien, usw.. Es werden
auch animierte Schemen der
Aquarienausriistung, bezie-
hungsweise erforderliche
Textinformationen ausgege-
ben. Zum Hauptmentipunkt
“Aquarienpflanzen” gehéren
die Abbildungen der Was-
serpflanzen in einem Zier-
fisch- bzw. in einem Biotop-
Aquarium. Die Namen der
Pflanzen kénnen in einer
Referenzzeile im unteren Ar-
beitsbereich abgelesen wer-
den. Zusatzliche Informatio-
nen erhélt man im Menii-

punkt “Lehrbuch”. Der
Hauptmentipunkt “Kérper-
bau des Fisches” stellt eine
schematische Abbildung ei-
nes Fisches dar, diealle ana-
tomischen Teile eines S{18-
wasser-Zierfisches aufzeigt.
Die Namen der Korperteile
des Fisches kénnen in einer
Referenzzeile im unteren Ar-
beitsbereich gelesen werden.
Der Hauptmentipunkt
“Aquarienfische” enthalt Ab-
bildungen und kurze Be-
schreibungen von 25 Fisch-
familien mit tiber 120 ver-
schiedenen Fischarten. Fiir
Hobbyztichter besonders in-
teressant diirfte der Haupt-
mentipunkt “Balzverhaltgn”
sein. Dieser Teil des -
grammes zeigt schematisch
und als Animation die Pha-
sen der Paarung und des
Ablaichens verschiedener
Fischarten. Leider ist diese
Info nicht fiir alle Fischar-
ten, die in diesem Programm
enthalten sind, verfiigbar.
Zur Verfuigung stehen die
Familien der Schmerlen,
Dorngrundeln, Glaswelse,
Kiemenschlauchwelse, Fie-
derbartwelse und Stachelaa-
le. Da es, um Aquariumfi-
sche bei bester Gesundheit
zu halten, auch wichtig ist,
uiber ihre Frefgewohnheiten
informiert zu sein, bietet der
Mentipunkt “Futterarten”
Informationen zu Lebend-
und Trockenfutter. Die

schiedenen Futterarten wer-
den auf entsprechenden Ab-
bildungen dargestellt. Eben-
so sind dazu Texte anwéihl-
bar. Die Palette reicht von
Tubifex bis hin zum Regen-
wurm. Da Zierfische, die in
Aquariengeschiften angebo-
ten werden, aus den ver-
schiedensten Teilen der Welt
stammen und nicht jede
Fischart sich mit der ande-
ren vertragt, gibt es den
Mentipunkt “Vertréiglichkeit
der Arten”. Dieser Menii-
punkt hilft, dem Anwender
festzustellen, welche Fisch-
arten sich vertragen und so-
mit innerhalb eines Aquari-
ums kombinierbarsind. Man
hat die Méoglichkeit, die
Fischarten aus geographi-
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scher Sicht, aus wissen-
schaftlicher Sicht, nach de-
korativen Gesichtspunkten
oder nach dem Einsteiger-
Prinzip zu ordnen. Mit dem
Meniipunkt “Ratgeber” wer-
den dem Anfinger auf dem
Gebiet der Aquaristik niitzli-
che Tips bei Problemsitua-
tionen gegeben, wie zum Bei-
spiel beim stindigen Aufent-
halt der Fische an der Was-
seroberflache oderbeim Auf-
treten eines griinen Belages
an den Aquariumscheiben.
PC AQUARIUM verfiigt zu-
dem tiber einen Index, der

Index erhilt man Auskunft
tiber ca. 400 Begriffe, die im
Datenbestand enthalten
sind. Das Programm lauftauf
IBM-kompatiblen Compu-
tern mit dem Betriebssystem
MS-DOS ab Version 3.0 und
mit DR DOS 5.0 und héher.
Unterstiitzt werden EGA und
VGA Grafikkarten mit Farb-
monitoren. Es werden min-
destens 570 KByte freier Ar-
beitsspeicher benétigt; um
PC AQUARIUM auf dem PC
zu installieren benétigt man
mindestens 2,1 MByte freien
Speicherplatz. Alle Abbildun-

en und deren Au

PC AQUARIUM Startbild

alle im Programm verwende-
ten Fachausdriicke und de-
ren Verbindungen zu den Ab-
bildungen und Lehrbuchtex-
enthalt. Ferner sind dar-
mnatomische Begriffe ent-
halten, die wahlweise auf
Deutsch oder Latein ange-
zeigt und ausgewidhlt wer-
den kénnen. Mit Hilfe des

Bild: 6CM

gen und Texte kénnen na-
tarlich auch ausgedruckt
werden. Um PC AQUARIUM
.zu benutzen, braucht der
Anwender keine speziellen
EDV-Kenntnisse. Alle erfor-
derlichen Informationen sind
imausfiithrlichen, deutschen
Handbuch enthalten. Das
Programm eignet sich, nach

O

IRRPEER

PC AQUARIUM Information iiber Aquarien

Bild: 6CM

R

1HEIR

IGRNREN

Bild: 6cM

Meinung der Redaktion, so-
wohl fiir Aquarium-Einstei-
ger, bietet aber auch fir er-
fahrene Aquarium-User viel
Wissenswertes und ist den
Preisvon OS 1.530,—durch-
aus wert.

Wir haben das Programm
PC AQUARIUM bei der Fir-
ma Zig Zag, im 7. Wiener
Gemeindebezirk, Lerchen-

felderstrafe 115, Tel.:
0222/526-50-78 entdeckt
und haben es freundlicher-
weise fiir diesen Test zur
Verfiigung gestellt bekom-
men. PC AQUARIUM ist ein
Programm vom bekannten
deutschen Software-Her-
steller MSPI und ist oster-
reichweit im guten Fach-
handel erhiltlich.

OCM Februar/93
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SONY:

Anwenderprogramme,
Spiele, Public Domain-
Software, Datenbanken
und vieles mehr werden
bereits auf CD-ROM an-
geboten. OCM berichte-
te bereits im Thema des
Monats Jéanner iiber Op-
tische Speichermedien.

Dieses Thema hat bei vie-
len unserer Leser grofien
Anklang gefunden. In ei-
nigen Leserbriefen wurde
uns vorgeschlagen, auch
inZukunft das Thema CD-
ROM in unserer Zeitschrift
zu bertcksichtigen. Wir
werden dem Wunsch un-
serer Leser selbstver-
stindlich nachkommen,
zudem der CD-ROM-
Boom unaufhaltbar ist.
Das Aktuellste auf dem
CD-ROM-Sektor ist zwei-
felsohne die Foto-CD. Um
Fotos, die auf CD-ROM
geprefit sind auf dem PC
verarbeiten zu kénnen, ist
ein “multissessionfidhiges
CD-ROM-Laufwerk erfor-
derlich. Das neue Sony
CDU-3 1A erfiillt diese An-
forderung. Bei der her-
kémmlichen Herstel-
lungsmethode von CD-
ROMs wird die gesamte
Datenmenge in einer “Ses-
sion” auf den Datentriager
gespeichert. Bei der Foto-
CD, die bis zu 100 Fotos
speichern kann, geht man
hingegen davon aus, daf
meistens nicht gleich die
gesamte CD mit Fotos be-
spielt wird, sondern dies
in mehreren Sessions er-
folgt. Multisessionsfahig-
keit ist erforderlich, damit

man nicht nur die Fotos,
die in der ersten Session
aufgespielt wurden, be-
trachten kann. Das Lauf-
werk muf3 aufgrund sei-

che PC-Anwendungen.
Auch Audio-CDs, CD-
ROM XA Disks und CD-I
Disks kdonnen verwendet
werden. Zum Spielen von

Der CD-ROM BOOM ist nicht mehr aufzuhalten

ner Firnware in der Lage
sein, hinter dem vermeint-
lichen Ende des Datenbe-
standes nachzusehen, ob
da nicht noch weitere Da-
tenvorhanden sind, die in
einer weiteren Session
aufgezeichnet wurden.
Selbstverstiandlich ist das
Sony CDU-31a auch ein
vollwertiges CD-ROM-
Laufwerk fiir herkémmli-

normalen Audio-CDs be-
findet sich ein Ausgang
auf der Vorderseite des
Laufwerkes. Das CDU-
31A hat einen empfohle-
nen Verkaufspreis von ca.
0S 6.840,— und wurde
uns freundlicherweise von
der Firma JA-DirektVer-
sand, Tel.: 0222/88 14
983, beiderman das Lauf-
werk zur Zeit um einen

SONY CDU-31 A

multisessionfidhiges CD-ROM Laufwerk

Sonderpreis von nur OS
5.490,— beziehen kann,
zur Verfiigung gestellt. Die
Transferrate des Sony
CDU-31A betragt Susti-
ned: 150 KByte/sek. und
Burst: 2,1 MByte/sek. Das
Sony CDU-31A ist daher
das ideale Laufwerk fir
den PC, fir Foto-CDs Lﬁ
far Musik-CDs in ein®i
Gerét. Man kann das Sony
CD-ROM-Laufwerk auch
in verschiedenen Paket-
Kombinationen beziehen.
Zum Beispiel gemeinsam
mit der Software “Deut-
sche Grammatik III", von
Ingenio. Die Ingenio
Sprach-Lernsoftware auf
CD-ROM erlaubt es, dag
mittels des Audio-Tracks
der CD auch die korrekte
Aussprache und Beto-
nung geiibt werden kann.
Auf einer CD sind ca. 700
Phrasen und zusitzlich
einige tausend tibersetzte
Vokabel abgespeiche
und zwar sowohl gesch
ben als auch gesprochen.
Besonders gelungen ist
auch die Kombination mit
der fur das Sony CDU-
31A adaptierten Sound-
karte ProAudio Spectrum
16, zwei aktiven Lautspre-
cherboxen und diversen
Spielen auf CD. Dieses
Paket wird von der Firma
Mediavision unter der
Bezeichnung “Fusion CD
16" zu einem aufierst at-
traktiven Preis tiber den
Fachhandel angeboten.
OCM wird Sie auch in
Zukunft tiber die Entwick-
lungen am CD-ROM Sek-
tor laufend informieren.
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OCM - FIRMENPORTRAIT

Unternehmen des Monats:

A

OCM mochte Ihnen, wie in jeder Ausgabe,
iilber eine bemerkenswerte, interessante
Firma Bericht erstatten. Die Produkte die-
ser Firmen sind uns allen bestens gelidufig,
d(o kaum einer ist iiber die Backgrounds
niher informiert. Diesmal haben wir unser
Augenmerk auf eine junge Computer Grof3-
handelsgesellschaft gerichtet, iiber die un-
sere Leser in Folge mehr erfahren sollen.

Die Firma TM DATA Grof3-
handels GmbH feierte ihre
Griundungsstunde im
April 1992. TM DATA mit
Sitz in Wien ist auf die
Vermarktung und den
Vertrieb von Computer-
Zubehor im Groffhandel
spezialisiert und hat sich
seit der Firmengriindung
de uf als zuverlassiger
uil'Wkompetenter Partner
erarbeitet. Die langjahri-
ge Branchenerfahrung,
iiber die der Geschifts-
fihrer, Herr Thomas Me-
geth, und die Mitarbeiter
von TM DATA zweifellos
verfiigen, kommt schlus-
sendlich dem Kunden zu
Gute. Infolge dessen hat
TM DATA auch einige Ver-
tretungen fiir ‘Osterreich
tibernommen. Seit 1. Juni
1992 ist TM DATA Gene-
ralvertreter der Marke A4
TECH in Osterreich. OCM
berichtete bereits in der
vorigen Ausgabe tber die
hohe Qualitdt und die
gluinstigen Preise, die hin-

ter diesem Markennamen
stecken. Auflerdem ver-
tritt TM DATA seit eben-
falls 1. Juni 1992 die Mar-
ke QUICKJOY; die Marke
der uns allenwohlbekann-
ten Joysticks. Disketten
der Marken SENTINEL,
SONY, MAXELL, RPS und

'3M zéhlen ebenso zum

Lieferprogramm des Un-
ternehmens wie NONAME
Disketten. Ubrigens: TM
DATA zihlt zu den grifi-
ten Lieferanten von qua-
litativ hochwertigsten
NO NAME Disketten in
Osterreich. Doch damit
ist die Produktpalette der
Firma TM DATA noch lan-
ge nicht zu Ende: Strea-
mer Cartridges der Mar-
ken SENTINEL, RPS und
3M, Diskettenboxen,
Méause, Trackballs, Han-
dy-Scanner, Monitorfilter,
Joysticks, Commodore Pe-
ripherie und diverses Zu-
behor stehen, genauso wie
Reinigungsmittel far Ih-
ren PC (wem gefallen

TM DATA
YGroshandels GmbH

TELH

schon schmierige Bild-
schirme und schwarze
Tasten?), im Lieferpro-
gramm. TM DATA impor-
tiert derzeit ca. 80 % aller
Waren direkt und gibt den
daraus entstehenden
Preisvorteil selbstver-
standlich an ihre Kunden,
den Fachhandel weiter,
was wiederum den End-
kunden zu Gute kommt.
Ein Grofiteil des zur Ver-
figung stehenden Fir-
menbudgets wird dafir
verwendet, weitere giin-
stige Einkaufsquellen auf
der ganzen Welt zu fin-
den, um diesen Vorteil an
die Fachhindler weiterzu-
geben. Diese kénnen dann
die von TM DATA bezoge-
nen Produkte zu beson-
ders gunstigen Preisen
anbieten. Last but not lea-
st wollen wir an dieser
Stelle unsere Leser auch
darauf aufmerksam ma-
chen, dafy Herr Thomas
Megeth, Geschaftsfiihrer
der Firma TM DATA so

freundlich war, uns fur
diese Ausgabe von OCM
10 qualitativ hochwertige
Computermiuse von A4-
Tech samt Zubehor far
unser Gewinnspiel zur
Verfiigung zu stellen. Far
Sie als Preis gibt es Mause
mit der Bezeichnung A4-
Tech AM-5P zu gewinnen.
Es handelt sich dabei um
2/3Tastenmiuse fur PC’s
mit einer Auflésung von
290 - 1450 DPI und einer
Geschwindigkeit bis 700
mm/sek. Als Zubehérent-
halten die AM-5P je ein
Mousepad sowie einen
Mouseholder und Soft-
ware.

Nihere Informationen
erhalten Sie bei: TM
DATA Grofihandels
GmbH, 1230 Wien, An-
ton Baumgartner-Str.
44/C/0406, Telefon:
0222/67 59 420, FAX:
0222/67 59 421. Pro-
dukte von TM DATA er-
halten sie im Fachhan-
del in ganz Osterreich.

OCM Februar/93
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Hepp Computertechnik:

AT-BUS PRO

Der erste intelligente AT-BUS-Controller!

War bisher der Betrieb ei-
nes Festplattencontrollers
fiir die modernen AT-BUS-
Festplatten (IDE) zusitz-
lich zum vorhandenen Con-
troller samt daran ange-
schlossenen Festplatten
unméglich, ist dies nun mit
dem AT-BUS Pro, welcher
von der deutschen Firma
Hepp Computertechnik
entwickelt wurde, ein Kin-
derspiel.

AT-BUS Proistdererste Con-
troller fiir AT-BUS-Festplat-
ten mit Eigenintelligenz. Er
148t sich parallel zu jedem
vorhandenen Festplatten-
controller (MFM, RLL, ESDI,
AT-BUS, SCdlII, .....) einset-
zen und erlaubt den An-
schluB von bis zu vier zu-
sitzlichen Festplattenlauf-
werken. Die am Controller
angeschlossenen Festplatten
bleiben voll funktionsfihig.
Wenn man AT-BUS Pro pa-
rallel zu anderen Festplatten
betreibt, kann man trotzdem
von einem zusatzlichen (auch
externen) Festplattenlauf-
werk booten.

Die mitgelieferte Treibersoft-
ware flir MS-DOS ab Version
3.3 erlaubt den Betrieb so-
gar in ungewohnlichen Kon-
figurationen. Das mitgeliefer-
te deutsche Handbuch er-
klart den Einbau auf leicht
verstiandliche Weise.

Die Hardwarevoraussetzung
fiir den Betrieb von AT-BUS
Pro ist ein IBM-kompatibler
AT mit286er, 386SX, 386DX
oder 486er Prozessor und
einem freien 16-Bit-Steck-
platz (ISA). Durch parallelen
16-Bit-Datentransfer ermég-
licht der AT-BUS Pro einen
hohen Datendurchsatz. Der
AT-BUS Pro verfugt tiber ei-
nen internen und einen ex-
ternen Anschlug fiir jeweils
zwei AT-BUS Laufwerke. Fiir

externe Festplatten ist zu-
sdtzlich ein 4-poliger An-
schlug fir die Versorgungs-
spannungenvorhanden. Ein
40-poliges Kabel zum An-
schluf von zwei Festplatten
gehort zum Lieferumfang.
Das eigene BIOS erkennt die
verwendeten Festplattenty-
pen automatisch, daher ist
AT-BUS Pro auch fiir éltere
AT's geeignet. Der AT-BUS
Pro Controller ist im guten
Fachhandel erhiltlich.

Inteligenter AT-BUS-Controller  Bild: Hepp Computertechnik

Hepp Computertechnik:
MiniSCSI Plus

Der SCSI-Adapter fiir den Druckerport, der zweiten Generation!

Mit dem MiniSCSI Plus ist
esmoglich, beliebige SCSI-
Massenspeicher, wie Fest-
platten, Magneto-Optische
Laufwerke, CD-ROMs oder
Streamer an jeden PC an-
zuschliefien, der eine pa-
rallele Druckerschnittstel-
le enthilt.

MiniSCSI Plus wird einfach
an den Druckerport eines
PC/XT/AT, Laptop oder No-
tebook angesteckt. Das Ende
des Kabels wird mit einem
beliebigen SCSI-Gerdt mit
50-poliger Centronics-
Schnittstelle verbunden. Mi-
niSCSI nutzt eine vorhande-
ne bidirektionale SCSI-
Schnittstelle erstmals voll-
standig aus. Dadurch wird
die Datentransfer-Rate beim
Lesen auf bis zu 260 KByte
pro Sekunde gesteigert (im
Vergleich zu rund 75 KByte
bei den meisten anderen Ge-
ridten zum Anschluf an den
Druckerport). Damit wurde
der Tatsache Rechnung ge-
tragen, dag eine Vielzahl mo-

derner Computer, insbeson-
dere Laptops und Notebooks,
heute mit einer bidirektiona-
len Druckerschnittstelle aus-
geruistet sind, mit der Daten
auch 8-Bit-weise eingelesen
werden kénnen. MiniSCSI
Plus arbeitet aber auch nach
wie vor mit gewdhnlichen
unidirektionalen Drucker-
schnittstellen zusammen.
Zusatzlich wurde das bisher
notwendige AnschluBkabel
integriert. MiniSCSI Plus
wird mit Treibersoftware mit
einer ASPI-Schnittstelle aus-
geliefert, damit Software fiir
diesen, von der Adaptec ini-
tierten Standard auch mit
MiniSCSI Plus zusammen-
arbeitet. Es wird Treibersoft-
ware fiir jede Art von SCSI-
Geriten, wie zum Beispiel
Festplatten, Wechselplatten,

CD-ROM, Flopticals und
Magneto-Optische Laufwer-
ke mitgeliefert. Der Drucker-
portistdurchgeschliffen, die
Druckerschnittstelle kann
also gleichzeitig weiterbe-
nutzt werden. Auch ein
Cache-Programm wird mit
MiniSCSI Plus geliefert. Die
Stromversorgung des foo-
ters Gibernimmt das ange-
schlossene SCSI-Gerit, da-
herist kein zusatzliches Netz-
teil notwendig. Komplette
externe Festplattenlaufwer-
ke mit eigenem Schaltnetz-
teil von 52 MB bis 1,7 Gi-
gabyte sowie anschluBferti-
ge externe Wechselplatten
und CD ROMs sind ebenfalls
erhaltlich.

MiniSCSI Plus ist im guten
Fachhandel erhiltlich.

Nahere Informationen zu den auf dieser Seite
vorgestellten Produkten erhalten Sie bei:
HEPP COMPUTERTECHNIK

W-6239 Eppstein 3, Valterweg 16
oder iiber den OCM-Verlag
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EI1ZO:

EIZO F340i.W

15" Monitor mit 16" Flidche

Fiir Windows-Anwender,
die ihren PC professionell
einsetzen, ist der neue
EIZO Flat-Screen-Monitor
F340i.W konzipiert. Mit
den kompakten Mafien ei-
nes 15-Zoll-Monitors bie-
tet er eine wirksame Bild-
fliche, die nahezu jener
eines 16"-Bildschirmes ent-

sp$t.
Aufgrund seiner hervorra-

genden Einstellméglichkei-
ten bringt er tatsachlich “ech-
te” Echtfarben in bis zu
1152x864 Pixel Auflésung.
Wihrend die 15"-Monitore in
der Regel nur eine um 15%
gréBere Bildfliche aufweisen
als jene mit 14" Diagonale,
hat der F340i.W ein um 30%
groferes Bild. Im Gegensatz
zu anderen Monitoren kann
der F340i.W die physisch ver-
fugbare Bildschirmoberfla-
che tatsdchlich bis an die
Rander ausniitzen. Die Ein-
stellung des Bildes bis. an
den physischen Rand nennt
EIZO “Wide-View-Funktion”.
Damit kénnen beim EIZO
| O .W nicht nur die Positi-
on des Bildes, sondern auch
dessen Hohe und Breite ex-
akt bis an die Rander einge-
stellt und gespeichert wer-
den. Je weiter das Bild bei
einem Monitor in die Ecken
reicht und je flacher die Bild-
réhre ist, desto grofier wer-
den die Scharfenprobleme.
Der EIZO F340i.W verwen-
det eine neue Invar Mask-
Bildréhre. Sie erlaubt eine
noch bessere Fokussierung
als die meistverwendeten
Shadow-Mask Bildréhren.
Ihre Oberfliache ist tatsich-
lich so flach, daf man sie
leicht mit der eines Trini-
tron-Monitors verwechseln
kénnte. Die hohe Bildschar-
fe bis in die Ecken erreicht
EIZO durch eine automati-

schedynamische Biindelung
des Kathodenstrahles. Des-
sen Spitze wird abhdngigvon
dem Punkt, den er auf der
Bildréhre treffen soll, fokus-
siert (Dynamic Beam Spot
Control - DBSC). Die feine
Lochmaske mit 0.28 mm
Lochabstand der Invar Mask-
Réhre erwarmt sich wahrend
des Betriebes weniger als jene
der Shadow Mask-Réhren.
Die thermisch bedingte Aus-
dehnung ist daher geringer
und die Farbdarstellung
bleibt auch bei langem Be-
trieb bis in die Ecken exakt.
Die Invar Mask-Roéhre und
die DBSC sind eine Voraus-
setzung, um die hohe Bild-
qualitit der EIZO-Monitore
auch auf der vergréferten
Bildflache und bis in die Ek-
ken sicherzustellen. Der
EIZO F340i.W zeichnet sich
auperdem durch eine ein-
zigartige Kombination von
Farbeinstellméglichkeiten
aus, wodurch die Farbdar-
stellung am Bildschirm an
die Ausgabe von bis zu drei
verschiedenen Programmen
oder Farbdruckern angegli-
chen werden kann. EIZO
nenntdiese 14 Justagen um-
fassende Steuerung “Full
Color Control”. Schon bisher
konnte der Anwender bei
EIZO-Monitoren die Einstel-
lung je nach Auflésung ge-
trennt optimal justieren und
speichern. Diese Mikropro-
zessorsteuerung wird beim
F340i.W um die Wide View-
Funktion und die Full Color
Control ergdnzt und triagt den
Namen “Advanced Image
Control”. Die empfohlene
Auflésung far den EIZO
F340i.W betragt 1024x768
Punkte bei 75 Hz Bildwie-
derholfrequenz. Bei 65 Hz
Bildfrequenz kénnen 1152 x
864 Pixel dargestellt werden.
Der neue EIZO-Monitor un-

-

Hepp Computertechnik:

AT-BUS XT

AT-BUS-Controller fiir PC/XT!

Viele iltere PC/XT-Compu-
ter sind fiir ihren Einsatz-
bereich noch ausreichend
schnell, nur der Platz auf
der Festplatte wird lang-
sam knapp. Mit der Steck-
karte AT-BUS XT von Hepp
Computertechnik lassen
sich moderne und schnelle
AT-BUS-Festplatten mit
IDE-Schnittstelle in einem
PC/XT mit 8-Bit Steckplatz
einbauen.

- Durch eine ausgekltigelte

Konverterelektronik werden
die 16-Bit-Daten der Fest-
platte in 8-Bit-Daten, die
auch ein PC/XT verarbeiten
kann, umgesetzt. AT-BUSXT
laBt sich parallel zu tiblichen
Festplattencontrollern
(MFM, RLL, ESDI, SCSII,..)

einsetzen und erlaubt den
Anschluf von bis zu zwei
zusitzlichen Fesplattenlauf-
werken. Die am vorhande-
nen Festplattencontroller
angeschlossenen Festplatten
bleiben voll funktionsfahig.
Das mitgelieferte deutsche
Handbuch erklart den Ein-
bau auf leichtverstiandliche
Weise. AT-BUS-XT belegt ei-
nen kurzen 8-Bit Steckplatz
und ist damit fir jeden PC/
XT und sogar fur manche
Laptops geeignet. Ein eige-
nes BIOS erkennt den ver-
wendeten Festplattentyp
automatisch, daher lassen
sich mit AT-BUS XT auch
modernste AT-BUSFestplat-
ten einsetzen. Der AT-BUS
XT Controller ist im guten
Fachhandel erhiltlich.

EIZO F 340i.W: 15 " Monitor mit 16" Flidche

terstiitzt also auch den neu-
en Standard zwischen 1280
Xx'1024 und 1024 x 768. Eine
weitere neue Funktion zeich-
netden F340i.W aus: Erver-
fiigt tiber eine “Energiespar-
automatik”. Sie macht das
Ein- und Ausschalten tiber-
fliissig: Der F340i.W schal-

Bild: Hayward

tetsich selbsttitigab. Kommt
wieder ein Signal, geht er
sofort in Betrieb. Da die Lei-
stungsaufnahme in voller
Funktion nur 70 Watt be-
tragt, ist der Monitor bereits
sehr stromsparend. Das au-
tomatische Abschaltensenkt
den Verbrauch weiter ab.

OCM Februar/93
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PC Gourmet:

VIPRO 640

High Quality PC - VIDEO Losung

Fiir Hobby oder Beruf bie-
tet die VIPRO 640 einen
preiswerten Einstieg in die
Welt von MultiMedia, es
handelt sich dabei um eine
high Quality PC - VIDEO
Lésung welche es dem An-
wender ermdoglicht seine
Daten und Programme ne-
benderDarstellung aufdem
Monitor, auch auf Video zu
iiberspielen, beziehungs-
weise einen Fernseher als
Monitor zu benutzen.

Die VIPRO 640 erfordert ei-
nen Feature Connector auf
der VGA-Grafikkarte und ist
einfach zu installieren.
Durch Tastatureingabe

COMPUITER S WY S IO EROR

INDUSTRIELLE WERKZEUGHE

HARTL

tibernimmt ein Softwaretrei-
ber die Funktion den PAL
Mode zu aktivieren. Genau-
so einfach lassen sich weite-
re Einstellungen wie Bildpo-
sition, usw... einstellen. Die
im Lieferumfang enthaltenen
Kabel bieten dem Anwender
die Méglichkeit, VGA- Grafi-
ken auf einem Grofbildpro-
jektor oder Fernseher mit AV-
Eingang, (zum Beispiel SCA-
RT) darzustellen, bzw. mit
Hilfe eines Videorekorders
auf PC Dargestelltes auf Vi-

deo- Kassette abzuspei- |

chern. Anwendungsgebiete
ftr die VIPRO 640 sind zum
Beispiel Softwaredemos,
Schulungen, Messe- und

OBER-LAAER STR. 294
A-1232 WIEN

Tel: 0222/616 76 44

VIPRO 640

Produktprasentationen, aber
auch Videotitel und Compu-
teranimationen fiir den pri-
vaten Videofilmer. Videotitel
kénnen mit einer entspre-
chenden Software gestaltet
werden und sich in den Vi-
deofilm einbinden lassen,
bietet doch der PC wesent-
lich mehr Méglichkeiten von
grafischen Darstellungen, als

der Titelgenerator der besten

gesehen bei PC-Gourmet

Videocameras. Aber es gibt
auch Softwarepakete die es
erméglichen Zeichentrickse-
quenzen zu erstellen und
abzuspielen. Uber die \élo
640 werden die einzelnen
Szenen zu einem richtigen
Zeichentrickfilm zusammen-
geschnitten. Die VIPRO 640
kostet derzeit ca OS 8.990,-
und ist im Fachhandel in
ganz Osterreich erhaltlich.

CHANNEL

VIDEODAT

als Beistellgerit

oder

. VD 2000

als 8 Bit Karte0

03 2,694.-

T3 08 3.498-

mit VIDEOTEXTMODUL

VX 2000 03 2.496.-

VIDEOTEXTDECODER -

Alle Preise inkl. 20% MWSt. ab Lager Wien 23 +++ Versand in ganz Osterreich per Nachnahme moglich
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Logitech:

AudioMan wurde speziell
fiir den Einsatz am Arbeits-
platz konzipiert, wo der
Anwender die Méglichkeit
nutzen will, die thm die
Klang- und Media-Tools von
Windows 3.1 in Verbindung
mit OLE-fidhiger Software
zur Verfiigung stellen.

OLE (Objekt Linking and
Embedding) -fahige Applika-

n unter Windows 3.1
konnen mit AudioMan durch
gesprochene Anmerkungen,
Ton oder Soundeffekte er-
gianzt oder musikalisch un-
termalt werden. AudioMan
verfiigt sowohl tiber ein ein-
gebautes Mikrofon, als auch
iiber einen eingebauten
Lautsprecher und kann so-
wohl fir Sprach-, Sound-
oder Musikeingabe benutzt
werden, als auch fiir deren
Ausgabe. AudioMan funktio-
niert nach dem “Plug and
Play”-Prinzip, denn er beno-
tigt keine zusitzliche Steck-
karte. Das digitale Audio-Tool
wird einfach an die Parallel-
Schnittstelle angeschlossen.
Dank des besonderen pass-
Oough Steckers bleibt der
angeschlossene Drucker
weiterhin funktionsfahig.
Ideale Einstazgebiete fiir den
AudioMan von Logitech sind
voice Mail oder voice-activa-

AudioMan

Erstes, digitales Audio-Tool von Logitech

ted word processing. Audio-
Man und die neue Generati-
on der Software-Programme
unter Windows 3.1, die OLE-
fahig sind, eréffnen dem An-
wender im Geschéftsalltag
neue Wege und Einsatzméog-
lichkeiten. Die klare, kon-
zeptionelle Ausrichtung des
innovativen Audio-Tools wird
durch einen Blick auf die
Key-Features des digitalen
Audiotools von Logitech un-
terstrichen: eingebautes,
unidirektionales Mikrofon,
AGC Feature (Automatic
Gain Controll) zur optimalen
Aussteuerung bei Aufnah-
men, LED Anzeige, die bei
Aufnahmen leuchtet, Laut-
starkenregler am Gerit, ein-
gebauter Lautsprecher, so-
wie Steckeranschliisse fir
audiooutput- (externer Laut-
sprecher, Kopfhoérer, Stereo-
anlage, ...) und audio input-
(Tonband, CD-Player, etc...)
-Betrieb. AudioMan wurde in
den Labors des européischen
Hauptsitzes von Logitech
entwickelt, das Design
stammt von einer Schweizer
Industrie-Design-Firma. Lo-
gitech gewéhrt auf den Au-
dioMan innerhalb Europas
eine zweijahrige Garantie. Im
Lieferumfang enthalten sind
neben dem AudioMan, zwei
1,5 V Mignon Batterien fiir

AudioMan von Logitech

den Batteriebetrieb, ein 9V-
Netzstecker, die AudioMan-
Software, sowie ein ausfiihr-

//f

/

Bild: LOGI Gmbh

liches Handbuch. Der Au-
dioman ist absofort im Han-
del um ca 2.500, - erhaltlich.

IBM:

- KeyGuard

Tastatur-Schablone fiir motorisch Behinderte

Personen, die durch Behin-
derung ihre Hinde oder
Arme nicht richtig lenken
oder ruhighalten kénnen,
haben oft Schwierigkeiten
mitder Computer-Tastatur;
sie tippen daneben.

L
i

Speziell flir diesen Personen-
kreis entwickelte IBM dar-
aufhin “KeyGuard”, eine Pla-
stikschablone, die auf die
Tastatur gelegt wird und eine
bessere Kontrolle des An-
schlags bewirkt. Die Scha-

blone wird so fixiert, dag sie
tiber den Tastenkappen liegt
und sie tiberragt. Somit ru-
hen die Tasten in kleinen
Mulden, Anwender, die an
teilweisen Lidhmungen oder
anderen Koordinations-
schwierigkeiten leiden, tref-
fen damit leichter die ge-
wiinschten Tasten und lau-
fen nicht Gefahr, mehrere
Tasten gleichzeitig zu druk-
ken, wie das ohne einer Ta-
staturschablone vorkommen

kann. KeyGuard kann auf
Tastaturen von Computern
des Typs PS/2, AS/400 und
anderen verwendet werden
und erginzt die “IBM Inde-
pendence Series”, eine Pro-
duktreihe, die Behinderten
in Beruf und Alltag helfen
soll. Nahere Informationen
tiber KeyGuard und andere
Produkte dieser Produktse-
rie erhalten Sie beim autho-
risierten IBM Computerfach-
héndler oder direkt bei IBM.

OCM Februar/93
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Coray:

De51gnCAD 3D

Bis vor kurzen war ein CAD-
System so teuer, daf sich
kleinere Firmen oder Pri-
vatanwender ein solches
System unmaglich leisten
konnten. Seit kurzer Zeit
ist jedoch Design CAD 3D
erhiltlich. Trotz geringer
Kosten fiir Soft- und Hard-
ware leistet dieses System
fast alles, was man sich
von einem professionellen
CAD System erwartet. Vom
Privatbereich bis zur se-
miprofessionellen Anwen-
dungen ist Design CAD 3D
einsetzbar.

Echtes 3D zeichnen, Smooth
Shading, Materialbibliothek,
Boolsche Operationen und
programmierbarkeit mit Ba-

sicCAD sind die wesentlichen
Merkmale dieses CAD Sy-
stems. Dateiformatewie DFX,
IGES, HPGL, Postscript, PCX
und GEM sowie 250 Druk-
ker und 100 Plotter werden
unterstiitzt. Nahezu alle Gra-
fikkarten kénnen verwendet
werden - auch 256 Farben
werden unterstiitzt. Design
CAD kann man zwar nicht
mit Namen wie Auto CAD
etc. vergleichen, betrachtet
man jedoch den geringen
Preis, sollte man sich ernst-
haft iberlegen, ob man die
zusitzlichen Features der
teureren CAD Systeme tiber-
haupt braucht. Design CAD
3D lauft im Prinzip auf je-
dem PC mit mindestens
640KB RAM. Windows ist fiir

I Point

DesignCAD 3D Screenshot

den Betrieb nicht notwen-
dig, da eine eigene Oberfla-
che enthalten ist. In der Pra-
xis erweist sich ein 80386’er
PC mit SVGA Grafikkarte als
sinnvoll. Das Programm
Design CAD 3D ist im Fach-
handel in ganz Osterreich

Bitd:i{u
erhaltlich und kostet in der

englischen Version zb. bei
Best Software Coray OS
6.900,- inklusive UST.

Nahere Informationen erhal-
ten Sie unter der Telefon-
nummer 0222 /26-94-59

Lotus:

Lotus

Am Bildschirm wie in ei-
nem richtigen Terminka-
lender zu bliattern ist mit
dem Lotus Organizer fiir
Windows kein Problem
mehr.

Anwender die sich bisher mit
dem in Windows integrierten
Terminkalender begnuigt
haben, vergessen diese niitz-
liche aber einfache Aplikati-
on sofort, wenn Sie erst ein-
mal den Lotus Organizer ge-
sehen haben. Mit Lotus Or-
ganizer kann man genauso
einfach wie mit einem kon-
ventionellen Terminkalender
arbeiten. Ein Klick auf eine
der sechs Registermarken
geniigt, und schon wird die
gewiinschte Seite aufge-
schlagen. Durch das Anklik-
ken des rot gekennzeichne-
ten aktuellen Datums im
Jahreskalender erscheint
der Wochen- oder je nach

Organizer fiir Windows

Einstellung, der Tageskalen-
der. Hier kann man in einem
einstellbaren Zeitraster Ter-
mine eingetragen werden.
Eine Alarmfunktion mit ver-
schiedenen Melodien kann
auf Wunsch auf die einzel-
nen Termine zeitgerecht er-
innern. Mit Lotus Organizer
ist es auch moglich, wieder-
kehrende Termine, wie Jah-
restage, Geburtstage, Stich-
tage, usw... automatisch zu
definieren. Eine Grafische
Darstellung gibt auf Knopf-
druck, Auskunft tber “die
bereits verplante Zeit. Des-
weiteren besteht die Méglich-
keit, Termine im Kalender
einfach zu verschieben, in-
dem man mit einem Magne-
ten aus der Symbolleiste den
gewtlinschten Termin einfach
auf einen anderen Tag oder
eine andere Zeit verschiebt.
Ein weiteres Feature des Pro-
gramms ist es eine Priorita-

tenliste fiir Termine erstel-
len zu kénnen. Schlagt man
im Lotus Organizer das
Adressenregister mit einem
Mausklick die erste Seite auf
erscheint ein Anschriftenvor-
druck. Vollstindig ausge-
fallt, ordnet das Programm
dieneue Eintragung in Form

1Bt sich jederzeit ausdruk-
ken. Das Adressenregister
1aBt sich neben den Namen
auch nach Postleitzahlen,
Firma, Typ oder Familien

men sortieren. Mit dem Or-
ganizer ist es sogar méglich,
miteinem Hayes-kompatibe-
len Modem Telefonverbin-

einer Visitenkarte ein, und | dungen herzustellen.

Ventura:

Ventura Publisher
Version 4.1

Ab sofort ist die neue Versi-
on 4.1 des bekannten DTP-
Programmes Ventura Publi-
sher auf dem Markt. Das
Produkt bietet nicht nur eine
Reihe neuer Features, son-
dern wird It. Hersteller auch
etwas billiger werden. An-

wender, die nach dem
1.11.1992 ein Venturapro-
dukterworben haben, erhal-
ten ein Gratis-Update. Zu-
dem sind Ventura Scan und
Ventura Seperator jetzt im
Paket enthalten und ermdog-
lichen Vierfarbverarbeitung.
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SOFTWARE

~-NEUHEITEN.

KHK:

PC-Kaufmann V.1.5

Das Programm PC-Kauf-
mann von KHK ist wohl
eines derbekanntesten, auf
jeden Fall aber eines der
weitest verbreiteten Soft-
warepakete fiir Klein und
Mittelunternehmen. Fiir
iiber 60.000 kleine und
mittlere Betriebe sowie
Selbststindige stellt PC-
Kaufmann von KHK bereits
die zuverlissige Losung fiir
alle kaufmidnnischen Auf-
l‘wn' im Biiro dar.

Seit kurzer Zeit ist jetzt die
neu fliberarbeitete Version
1.5 erhiltlich. Wie bisher
umfaft das Programmpaket
von PC-Kaufmann die Funk-
tionen: Auftragsbearbeitung,
Lagerwirtschaft und Faktu-
rierung, Bestellschreibung,
Textverarbeitung, Finanz-
buchhaltung, Lohnschrei-
bung, Tabellenkalkulation
sowie 3D-Grafik. Die wich-
tigsten Verbesserungen der
Version 1.5 sind : ein inte-
griertes Kassenbuch, Zah-
lungsverkehr und Clearing,
Daten kénnen in der neuen
Version von PC-Kaufmann
aus der Finanzbuchhaltung
Qekt in die Kalkulation

ernommen werden, Eine
individuelle Backup-Daten-
sicherung ist méglich, Ma-
kro-Editor, Uberarbeiteter
Kontenrahmen, Landesspe-
zifisches PLZ-Verzeichnis
und vieles mehr. Bei PC-
Kaufmann V1.5 kann auch
fiir FiBu und Lohn ein spezi-
elles Passwort vergeben wer-
den um die Daten vor dem
Zugriff nicht berechtigter
Personen zu schitzen. Mit
dem Programm fiir Auftrags-
bearbeitung, Lagerwirtschaft
und Fakturierung ist zum
Beispiel die Verwaltung von
Stammdaten tiber Kunden,
Lieferanten, Mitarbeiter und
Artikel moglich. Das Pro-
gramm ermdglicht bei der
Auftragserfassungdie Erstel-

lung von Angeboten, Auf-
tragsbestitigungen, Rech-
nungen, Lieferscheinen, Gut-
schriften und vieles mehr.
Was dieses Programm noch
auf Lager hat, macht sich
auch in einer exakten und
effizienten Lagerwirtschaft
angenehm bemerkbar. Die
Version 1.5 bietet sinnvolle
Details, wie die Artikelpreis-
liste fiirr Kunden, ein Schnel-
landerungsprogramm fir
Preiserhéhungen je Liefe-
rung und dhnliches mehr.
Auch ein Druckprogramm
fiir Artikeletiketten ist ent-
halten. Durch die direkte
Integration von Auftragsbe-
arbeitung, Lagerwirtschaft
und Fakturierung spart der
Anwender von PC Kaufmann
V 1.5 eine Menge Arbeit und
somitauch Zeit. Das Textver-
arbeitungsprogramm bietet
vom Serienbrief, der tber
vielfiltigste Selektionskrite-
rien gestaltet werden kann,
bis zur individuellen Ge-
schéiftskorrespondenz, fiir
die dem Anwender die un-
terschiedlichsten Schriftar-
ten zur Verfiigung stehen.
Das Programm unterstiitzt
Nadeldrucker ebenso wie
Tintenstrahl- oder Laser-
drucker. Neu in der Version
1.5isteine integrierte Trenn-
hilfe und die Suchméglich-
keit beim Ersetzen der Platz-
halter. Mit dem Programm
Lohnschreibung ist die Loh-
nerfassung méglich. Pro Mit-
arbeiter muf nureinmal eine
Lohnerfassung angelegt wer-
den, die in jedem neuen Mo-
nat wieder aufgerufen wer-
den kann. Der Programm-
baustein 3D-Business-Gra-
fik erméglicht die grafische
Ausgabe Threr Daten. Die
Tabellenkalkulation hilft
dem Anwender, beim Kalku-
lieren der Preise, und vieles
mehr. Das in PC Kaufmann
1.5 integrierte mandanten-
fihige Dialog-Finanzbuch-

haltungsprogramm wurde
stark verbessert. Schon die
neue Buchungserfassung
kommt dem Anwender mit
vielen Detailverbesserungen
entgegen. Von der Schnel-
lerfassung fiir den Abgleich
der Saldenliste bis hin zur
flexiblen Suche nach Peri-
ode, Kontonummer, Bu-

i Pmm
chinen, fnlagen und Betriebsvors! Uernsr Hiller -

Zshibar ab Fiiligkaitsdatun @
bis  Tage nit % Skontn
bis . Tage nit % Skowto

884 KX Softuare - Euro Line

chungsnummer oder Betrag.
Das Programm bietet drei-
zehn Buchungsperioden pro
Jahr sowie direkte Verarbei-
tung tber zwei Jahre hin-
weg. Das gesamte Program-
mpaket PC Kaufmann hatin
Osterreich einen empfohle-
nen Verkaufspreis von OS
11.988,—.

Niihere Informationen er-
halten Sie im Fachhandel
oder direkt bei KHK Soft-
ware Ges.m.b.H., Karlauer
Giirtel 1, 8025 Graz, Tel.:
0316/905-0.

Bliszaldorl
OF-Mummer

Usrivater .
Hahnstufe @

bis ’E_aw ohne smw

| Fu 11 igheits-Datun

‘aktusllar Rachnungsbetrag

Fi=Hiifs F2=AI¢-OF Fi=Neu-OF =

Resthetray tasanthuchung
Fa-Zkd Th=Lbschen F7-Hahnztufe Fi-Notiz

PC-Kaufmann von KHK, die Allround-Wirtschaftslésung

1.967,88

Schenk:

Der Wiener Softwareprodu-
zent Karl Schenk hat sich
aufanspruchsvolle Software-
Lésungen im Bereich Lotto
und Toto spezialisiert. Bis-
her wurden professionelle
Losungen fiir den Einsatz in
Trafiken und Lotto/Toto-An-
nahmestellen entwickelt. Ab
Anfang April, wird es auch
eine kostengiinstigere Heim-
versionvon PC-TOTO geben,
welche es dem Totospieler
erméglicht, seine gesamten
Spiele und Tips auf dem PC
zu verwalten. Dieses Pro-
gramm erméglicht dem pro-
fessionellen Totospieler, mit

PC-TOTO

vier verschiedenen Filter-
moglichkeiten zur Vermin-
derung der Tips, den auto-
matischen Ausdruck auf
Totoscheine. PC TOTO kann
bis zu 3.000 verschiedene
Personen (Spieler) verwalten.
Mit dem Programmpunkt Ge-
winnermittlung berechnet
das Programm nach Einga-
be des Spielergebnisses au-
tomatisch den méglichen
Gewinn. PCTOTO bietetdem
Anwender aber noch wesent-
lich mehr. Einen ausfiihrli-
chen Bericht tiber dieses Pro-
gramm bringer wir in der
nichsten Ausgabe von OCM.

OCM Februar/93
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Thema des Monats:

Direktversand in Osterreich
Computer & Software per Post

OCMberichtet diesmal iiber
die Vor- und Nachteile, die
dieses weltweit bereits be-
wihrte Vertriebssystem,
welches nun auch in Oster-
reich immer mehr an Be-
deutung gewinnt, mit sich
bringt. Hardware und Soft-
ware aus dem Katalog zu
bestellen war zwar bisher
in Osterreich und den mei-
sten anderen européischen
Léndern noch nicht fiir je-
dermann iiblich, gewinnt
aber immer mehr an Be-
deutung. In Amerika, aber
auch in Deutschland, ist es
bereits gang und gebe, Com-
puter und Zubehor iiber den
Versandhandel zu bestel-
len; und es bleibt zu erwar-
ten, dafl dieses Vertriebs-
system auch in Osterreich
stindig an Beliebtheit zu-
nimmt.

Selbst IBM hat die Chancen
und Vorteile dieser Vertriebs-
methode erkannt und bietet
nun Computer, ebenso wie
Dell, DEC und andere re-
nommierte Computerher-
steller, Giiber den Direktver-
sand an. Aber auch einige
ausschlieBlich auf den Di-
rektversand von Computer-
produkten spezialisierte Un-
ternehmen gibt es bereits in
Osterreich. Die Vorteile lie-
gen klar auf der Hand. Der
Direktversand von Hard- &
Software umfat fast aus-
schlieBlich nicht mehr erkla-
rungsbeduirftige Produkte,
welche jeder Anwender pro-
blemlos mit der mitgeliefer-
ten Beschreibung in Betrieb
nehmen kann. Da Direktver-
sandfirmen inder Regel nied-
rigere Kosten fiir ihre Ver-
kaufsstrukturen haben und
der Zwischenhandel ausge-
schaltet wird, ist es méglich

Hard- und Seftware einfach bequem per Post

mit teilweise wesentlich nied-
rigeren Verkaufsspannen zu
arbeiten. Das heiBt, dag der
Kunde, der seine Produkte
tiber den Direktversand be-
zieht, bei sorgfiltiger Aus-
wahl viel Geld sparen kann
und die von ihm gewtinsch-
ten Produkte zu einem sehr
viel glinstigeren Preis bezie-
hen kann, als das im Fach-
handel méglich ist, wo man
selbstverstindlich auch den
Beratungsaufwand mitbe-
zahlen mug. Neben den giin-
stigen Preisen ist es auch
einfach und bequemer,
schnell per Telefon oder Fax
die benétigte Hardware oder
das gewiinschte Softwarepa-
ket zu bestellen. Oft haben
Computergeschafte das ge-
wiinschte Produkt nicht la-
gernd, das heift, man mug
sich oft einigemale auf den
Weg zum Computergeschaft
machen, um an das ge-

wiinschte Produkt zu gelan-
gen. Méchte man zudem die
Preise des gewiinschten Ar-
tikels von verschiedenen
Computergeschéften verglei-
chen, kann dabei eine Men-
ge Zeit verloren gehen. Kauft
man tiber den Direktversand,
genligt meist ein Preisver-
gleich in den Katalogen und
Direktversand-Preislisten,
welche von den Direktver-
sandfirmen kostenlos vers-
schickt werden, und dem
Kunden meist einen guten
und genauen Uberblick tiber
das aktuelle Angebot tiber-
mitteln. Findet man deénnoch
ein Produktseiner Wahlnicht
im Katalog oder der Direkt-
versand-Preisliste, gentigt
meist ein kurzer Anruf um
die Preisfrage zu kldren. Hat
man sich zum Kauf eines
gewtlinschten Produktes ent-
schieden, reicht es, den Te-
lefonhérer abzunehmen, die

Telefonnummer der Direkt-
versandfirma zu wihlen und
die Bestellung durchzuge-
ben. Bei gréferen Bestellun-
genistes ratsamer, teilwe‘
auch notwendig, die Bes

lung schriftlich zu bestati-
gen. Wenige Tage danach,
teilweise bereits am néich-
sten Tag, kommt die ge-
wiinschte Ware dann per
Post ins Haus. Einige Direkt-
vertriebsfirmen bieten ab ei-
ner bestimmten Bestellmen-
ge, auf Wunsch auch kosten-
lose Hauslieferung an. Die
Bezahlung erfolgt im Normal-
fall per Nachnahme. Bei Vor-
auszahlungen oder Bankein-
zlgen gewahren manche Di-
rektvertriebsfirmen zu ihren
ohnedies sehr glinstigen
Preisen einen weiteren Preis-
nachla. Einige Direkver-
sandfirmen akzeptieren
auch Kreditkarten. Méchte
man die gewtinschte Ware
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0222/88-14-983

osterreichweiter Postversand

Im Raum Wien kostenlose Hauszustellung ab OS 2.500,-

DirckTVERSAN

Wir fiihren Produkte von allen namhaften Herstellern zu sensationellen DirektPreisen!

Ein kleiner Auszug aus unserem Softwarekatalog.
Lassen Sie sich von unseren Preisen Uberzeugen!

Beschreibung: Empf.VK  JA DirektPreis Ersparnis im Vergleich

DBase IV | Datenbank [ 18676~ | O 990,-- Sie sparen OS 5.686,--
Superbase 4 f. Windows ! Datenbank . 36614— OS5 11.990,--| Sie sparen OS 4.624,--
PageMaker 4.0 | Desktop Publishing | 19:980— OS 14.990,--| sie sparen OS 4.990,--
Ventura Publisher 4.0 ' Desktop Publishing 26-389— OS 16.990,--| sie sparen OS 8.399,--
Aldus PhotoStyler 1.1a ! Bildverarbeitung ! 36998— | OS 12.490,--| Sie sparen OS 4.508,--
Aldus Collection 1.0 | Office Publishing Toolbox | 23:963,— OS 19.990,--| Sie sparen OS 3.973,--
Corel Draw 3.0 | Grafik |84 — | OS 8.590,-- Sie sparen OS 3.252,--
WordPerfect Presentations | Grafik . 9286— | OS 6.490,--| Sie sparen OS 2.796,--
Framework 1V Integriertes Paket ‘ 14-666— | OS 10.250,--| Sie sparen OS 4.316,--
MS-Works 3.0  Integriertes Paket | 3848— | OS 3.200,--| sie sparen OS 648,--
WordPerfect Works  Integriertes Paket ! 2082 ‘ OS 2.400,--| Sie sparen OS 582,--
PCGLOBE .= - | Geographie Software | 3338— | OS 1.135,--| Siesparen OS 203,--
PC AQUARIUM | Aquarien Software . 3338— OS 1.135,-- Ssiesparen Os 203,--
_PC ASTROLOGIE ‘ Software iber Universum \ 49— | OS 1.240,-- Sie sparen OS 251,--
vell NetWare 3.11 ' fiir 5 Benutzer | 16093— | OS 9.980,--| Ssie sparen OS6.113,-
Novell NetWare 3.11 fiir 10 Benutzer | 36:669— | OS22.390,-- Ssie sparen OS 14.279,--
Novell NetWare 3.11 ‘ fiir 20 Benutzer | BL366— } OS 30.400,-- Sie sparen OS 20.966,--
Novell NetWare 3.11 | fir 50 Benutzer | FAH— (__)S 46.020,-- Sie sparen OS 27.391,--
Novell NetWare 3.11. ' fir 100 Benutzer . 302.805—| OS 86.050,--| sie sparen OS 16.755,--
Windows f. Workgroups inkl. Windows 3.1 | 4-880— OS 3.920,-- | Sie sparen OS 930,--
Turbo Pascal f. Wind. 1.5 | Programmiersprache . 5-698— | OS 4.290,-- | Sie Sparen OS 1.308,--
Turbo C++ f. Wind. 3.1 Programmiersprache ‘ 3729— | OS 2.890,-- | Sie sparen OS 839,--
VisualBasic f. DOS Programmiersprache | A 1 OS 3.490,-- | Sie sparen OS 687,--
VisualBasic f. Windows | Programmiersprache | 3:663— | OS 2.990,-- | Sie sparen s 673,--
MS-Excel f. Win. 3.0 Tabellenkalkulation | 13.802— | OS 8.990,-- | Ssie sparen S 4.812,--
MS-Word f. Win. 2.0 Textverarbeitung - 13-802— OS 8.990,-- | Ssie sparen OS 4.812,--
WordPerfect f. Windows Textverarbeitung | +-842— OS 7.840,-- | Ssie sparen OS 4.002,--
PC TOOLS 8.0 | Utility | 3.399— | OS 2.680,-- | sie sparen OS 719,--
CP Anti-Virus f. Windows Antivirus-Programm } 2647 — OS 1.990,--  Sie sparen OS 557,--
Ikarus Virus Utilities Antivirus-Programm ‘ 2:388— | OS 1.790,-- | Sie sparen 0s 598,--
Norton AntiVirus 2.0 Antivirus-Programm | 2234— | OS 1.790,-- | Sie sparen Os 444,--
PC Kaufmann Kaufmé&nnische SW. ‘ 8888 — | OS 6.990,-- | Ssie sparen OS 1.898,--

* Alle Preise inklusive 20% UST, die Ersparnis bezieht sich auf die von den HerstellerFirmen empfohlenen Preise.
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mittels Kreditkarte bezahlen,
ist es notwendig, die Bestel-
lung, zumindest aber die
Kreditkarten-Abbuchungs-
erkldarung schriftlich an die
Firma zu schicken. Die Ware
kommt dann frei Haus und
wird, wie tiblich, mittels Kre-
ditkartenabrechnung von
der Kreditkartenfirma mitder
tiblichen Zeitverschiebung
von lhrem Konto abgebucht.
Die Vorteile, die der Direkt-

versand fir Standard Pro-
dukte mit sich bringt, tiber-
wiegen jedenfalls die Nach-
teile. Ein kleiner Nachteil im
Vergleich zum Kauf eines
Produktes, welches ein Com-
putergeschaft auf Lager hat
ist, daB man es im Geschaft
gleich mitnehmen kann.
Beim Direktversand ist man
aufdie Dauer des Postweges
angewiesen, allerdings spielt
dieser kleine Zeitunterschied

fiir den Konsumenten in den
meisten Féllen keine grofie
Rolle, bedenkt man doch al-
leine den Preisvorteil, den Di-
rektversand mit sich bringt.
Dennoch kann man nichtbe-
haupten, dag der Computer
Einzelhandel nicht auch sei-
ne Vorteile hat. Obwohl eini-
ge Direktversandfirmen
auch eine Hotline fiir Tech-
nische Fragen, sowie telefo-
nische Betreuung der Kun-

den auch nach dem Kauf
anbieten, ist ein Computer-
fachgeschaft mit gut ausge-
bildetem Personal bei der
Beratung des Kunden, der
noch nicht genau weif8 was
er bendtigt, durch die per-
sénliche Betreuung nicht zu
ersetzen.

Doch die Betreuung und
Beratung durch einen Fach-
mann in einem Geschiift
hat eben seinen Preis.

Im Gesprach mit:
Gerhard Mayer

Filialleiter bei PACOMP

OCM: Wie beurteilen Sie als Filialleiter
eines Computerfachgeschiftes die Vor-
und Nachteile fiir den Kunden beim
Direkt-Versand?

MAYER: Der Vorteil von Direkt-Ver-
sand liegt meiner Meinung nach dar-
in, daB es bequemer fiir den Kunden
ist. Der Kunde spart sich Anfahrtsko-
sten, Benzin, Parkzettel sowie Park-
platzsuche und vermeidet, falls erim
Parkverbot stehen mug, einen mag-
lichen Strafzettel. Vor allem in den
Bundeslindern, wo es wenige Fach-
hindler gibt, muf man meist weite
Strecken in Kauf nehmen, um zu
einem Fachgeschiift zugelangen. Ein
Nachteil ist, da3 die Ware, vor allem
Hardware, vor dem Kauf nicht gete-
stet werden kann. Bei Problemen im
Garantiefall oder Service muffi man
die Produkte mit der Post hin- und
herschicken, durch den Postweg ent-
steht eine Wartezeit.

OCM: Bei welchen Produkten wiirden
Sie generell vom Direkt-Versand abra-
ten und empfehlen, ausschlieflich im
Fachhandel Zu kaufen?

MAYER: Bel stoiempfindlichen Tei-
len, insbesonders Festplatten, aus-
genommen, wenn sie wirklich gut
verpackt werden.

OCM: Betreiben Sie als Fachgeschift
auf Kundenwunsch auch Direkt-Ver-
sand?

MAYER: Jawohl, obwohl wir in den
Bundeslindern noch nicht sehr be-

kannt sind. In den Ostblock nur ge-
gen Vorauszahlung, in Osterreich per
Nachnahme.

OCM: Was sollte man Ihrer Meinung
nach insbesonders beim Versandkauf
von Computerperipherie beachten?

MAYER: Nur wenn man iiber die Lei-
stung eines Geriites, PC oder Peri-
pherie informiert ist, sollte man es
per Nachnahme bestellen. Man kauft
nur ungern die ‘Katze im Sack’. Das
Service fiir Gerite mug geklirt sein
sowie der Reparaturablauf im Scha-
densfall. Generell sollite man alles auf
Transportschaden versichern lassen,
die Versicherung kostet nicht viel
und zahlt sich auf jedem Fall aus.
Pakete bis 20 kg sind, It. Post, auto-
matisch bis OS 1.000,— versichert.
Wenn das Paket mehr wert ist, sollte
es versiegelt sein. Bei Lieferungen
mit der Bahn kostet die Versicherung
0S 8,— pro OS 1.000,— Wert. Liefer-
firmen sollten lieber mehr Fiillmate-
rial beigeben, damit ja nichts pas-
siert.

OCM: Wie bewerten Sie als Fachhand-
ler die zukiinftige Entwicklung und Be-
deutung von Direkt-Versand in der
Computerbranche?

MAYER: Er wird sicher in den Bun-
deslinder immer mehr an Bedeutung
gewinnen, da dort der Computer-
Fachhandel nicht so verbreitet ist. In
Ballungszentren wird er weniger an
Bedeutung gewinnen, da genug Fach-
geschiifte vorhanden sind.

Gerhard Mayer, 20, ist Filialleiter
derWiener Niederlassung der deut-
schen Computer Handelskette
PACOMP, mit iiber 40 Filialen in
Deutschland, und auch fiir den
Einkauf in Osterreich zustindig.

OCM: Sehen Sie in Zukunft eine stark
aufkommende Konkurrenz durch rei-
ne Direkt-Versand-Firmen?

MAYER: Ja, auf jeden Fall, da solche
Firmen sich viele Kosten sparen, wie
z.B. teure Lokalmieten fiir den Ver-
kaufsraum und dadurch mit geringe-
ren Spannen arbeiten kénnen und
teilweise bessere Preise anbieten kén-
nen.

OCM: Welche Zukunftsplane haben Sie
fiir IThr Unternehmen?

MAYER: Wir von Pacomp werden wei-
tere Filialen in Osterreich eréffnen
und den Versand weiter ausbauen.
Wir werden die Kunden weiterhin mit
Spitzenpreisen und hervorragendem
Service betreuen.
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DIREKTVERSAND IN OSTERREICH

Im Gesprach mit:

Dr. Ernst-Peter Lagler

Grof3hindler & Importeur

Mit Dr. Ernst-Peter Lagler
sprach Mag. Norbert Mayer-
hofer iiber den Trend zum
Direkt-Versand von EDV-
Produkten.

OCM: Herr Dr. Lagler, seit
Endeder 70er-Jdahre sind Sie
als Unternehmer inder EDV-
Branche titig und haben den
i"@rreichischen Markt qua-
sivon Beginn an mit aufge-
baut. Immer mehr Unterneh-
men setzen in der letzten Zeit
auf Direkt-Versand. Werden
Sie mit Ihren Untermehmen
diesem Trend folgen?

Dr. Lagler: Die meisten
meiner Unternehmen ha-
ben sich von Anfang an
stets mit Import und Grofi-
handel befait. Das war bel
Sinclair so und hat sich
auch bei der ENB und Sun-
nyline nicht gedndert. Wir
haben uns stets als Freun-
de des Fachhandels ver-
standen und unsere Pro-
dukte auch nur iiber den
Fachhandel vertrieben.
/@ rade in der EDV scheint
iiir das besonders wichtig.
Gerade hier sucht der Kun-
de nur selten fertige Pro-
dukte, sondern individuel-
le Lésungen. Das setzt ei-
nen grofien Betreuungs-
und Beratungsaufwand vor-
aus, den nur der Fachhan-
del bietet.

OCM: Der neue Trend zum
Direkt-Versand kommt aus
Amerika, wo mit dieser Ver-
triebsart aber standig wach-
sende Umsditze erzielt wer-
den.

Dr. Lagler: Das ist mir be-
kannt, und ich gebe auch
zu, daf es eine Reihe von
Produkten, vor allem aus
dem Zubehdorsektor, gibt,

die keinen Supportbraucht. |

OCM: So wiedie meisten Pro-
dukte Ihres Sunnyline-Sor-
timents?

Dr. Lagler: Richtig, zum
Beispiel Miduse, Disketten-

Boxen, Bildschirmfilter
oder unser neues Floppy-
Lock, ein versperrbares
Metall-Schloff zur Siche-
rung von Laufwerken vor
unbefugtem Zugriff. Den-
noch wird auch Sunnyline
nicht von seiner bisheri-
gen Vertriebs-Linie abwei-
chen. Und das fiihrt aus-
schlieflich iiber den Fach-
handel. Schauen Sie, wir
haben diese Entwicklung
doch schon in anderen Be-
reichen erlebt. Denken Sie
nur an die Foto- oder Hifi-
Branche.Da lassen sichdie
Interessenten ausfiihrlich
und kostenlos beim Fach-
hiindler beraten. Und ge-
kauft wird dann im billigen
Versand. So kann der Markt
‘nicht funktionieren. Uber
kurz oder lang wird dem
Fachhandel damit die Exi-
stenzgrundlage entzogen
und die Kunden der Zu-
kunft kénnen sich nirgens
mehr fundierte Ratschlige
holen. Eine wichtige Funk-
tion im Vertrieb wird damit
einfach ersatzlos zerstort.
Darum stehen wir auch
weiterhin hinter unseren
Fachhiindlern. Letztend-
lich bilden fiir die Hiandler
auch weiterhin supportfreie
Produkte wie das Sunnyli-
ne-Sortiment eine wichti-
ge Einnahmequelle, aus
deren Deckungsbeitrigen
die personalkonsteninten-
sive Beratung finanziert
werden kann. Andershe-
rum: Wir konnen unser
Zubehor langfristig nur

dann verkau-
| fen,wenndie
Haupttriger
des Marktes,
die individu-
ellen EDV-
Lésungen,
zur Zufrie-
denheit der
User ausfal-
len. Das wie-
derum kann aber nur ein
wirtschaftlich gesunder
Fachhandel garantieren.

OCM: Sie glauben nicht an
den Direkt-Versand?

Dr. Lagler: Noch einmal:
Ich bin kein Freund des
Direkt-Versands. Aber ich
bin auch Realist. Die Ten-
denz dazu wird nicht auf-
zuhalten sein. Ich bedaure
das sehr. Denn die - iibri-
gens auch nur teilweise -
Verbilligung der angebote-
nenProdukteist nicht echt.
Hier werden nur wesentli-
che Leistungen wie die Be-
ratung nicht erbracht und
scheinen daher in der Kal-
kulation auch nicht auf.
Das mag dem Konsumen-
ten in Einzelfiillen giinstig
erscheinen. Aber fiir die ge-
nerelle Entwicklung des
Marktes, der immer spezi-
ellere Anforderungen stellt,
ist dies negativ. Denken
Sie nur an die zahlreichen
Probleme, die bei Vernet-
zung auftreten kénnen.

OCM: Andererseits, die
Fachberatung von der Sie
sprechen, ist heute doch
auch nur hauptséchlich in
den wirtschaftlichen und
stidtischen Ballungszentren
gegeben. Hingegen ist in
landlichen Regionen der Ver-
sand schon immer ein wich-
tiger Umsatztrager gewesen.

Dr. Lagler: Da haben Sie
vollkommen Recht! Aber
diese Form des Versands
ist ein Service von Fach-
hindlern, die im Einzelfall
auch den nétigen Support
durch einen Besuch vor Ort
abdecken kénnen. Hier ist
der Direkt-Versand ein rei-
nes Liefer-Service im Rah-
men der Erfiillung wichti-
ger Betreuungsfunktionen
und nicht ein isolierter
Vertriebsweg nach der
“Frif, Vogel, oder stirb"-
Methode. Noch einmal: Wir
glauben, dag in einem ge-
sunden Markt alle Ver-
triebsstationen, auch die
Hiindler, ihre regionale und
wirtschaftliche Funktion
erkennen und konsequent
erfiillen miissen. Dazubrau-
chen wir finanziell gesun-
de Hiindler, die die Dek-
kungsbeitrige zur Erfiil-
lung ihrer Aufgaben auch
erwirtschaften kénnen. Ein
Beitrag, denalle Gliederder
Vertriebs-Kette leisten
miissen. Die Lieferanten
des Handels durch Garan-
tie verniinftiger Handels-
spannen und die Letztver-
braucher durch Bezahlung
eines fairen Produktprei-
ses, in dem auch Support
und Know-how beinhaltet
sind. Schon im ureigensten
Interesse. Sunnyline und
ENB werden diesen bewiihr-
ten Weg jedenfalls auch in
Zukunft beibehalten.
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Im Gesprach mit:

Wolfgang Hauger

Inhaber von Hauger's Hard & Soft Versand

OCM: Wie, und mit welchen
Uberlegungen haben Sie ein
Direkt-Versand-Unterneh-
men gegrundet?

Hr. Hauger: Die Standardi-
sierung und der Bedie-
nungskomfort heutiger PC
Programme hat ein Niveau
erreicht, das dem Benutzer
erlaubt, sich ohne grofar-
tige Fachkenntnisse in der
PC Welt selbstiindig zu be-
wegen. Natiirlich trifft das
nicht auf jede Anwendung
zu, aber sicherlich auf die
Markenprodukte der Win-
dows-Welt. Diese Tatsache
liegt dem Gedanken des
Direkt-Versandes zugrun-
de.

OCM: Welche Hauptziel-
gruppen umfaBtlhr Kunden-
kreis und welche Zielgrup-
pen sind fuir Sie besonders
interessant; wem wollen Sie
in kommender Zeit verstarkt
ansprechen?

Hr. Hauger: Grundsitzlich
ist der Direkt-Versand fiir
alle EDV-Anwender inter-
essant, vom privaten Be-
nutzer bis hin zu Anwen-
dern in Abteilungen von
mittleren und grofen Un-
ternehmen. Gerade SW
Anforderungen abseits der
Grof3-EDV eines Unterneh-
mens werden von traditio-
nellen Zulieferanten wenn
iiberhaupt, dann oft nuram
Rande erfiillt. Kurz- und
mittelfristig wird von uns
sicherder klassische Klein-
bzw. Mittelbetrieb als wich-
tige Zielgruppe angespro-
chen werden. Hier spannt
sich der Bogen von Han-
delsunternehmen iiber
Freiberuflerbis hin zu gros-
sen Erzeugerfirmen.

OCM: Welche Vorteile kann
ein privater Computer-An-
wender [hrer Meinung nach
erlangen, wenn er bei Di-
rekt-Versand bezieht?

Hr. Hauger: Die Preisstruk-
tur im Direkt-Versand ist
naturgemis anders gestal-
tet als im herkémmlichen
EDV-Handel. Der private
Anwender wird im beson-
deren Magie priifen, welches
Angebot fiir ihn das Giin-
stigste ist. Da der Informa-
tionsstand des heutigen
Konsumenten ein in der
Regel hoher ist und er in
den meisten Fillen genau
den Funktionsumfang des
gewiinschten Programmes
kennt, wird fiir ihn das Be-
ratungsgesprich nur eine
untergeordnete Rolle spie-
len. Entscheidend ist letz-
tendlich fiir ihn der Preis
und das ist die Stirke des
Versandes, da hier keine
kostenfressenden Infra-
strukturen zu finanzieren

sind und daher die Kalku-

lation anders aussieht. Im
Direkt-Versand kann der
Kunde in Ruhe zu Hause
oder im Biiro “sein” Soft-
wareprodukt zu einem giin-
stigen Preis per Post, tele-
fonisch oder per Fax be-
stellen.

OCM: Welche Produkte eig-
nen sich besonders fiir den
Direkt-Versand und bei wel-
chen Produkten ist es fir
den Kunden ratsamer, in ei-
nem Computerfachgeschaft
zu kaufen?

Hr. Hauger: Wie schon er-
wihnt, eignen sich beson-
ders Softwareprodukte fiir
den Direkt-Versand. In un-
serer Preisliste sind dar-

Wolfgang Hauger ist Inhaber von Hauger's
Hard & Soft Versand, 3400 Klosterneu-
burg, Priigarten 23, Tel 02243/88-96%

~

iiber hinaus aberauch nicht
so “pflegeleichte” Produk-
te, wie es z.B. Winword oder
Excel sind, zu finden. Der
Grund liegt darin, daf zu-
nehmend Profi-Anwender
ihre Entwicklungs-Tools
oder Netzwerk-Komponen-
ten ebenfalls im Direkt-
Versand beziehen, Bera-
tung ist hier meist nicht
notwendig, da das Know-
Howinden eigenen Reihen
verfiigbarist. Ein Argument
fiir den Kauf von Program-
men im Computerfachge-
schiift wiirde fiir vorfiihr-
und erklirungsintensive
Individualprogramme oder
nichtstandardisierte Bran-
chenléosungen sprechen,
auch fiir Programme, die
einer aufwendigen weite-
ren Unterstiitzung bediir-
fen (Hot-Line, etc.).

OCM: Wie beurteilen Sie die
derzeitige Situation am Di-
rekt-Markt und welche Ent-
wicklung prognostizieren Sie
fur den Direkt-Markt in
Osterreich?

Hr. Hauger: Im Vergleich
zu unserem deutschen
Nachbar oderden USA steht
Osterreichnoch am Beginn
des Direkt-Versand Ge-
schiftes. Der Boomist aber
nur zeitverschoben, wie

vieles, hinter dem wir zwet,
drei Jahre nachhinken.
Wenn man die Direkt-Ver-
sand Entwicklungen bei
den namhaften Computer-
herstellern beobachtet,
dann kann mandas auchin
Osterreich als Signal se-
hen. Das derzeitige wirt-
schaftliche Tiefin der EDV-
Landschaft wirkt sich si-
cherlich nicht positiv fiir
herkommliche Vertriebs-
strukturen aus, auch ein
Argument fiir den Direkt-
Vertrieb.

OCM: Welche Beratung ogg
zusatzlichen Dienstleist
gen bieten Sie lhren Kunden
vor und nach dem Kauf?

Hr. Hauger: Marken-Pro-
dukte zu einem sehr guten
Preis anbieten zu kénnen,
kann nur iiber knappe Kal-
kulationen fiihren, die wie-
derum fast keinen Spiel-
raum fiir Zusatzleistungen
iibrig 1dft. Pre- und Post
Sales Unterstiitzung liegen
auch nicht im Charakter
des Direkt-Versandes, das
ist dem informiertem Kun-
den bewufit. In der Praxis
ist esdann natiirlich schon
so, daf wir Kundenanfra-
gen hinsichtlich der Ent-
scheidung fiir das richtige
Produkt entsprechend den

Seite 30

OCM Februar/93



DIREKTVERSAND IN OSTERREICH

Anforderungen, beraten.
Auch Unterstiitzung nach
dem Kauf wird von uns im
begrenzten Rahmen gege-
ben, sollte es Probleme bei
der Installation oder Ahn-
lichem geben.

OCM: Welche Probleme kén-
nen beim Direkt-Versand fiir
den Kunden auftreten und
wie kann man diese behe-
ben?

Hr. Hauger: Da sehe ich
keine wesentlichen Unter-
schiede zwischen Fachhan-
delund Direkt-Versand. Der
Kunde bezieht bei uns die
odukte zu den gleichen
menbedingungen mit
der Ausnahme, dagf er kei-
ne langen Anfahrtswege
oderParkplatzprobleme auf
sich nehmen mufl. Viel-
leicht kann man ein klei-
nes Argument gelten las-
sen, im Direkt-Versand
muf$ der Kunde eine “Lie-
ferverzogerung” in Kauf
nehmen, er kann das Pro-
gramm nicht gleich nach
Hause mitnehmen, aber
iiber das sollte der Kauf-

preis und der Bestellkom-
fort hinweg trdsten.

OCM: Was sollte der Kunde
beachten, wenn er tiber Di-
rekt-Versand einkauft?

Hr. Hauger: Ublicherweise
gibt es periodisch erschei-
nende Versand-Preislisten,
in denen alles iiber die Ver-
sand-Abwicklung, die Zah-
lungsmodalititen wie z.B.
Kauf per Kreditkarte etc.

und natiirlich die Produkte

mit den Verkaufspreisen,
angefiihrt ist. Da bestell-
te Produkte in Originalver-
packung geliefert werden
und dem aktuellen Ver-
sionsstand entsprechen,
mufi nicht extra betont
werden. Bei Preisverglei-
chen sollte der Kiufer dar-
auf achten, dag die zu ver-
gleichenden Programme
auch die entsprechend glei-
che Versionsnummer und
Sprache aufweisen, also
nach dem bekannten Ap-
fel- und Birnen-Prinzip.

OCM: Wie beurteilen Sie die
aktuelle Situationam gesam-

ten Computermarkt, welche
Trends und Entwicklungen
heben sich zur Zeit hervor?

Hr. Hauger: Wie schon wei-
ter oben angesprochen, ist
die derzeitige wirtschaftli-
che Situation in der Com-
puterbranche bis auf weni-
ge Ausnahmen, keine rosi-
ge. Massenentlassungen
und Konkurse sprechen fiir
sich. Sich jahrlich wieder-
holende Preishalbierungen
im PC Bereich und der

Trend weg von Grofi-EDV-

zu vernetzten, preis- und
wartungsgiinstigeren Cli-
ent/Server Gruppen, sind
ein wesentlicher Aspekt fiir
diese Entwicklung, zumal
die Personal/Unterneh-
menskosten nicht geringer
werden. Im Direkt-Versand
ist auffallend, dafl zuneh-
mend auch grofie Firmen
ganz bewufit beginnen, im
PC Bereich die Software
Preise zu vergleichen und
das giinstigste Angebot
auszuniitzen, ein Nebenef-
fekt der Rezession? Die
derzeitigen Trends sind
Entwicklungen im Bereich

Multimedia und Kommu-
nikation und was den Soft-
ware Vertrieb betrifft, die
zunehmende Methode des
Software /Hardware-Bund-
ling. Zugegeben, die Attrak-
tivitidt eines PCs, bei dem
gleich eine ganze Stange
Software im Preis mitver-
kauft wird, ist grof, nur,
man kann ja nicht gleich
immer einen PC kaufen
wenn ein neues Programm
angeschafft werden mug.

OCM: Welche Zukunftspla-
ne haben Sie fiir Ihr Unter-
nehmen?

Hr. Hauger: Den Bekannt-
heitsgrad unseres Direkt-
Versandes so zu steigern,
dap Softwarekauf ident ist
mit Hauger's Soft & Hard
Versand, wobei betont wer-
den mug, dafl der Hardwa-
reaspekt derzeit noch eine
untergeordnete Rolle in un-
seren Vertriebsaktivitidten
einnimmt.

OCM: Wir danken fiir das
interessante Gesprach und
wiinschen Ihnen viel Erfolg.

Im Gespréch mit:

o Hr. Hartl

Computerhidndler & Direktversender

OCM: Welche Hauptzielgrup-
pen umfagtlhr Kundenkreis
und welche Zielgruppen wol-
len Sie in kommender Zeit
verstiarkt ansprechen?

Hr. Hartl: Mein Kunden-
kreis umfafit hauptsichlich
Studenten,Privatpersonen,
Klein- und Mittelbetriebe,
Hiindler und selbstindige
Vertretungen. Unser Ziel ist
es, auch den Grofihandel
verstidrkt von unseren Pro-
dukten zu iiberzeugen.

OCM: Welche Vorteile kann
ein Kunde lhrer Meinung
nach erlangen, wenn er bei
Direkt-Versand bezieht?

Hr. Hartl: Die Vorteile des
Kunden liegen hauptsich-
lich darin, dag sie die Pro-
dukte zu Hause auswihlen
und per Telefon oder Fax
die Bestellung aufgeben
kéonnen. Die Ware muf
nicht nach Hause ge-
schleppt werden, sondern
wird dem Kunden direkt

Herr Hartl ist Inhaber der Firma Hartl
Computersysteme, 1232 Wien, Ober-
Laaerstrafie 294, Tel 0222/616-76-44
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ins Haus geliefert. Aufier-
dem erspart sich der Kun-
de listige Verkiiufer, die
ihn zu einer Kaufentschei-
dung dringen wollen.

OCM: Welche Produkte eig-
nen sich besonders fiir den
Direkt-Versand und bei wel-
chen Produkten ist es fiir
den Kunden ratsamer, in ei-
nem Computerfachgeschift
zu kaufen?

Hr. Hartl: Fiir Kunden, die
genau wissen, was sie wol-
len eignen sich alle Pro-
dukte fiir den Direktver-
sand. Kunden, fiir die EDV
Neuland ist, sollten sich
vor dem Kauf unbedingt in
einem Computerfachge-
schiift von einem qualifi-
zierten Fachmann beraten
lassen. Ob er nach diesen
Informationen in einem
Fachgeschift kauft, oder
sich die Ware schicken ligt,
ist egal. In beiden Fillen
mufl er den Computer zu
Hause aufstellen und ver-
kabeln.

OCM: Wie beurteilen Sie die
derzeitige Situation am Di-
rekt-Markt und welche Ent-
wicklung prognostizieren Sie

flir den Direkt-Markt in
Osterreich?

Hr. Hartl: Zur Zeit ist der
Direktversand in Oster-
reich noch nicht durch un-
persinliche Grofiversender
verdorben. Sollten sich je-
dochdiese Firmen auch auf
den Computermarkt stiir-
zen, dann werden die Kun-
den die selben Probleme
haben, wie wenn sie in ei-
nem Geschiift der Billigst-
anbieter kaufen. Es gibt
keine fachmiinnische Be-
ratung vor dem Kauf, und
nach dem Kauf ist bei Pro-
blemen keiner zustindig.
“CASH AND SORRY".

OCM: Welche Beratung oder
zusitzliche Dienstleistungen
bieten Sie Ihren Kunden als
Direktversender/als Fach-
hindler vor und nach dem
Kauf?

Hr. Hartl: Vor dem Kauf
selbstverstindlich die Zu-
sendung der gewiinschten
Unterlagen, Beratung per
Telefon, im Biiro oder auch
vor Ort. Bel bestehenden
Problemen wird versucht,
eine kostengiinstige Lé&-
sung zu finden. Nach dem

Kauf bieten wir eine ko-
stenlose Hotline von 9 bis
19 Uhr. In speziellen Fiil-
len so lange der Kunde un-
sere Hilfe benétigt, das
heifit, auch am Wochenen-
de.

OCM: Welche Probleme kén-
nen beim Direkt-Versand fir
den Kunden auftreten und
wie kann man diese behe-
ben?

Hr. Hartl: Durch falsche An-
gaben der vorhandenen
Hardware bei einer Bestel-
lung kénnen fiir den Kun-
den unbrauchbare Teile ge-
liefert werden. Bei Stan-
dardware nehmen wir in
den meisten Fillen die
Ware zuriick. Bei Sonder-
bestellungen gibt es in
manchen Fillen erhebliche
Probleme. Wenn uns ein
Kunde die notwendigen
Informationen nicht sagen
kann, bitten wir ihn, uns
seine Manuals zu schicken
und wir suchen uns die
notwendigen Informatio-
nen selbst. Ist auch das
nicht mdéglich, muff der
Kunde mit seinem Geriit zu
uns kommen. Andernfalls
konnen wir ihm keinen pro-
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blemlosen Betrieb unserer
Produkte garantieren. Der
Betrieb und die Installati-
on der gekauften Ware er-
fordert mehr Fachwissen
und Zeit, als der Kunde in
den meisten Fillen bereit
ist zu investieren, er sollte
aufjeden Fall die Beschrei-
bung genau durchlesen.
Man mug also den Kunden
schon bei der ersten Bera-
tung auf die Nachteile der
von ihm gewiinschten Ware
aufmerksam machen und
ihm eventuell andere, dhn-
liche Produkte vorschla-
gen, auch wenn diese billi-
ger sind. Fin weiteres Pro-
blem ist die Termintre
beiPostversand zuden

| ferzeiten, zum Beispiel zu

Weihnachten. Auch wenn
es ein biichen teurer ist,
sollte man zu diesen Zei-
ten per Botendienst ver-
senden.

OCM: Wie beurteilen Sie die
aktuelle Situation am gesam-
ten Computermarkt, welche
Trends und Entwicklungen
heben sich zur Zeit hervor?

Hr. Hartl: Schrecklich! Gro-
fie Hindler kénnen durch
die geringen Spannen ih-
ren Verwaltungsapparat
kaum noch finanzieren und
die kleinen Hindler kon-
nen durch die geringeU
Stiickzahlen an Hardware
produkten fast nur mehr
an der Dienstleistung ver-
dienen.

OCM: Welche Zukunftspla-
ne haben Sie fur Ihr Unter-
nehmen?

Hr. Hartl: Die von uns ver-
tretenen Produkte WINTI-
ME Digitizer, IOLINE
Schneide-und Zeichenplot-
ter, MURAL Flachbett-
Wandplotter bei méglichst
vielen Hiindlern zu platzie-
ren bzw. mit den CHANNEL
VIDEODAT Decodern einen
héheren Marktteil zu errei-
chen.

OCM: Wir danken fiir das
Gesprich.
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Im Gesprach mit:

Johann Buchhas

Computerfachhédndler und Direktversender

OCM: Herr Buchhas, Sie be-
treiben einen Public-Do-
main-Versand. Was hat Sie
bewogen, mit Ihren Produk-
ten auch den Weg des Di-
rekt-Versands zu beschrei-
ten, sprich dem Kunden die
Ware ins Haus zu liefern?

Qen' Buchhas: Um diese

| e frei nach der Bibel zu
beantworten: Am Anfang
war der Versand. Ich habe
vor nunmehr fiinf Jahren
als ersterbegonnen, Public-
Domain-Software und Sha-
reware zu versenden. Vor-
bild waren damals die ame-
rikanische PC-SIG und die
ersten deutschen Versen-
der. Erst spiter kam ein
Geschiiftslokal in Bad Vos-
lau dazu. Die Kunden kon-
nen sich die Programme zu
Hause bequem in unserem
gedruckten Katalog oder
iiber die Katalogdiskette
aussuchen. - :

OCM: Wie grof ist Ihr Stand
4’.n PDs zur Zeit?

Herr Buchhas: Der Stand
an PDs, die wir auch auslie-
fern, betriigt zur Zeit etwa
7000 Disketten.

OCM: Es gibt unseres Wis-
sens nach auch Héandler,
deren PD-Anzahl um einiges
héher liegt; beabsichtigen
Sie, lhre PD-Sammlungauch
wesentlich zu vergréfiern
oder sind Sie mit der jetzigen
Anzahl zufrieden und aus
welchen Griinden halten Sie
die Anzahl lieber niedriger?

Herr Buchhas: Unsere PD-
SammIlung wiichst laufend.
Wir haben aber noch nie
mit der Anzahl geworben,
sondern immer nur mit der

Qualitit. Wir nehmen des-
hablnuretwadie Hiilfte der
uns angebotenen Program-
me in die Katalogdiskette
auf, nur ein Sechstel er-
scheint dann in unserem
gedruckten Katalog. Die
Diskettenanzahl in unse-
rer Katalogdiskette wird
sich laufend erhéhen, nicht
aber die in unserem ge-
druckten Katalog. Wir hal-
ten dort konstant 1500 bis
1800 Programme, um un-
seren Kunden die Auswahl
zu erleichtern, viele iltere
Programme werden dort
wieder entfernt.

OCM: Liefern Sie auger Pu-
blic-Domain noch andere
Produkte Ihrer Verkaufspa-
lette direkt aus, wenn ja,
welche?

Herr Buchhas: Wir haben
uns vom reinen Public-Do-
main-Versand zum Alles-
um-den-PC-Versand ent-
wickelt. Wir liefern Stan-
dardsoftware, Schulsoft-
ware, PC-Spiele und PC-
Zubehor wie Drucker, Dis-
kettenboxen, Reiniger,
Joysticks, Miduse, usw. Ei-
nen wesentlichen Teil
nimmt der Versand von
Fachbiichern ein, wir fiih-
ren die Verlage Data Bek-
ker, Markt & Technik, tewi,
Systhema, Sybex, bhv, Wol-

fram, Microsoft Press, Ad--

dison Wesley u.a. In letzter
Zeit haben wir unser Ange-
bot auf dem CD-Sektor
stark erweitert, wir sehen
ihn als Zukunftsmarkt an.

OCM: Stehen Sie Ihren Kun-
den gegebenenfalls auch ftir
technische Fragen zur Ver-
figung oder beantworten Sie
nur konkrete Anfragen zu

den Bestell-Produkten?

Herr Buchhas: Wir beant-
worten nach Méglichkeit
auch technische Fragen zu
anderen Produkten - das
reichtbis zur “Telefonssel-
sorge” bei Viren- und ande-
ren Problemen.

OCM: In unserem Nachbar-
land Deutschland bean-
sprucht der Direktversand,
das Vorbild lieferte bekannt-
lich die USA, wo diese Ver-
kaufsart bestens floriert, be-
reits eine wichtige Stelle am
Verkaufssektor der Compu-
terbranche. Sehen Sie Chan-
cen, daf sich der Boom auch
in Osterreich so positiv ent-
wickelt?

Herr Buchhas: Auch in
Osterreich hat der Direkt-
versand eine grofie Zukunft.
Bei Computeranlagen
selbst bevorzugen wir den
Vertrieb in unserem Fach-
geschiift, da sich eine lin-
gerfristige und kundenori-
entierte Betreuung, wie sie
bel uns iiblich ist, nicht
iiber gréfiere Entfernungen
realisieren lifit.

OCM: Was glauben Sie, un-
terscheidet Sie von lhren
Mitbewerbern?

Herr Buchhas: Als rein
osterreichisches Unterneh-
men ist es im Shareware-
bereich die Qualitit der
angebotenenen Program-
me, die wir versuchen, auf
einenimmer héheren Stan-
dard zu bringen. Um nur
10,— OS bekommt man

Updates von auf bei uns
bezogenen Sharewaredis-
ketten. Den Versand ver-
suchen wir so unbiirokra-
tisch und einfach wie mag-
lich durchzufiihren. So
kann bei uns weiterhin
ohne Mehrkosten per Vor-
ausscheck oder mit Kredit-
karten bezahlt werden.

OCM: Sie bieten Ihren Kun-
den ja auch ein ABO an ...

Herr Buchhas: Unser TOP-
ABO kostet 30 OS pro Mo-
nat, fiir die der Kunde eini-
ges an Leistung bekommt.
Erbekommt monatlich un-
sere neue Katalogdiskette,
bezahlt einen niedrigeren
Sharewarepreis und hat
bessere Zahlungskonditio-
nen. Zusitzlich gibt es je-
des Monat weitere Ermégi-
gungen im Hard-, Software-
und Zubehdorbereich.

OCM: Wie sehen die Zu-
kunftspliane fiir Ihr Unter-
nehmen aus?

Herr Buchhas: Bei unssteht
eine Umstrukturierung des
Versandes ins Haus. Wir
wollen noch schneller ver-
senden, nochmehraufKun-
denwiinsche eingehen kdn-
nen und unser Sortiment
erweitern. Im Bereich der
Hardware bieten wir vor
allem fiir Industrie und
Gewerbe in Zukunft zur
Computeranlage eine indi-
viduell programmierte Soft-
ware zum Preis von fertiger
Software an. Die EDV soll
fiir den Menschen da sein
und nicht umgekehrt!
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DAS ACCESS BUCH

von Manfred Hoffbauer

Microsoft's neue Datenbank bietet eine
Fiille von Leistungsmerkmalen bei leich-
ter Bedienbarkeit und viel Komfort un-
ter Windows. Datenbank-Experte Hoff-
bauer zeigt Ihnen, wo es langgeht. Er
fahrt Sie von Installation und Benut-
zeroberflache tiber erste Dateien, Ver-
kntipfen von Dateien, Abfragen, Be-
richte, Formulare, bis hin zu einer
komplexen Anwendung. Fertige Kom-
plettlésungen und Tools auf Diskette
sorgen fir einen sicheren Start. Um OS
616,— erhalten Sie ein ca. 640 Seiten
starkes Buch + Diskette.

ACCES

Manfred Helfbauer
Chrisieph Nplelmann

s Ihatenbank
Ohrung anhand ciner voll
ojektvermaltung
n dic Programmicrung und
sullstandige Helerens aller Refohle

Sybex:
Aktuelle Fachbiicher

Das Acces Buch
Das CorelDraw 3.0 Buch
Dag offizielle Mousepad Buch

P -
he Besehreibung aller Fuaktiong
cindrucksroller Prisenistionen
« Auf Diskerte: Zahlrciche Rebpiclorafiken
uat sofertigen Finsats

gy

DAS CorelDRAW! 3.0 BUCH
von Michael Horsch

Mit Version 3.0 bietet das Gestaltungs-

.Programm noch mehr Komfort, z.B. mit

CorelChart fiir Geschéftsgrafiken. Co-
relPhoto fiir die Bildbearbeitung oder
CorelShow fiir Priasentationen. Der be-
wahrte Autor Michael Horsch der be-
reits das Corel DRAW! 2.0 Buch schrieb,
gibt Thnen eine komplette Arbeitshilfe.
Vom Programmstart bis zu professio-
nellen Grafiken und Priasentationen.
Mit kompletter Referenz und Beispiel-
Grafiken auf Diskette. Ca. 750 Seiten +
Diskette um OS 538,—.

BUCHER - NEUERSCHEIN UNGEN

‘«m echtem Mousepad mt Zusotzmitzen o5 Spielbrert’  Mousepad User Group

DAS OFFIZIELLE
MOUSEPAD BUCH

von Mousepad User Group

Nutzen Sie die volle Iﬁistungsféihigkelt.
Ihres Mousepad!? Wie? Das erfahren
Sie im SYBEX-Buch des Jahres: “Das
offizielle Mousepad Buch”! Dieses hoch-
karatige Fachbuch der Mousepad User
Group macht Sie zum Mousepad-Po-
wer User. Sie erfahren alles tiber Mou-
sepad-Techniken (z.B. als Friihstiicks-
teller oder Fliegenklatsche) und erhal-
ten wertvolle Utilities: einen Mouse-
pad-Verdoppler, einen herausnehmba-
ren Bildschirmschoner (ca. 40 x 30 cm)
und einen Bastelbogen fiir eine Maus-
garage. Clou des Buches ist das Super-
Mousepad mit Zusatznutzen als Spiel-
brett. Das ideale Buch als Prisent oder
zum Selberschenken filir den Compu-
terfreak, der schon alles hat. Das Buch
kostet OS 232,— und umfaft neben ca.
50 Seiten Mousepad-Spag, ein echtes-
Mousepad!, einen Bildschirmschoner
und diverse Bastelbdgen.

Seite 34
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Sybex:

Das Microsoft Works 3 Buch

von Michael Ortlepp

Microsoft Works ist seit Jah-
ren der groffe Renner unter
den integrierten Paketen.
Professionelle Serienbriefe,
Tabellen mit Auswertungs-
diagrammen und komplexe
Datenbanken sind fiir den
Klassiker kein Problem. Un-
ter einer einfach zu lernen-
den und leicht zu bedienen-
den Oberflidche ist dabei der
Datenaustausch zwischen
den drei Hauptmodulen

3 erarbeitung, Tabellen-
ké'&ulauon und Datenbank
ein Kinderspiel. Nachdem die
Version 2.0 Mafstédbe setzte
und ein Grofiteil der Rech-
ner mit Works verkauft wur-
de, liegt nun die neue Versi-

on 3.0 vor. Diese zeichnet .

sich durch eine weitere Ver-
besserung des Bedienungs-
komforts und neuen Funk-
tionen aus. Hierzu gehort die
neue Symbolleiste ebenso
wiedie integrierten Assisten-
ten, die Sie bei der Erstel-
lung von einfachen Anwen-

dungen mit Works unterstiit-
zen. Inder Version 3 fir DOS
brauchtdas Multifunktions-
programm sich nicht-hinter
Windows-Anwendungen zu
verstecken. Dieses Buch zeigt
Ihnen, wie Sie die neuen Fea-
tures und das Maximum an
Komfort optimal ausnutzen.
Nach dem Einfithrungsteil
finden Sie eine Reihe von
Beispielanwendungen. Die-
se behandeln vom Serien-
brief tiber die fortgeschritte-
ne Archivierung und Kalku-
lation alle Facetten des Pro-
gramms. Fast 50 Beispiel-
anwendungen finden Sie auf
der Diskette im Buch. Au-
fBerdem finden Sie auf der
Diskette den langjahrigen
ShareWare-Hit MegaPaint.
Das universelle Zeichenpro-
gramm ermdglicht Thnen,
Grafiken selbst anzufertigen
und in Works einzubinden.
Das ca. 500-seitige Buch mit
Diskette ist sowohl Einstei-
gern als auch Fortgeschrit-
tenen zum Preis von OS
460,— zu empfehlen.

Addison Wesley:

WINDOWS 3.1

von Klaus Fahnenstich und
Rainer G. Haselier

Nehmen Sie an der Premie-
renfeier. teil: Sie halten das
erste Computerfachbuch in
den Hinden, indem alle Bild-
schirmbilder farbig sind. Das
ist echtes WYSIWYG (What
You See Is What You Get).
Doch nicht nur die Optik ist
auBergewohnlich. Das Buch
wartet noch mit einem weite-
ren Novum auf: Die Autoren
haben das Manuskript in ei-
nem “Beta-Test” von typi-
schen Anwendergruppen auf
die Probe stellen lassen. Die
Anregungen aus diesem Test
sind unmittelbarindas Buch
eingeflossen und garantieren
Ihnen Qualitit von Anfang
an. Alle Windows-Program-
me werden ausfiihrlich und
praxisbezogen beschrieben.
Ein- und Umsteigern liefert
das Buch alle notwendigen
Informationen, um sofort mit
Windows 3.1 vertraut zu
werden. Fortgeschrittene er-
halten eine Fulle wichtiger

Hintergrundinformationen -
auch tiber seltener bendétigte
Funktionen und Eigenheiten
der Software. Aus dem In-
halt: Installation, Konfigura-
tion und Optimierung von
Windows 3.1, erfolgreicher
Einsatz von Paintbrush und
Write, Programm- und Da-
teiverwaltung unter Windows
3.1, die Windows-3.1-Hilfs-
programme, drucken mit
TrueType-Schriften, OLE
(Object Linking and Embed-
ding), der Makrorecorder,
Datentibertragung mit dem
Terminal-Programm, DOS-
Programme unter Windows,
Multimedia, .... Die Diskette
enthilt nebenvielen Beispie-
len auch folgende Extras:
Multimedia-Bildschirmscho-
ner mit optischen und aku-
stischen Uberraschungen,
VIP (Very Important Paper),
ein elektronischer Zettelka-
sten, TrashManager, 16scht
Dateien mit Drag an Drop,
vier dekorative TrueType-
Schriften und Treiber zur
Ausgabe von Multimedia-
Klangdateien auf dem PC-
Lautsprecher. Buch und Dis-
kette sind um OS 545,— er-
haltlich.

Beziehen konnen Sie alle
Biicherneuerscheinungen
direkt beider ALPHA-Buch-
handels Ges.m.b.H.in 1020
Wien, Rembrandtstrafie 9,
Telefon 0222/33-09-754,
im Computer Buch Shop,
1020 Wien, Heinestrafie 3,
Telefon 0222/214-53-68,
bei ALPHA Up-To-Date,
1010 Wien, Getreidemarkt
10, Telefon 0222/587-85-
11, sowieim guten Compu-
terfachhandel und Buch-
handel in ganz Osterreich.

Die 1993-er
Buchkataloge
sind da !

0222/33-09-754
Kostenlos
anfordern !
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Blue Byte:

HISTORYLINE

1914-1918

Das Spiel 1914 - 1918 ist
ein gelungenes Strategie-
spiel von BlueByte. Die
Handlung spielt sich, wie
der Name bereits vermuten
lift, im Ersten Weltkrieg
ab. Im Gegensatz zu ande-
ren Kriegsspielen stehen
bei diesem Spiel das takti-
sche Denkvermégen und
der Unterhaltungswert an
erster Stelle und nicht etwa
der kriegerische Akt.

Kenner des Programmes
Battle Isle werden sich zu-
nichst nach den Unterschie-
den zu 1914 - 1918 fragen.
Doch das neue Programm
von BlueByte bietet wesent-
lich mehr als sein Vorgan-
gerprogramm. So spielt zum
Beispiel die Entfernung des
Ziels bei der Berechnungder
Kampfergebnisse eine wich-
tige Rolle. Neben der Einheit
zum Errichten von Depots
existieren Pioniereinheiten,
die Schutzengriaben ziehen
kénnen. Diese Befestigungs-
anlagen waren im Ersten
Weltkrieg von duferster Be-
deutung um den Infanteris-
ten Schutz vor Atilleriefeuer
zu gewahren. Der Energie-
versorgung kommt im Ge-
gensatz zu Battle Isle eine
komplexere Rolle zu. In Hi-
storyline 1914 - 1918 gibt es
etwa die doppelte Anzahl an
Einheitentypen im Vergleich
zu Battle Isle. Das Spielprin-
zip ist leicht erklart: Ahnlich
wie bei Schach bewegen Sie
eine Reihe von Figuren mit
unterschiedlichen Eigen-
schaften tiber ein Spielfeld.
Ziel des Spieles ist es, den
Gegener kampfunfihig zu
machen. Das kann entweder
durch die Besetzung des geg-
nerischen Hauptquartiers
oder durch das Schlagen al-
ler gegnerischen Spielfigu-

ren erfolgen. Die Eigenschaf-
ten der Figuren lassen sich
allerdings nicht so einfach
katigorisieren wie bei
Schach. Anstatt der unter-
schiedlichen Bewegungs-
méglichkeiten haben die Ein-
heiten in diesem Programm
unterschiedliche Reichwei-
ten und reagieren feinfiihlig
auf bestimmte Bodenbe-
schaffenheiten. Das Spiel
kann von einem Spieler ge-
gen den Computer, aber
auch zu zweit gespielt wer-
den. Damit kein Spieler auf
den anderen warten mug,
wurde das Spiel in sogenann-
te Befehlszyklen eingeteilt.
Wiéhrend ein Spieler seine
Einheiten lediglich bewegen
kann, kann der andere Spie-
ler Aktionen mit seinen Ein-
heiten ausfithren. Das Spiel
ist tiber vierJahre der Kriegs-
dauer aufgeteilt. Alle zwei
Monate des Spielverlaufs er-
scheint eine neue Landkar-
te. Einige der Landkarten
sind auch im Winter zu spie-
len, was sich wiederum auf
Reichweite und Kampfkraft
auswirkt. Neben einem ge-
lungenen Strategiespiel bie-
tet das Programm so ganz
nebenbei noch viele Infor-
mationen aus der Epoche
1914 - 1918. Das Spiel bietet
perspektivische Kampfse-
quenzen und aufwendige
Zwischensequenzen. Mega-
byte an Grafiken und stim-
mungsvolle Musiken machen
Historyline 1914 - 1918 zu
einem multimedialen Ge-
schichtserlebnis. Das Spiel
hat uns Zig Zag Software
zum Test zur Verfiigung.
gestellt und ist im guten
Fachhandel in ganz Oster-
reich oder direkt bei Zig
Zag, Wien 7., Lerchenfel-
derstrafie 115, Tel.: 0222/
526-50-78, erhiiltlich.

Historyline: 1914 - 1918

gesehen bei ZIG ZAG

MICROPROSE:

F-15 Strike Eagle 3¢

Knapp zehn Jahre ist es
her, dafi das Programm F15
Strike Eagle auf dem Com-
modore C 64 mit damals
sensationell schneller 3-D-
Grafik die Aufmerksamkeit
aller Bildschirmpiloten er-
regte.

1988 kam der zweite Teil der
Strike Eagle-Saga mit sché-
ner VGA-Grafik fiir PCs auf
den Markt und konnte die
hohen Erwartungen der Bild-
schirmpiloten erfiillen. Nun
startet F15 Strike Eagle III
den Kampf gegen die feindli-
chen Simulationen. Dem
Spieler stehen drei histori-
sche Krisengebiete zur Wahl.
Neben Korea und Panama
kann der Bildschirmpilot
sein fliegerisches Kénnen im
Gebiet des persischen Golfs
unter Beweis stellen. Was
angesichts der wieder-
aufflammenden Unruhen
und Kampfe im Irak topak-
tuell ist. Der Spieler hat die
Méglichkeit, eine Einzelmis-
sion zu- fliegen oder einen
kompletten Krieg durchzu-
spielen. Ziel des Spieles ist
es, feindliche Bodenziele zu
zerstéren. Wer seinen Ein-
salzauftragsgemag erledigt,
und viele Briicken, Bohrtfir-
me, Flugpldtze oder Panzer
zerlegl, kann mit baldiger
Beférderung und vielen Or-
den rechnen. Der Schwierig-

keitsgrad ist einstellbar. In
einem anwahlbaren “No
Crash Mode” kann man die
F15 sogar kopfiiber in den
Erdboden rammen, ohne dag
auch nur ein einziger Krat-
zer den schénen Flieger ver-
unstaltet. In den héheren
Schwierigkeitsstufen finden
auch erprobte Flugkampfve-
teranen die gewtinschte Her-
ausforderung. Besonderer
Wert wurde auch auf Wet-
tereinfliiBe und realistisches
Flugverhalten gelegt. Weite-
re Neuerungen sind ein
Nachtsichtgerat fiir Fliige im
Dunkeln und ein praktisches
Zielauswahlsystem. Sou
blasterbesitzern bietet di
ses Programm nicht nur den
gewohnten Duisenldrm und
das Knattern der Bordkano-
ne, sondern auch rauschen-
den Funkverkehr. Zudem
lassen sich zwei PCs mittels
einem Modem oder Null-Mo-
dem-Kabel vernetzen. Eine
Luftschlacht unter Freunden
ist ebenso maoglich wie der
gemeinsame Flug mit zwei
Maschinen oder gar, und das
ist absolut neu, einen ge-
meinsamen Einsatz. Hierbei
tibernimmt ein Spieler den
Piloten, der andere setzt sich
an den Platz des Navigators.
F-15 Strike Eagle 3 wurde
uns freundlicherweise von
Zig Zag Software zum Te-_
sten zur Verfiigung gestelit.
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SSI:

ACIFIC WAR

Am 7.Dezember 1941 atta-
kierte die Japanische Ar-
mee den amerikanischen
Stiitzpunkt Pearl Harbour.
Der Krieg im Pazifik be-
gann.

In Pacific War, einem gelun-
genem Strategie- und Simu-
lationsspiel der Firma SSI
tibernehmen Sie die Aufga-
be des Kommandanten.
Wahlweise kann man auf
74 e der Amerikaner oder
a¥ Seite der Japaner spie-
len. Verschiedene Schwierig-
keitsstufen sind einstellbar.
So kann man zum Beispiel
wéhlen, ob die Erfolgschan-
cen fur beide Seiten gleich
sind, oder aber eine Seite
bevorteilen. Man hat die
Méoglichkeit, den ersten Zug
dem Computer nach Vorbild
der wahren, geschichtlichen
Begebenheit durchfithren zu
lassen oder einfach selbst zu
gestalten. Das Spielfeld um-
fa3t den ganzen Pazifik, von
den Aleuten bis Australien,
von Burma bis zur amerika-

nischen Westkiiste. Das Ter-
ritorium umfaft somit 78
Millionen Quadratmeilen.
Ziel des Spieles ist es, wie
koénnte es anders sein, die

Vernichtung des Feindes. -

Wie in der traurigen Wirk-
lichkeit stehendenJapanern
Kamikazepiloten, die gezielt
sehrvernichtend wirken kén-
nen und den Amerikanern,
wie die Geschichte beweist,
Atombomben zur Verfligung.
Die durchschnittliche Spiel-
zeit wird von SSI mit 10 bis
100 Stunden angegeben.

PacificWarist somit ein Spiel,

bel dem auch erfahrenen
Strategen nicht so schnell
langweilig wird. Das Spiel
kann von einem oder zwei
Spielern gespielt werden.Die
Firma Computing stellte uns
dieses Spiel fiir den Test zur
Verfligung.

Erhiltlich ist PACIFICWAR
im guten Fachhandel oder
direktbei Computing, 1080
Wien, Langegasse 3, Tel.:
0222/402-88-91.

PACIFIC WAR von SSI

gesehen bei Computing

Fun with Games
Das professionelle Fachgeschiift
fiir Computer und Videospiele !

=

- "Auswahlund Kompetenz"
_ist unsere Devise

PC
-~ SEGA
NIN’I‘EN])_() .
SUPER NINTENDO
 GAMEBOY
VERKAUF - VERLEIH
~ VERSAND - ANKAUF

Lernsoftware - Hintbooks
Zeitschriften - Zubehor

Grofie Auswahl an PC-Spielen
Uber70verschiedene
~ SuperNintendoKassetten
Gebrauchite PC-Spiele (auch neue Titel)

ah 99,
Wir spielen von: Montay - Freitag :10':30_ﬁ bis 19:30k

Samstag ~ 09:00k bis 13:004
Langer Samstag ~ 09.00k bis 17:00h

Sie finden uns spielend in: |

1070 Wien |
Lerchenfelderstrafie 115
Tel. & Fax 526 50 78
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Electronic Arts:
THE LOST FILES OF

SHERLOCK HOLMES

Zwischen Friihjahr und
Spitherbst desJahres 1888
ereignete sich im viktoria-
nischen London eine
schockierend, grausame
Mordserie. In den Stadttei-
len Whitechapel und Spi-
talsfield wurden sechs Pro-
stitulerte ermordet.

Nicht etwa, dag das fiir die
Gesellschaft viel zihlte, denn
wem gingen schon ein paar
Freudenmadchen mehr oder
weniger ab? Das Wohlerge-
hen ihrer Zuchthunde war
normalerweise interessanter
als das Leben dieser Frauen.
Doch bei diesen Morden hielt
ganz London den Atem an,
war die Einstellung des Mor-
ders doch zu abgebriiht. Er
besaf3 die Frechheit, ange-
berische Briefe an Polizei und
Presse zu schreiben, die er
stets mit “Jack the Ripper”
oder “Leichtfiifiger Jack”
unterschrieb. Die beispiello-
se Mischung aus Horror, Wut
und Faszination 16st noch
heute das gewifie Gruseln
aus. Im Vorspann sind Sie
Zeuge am Mord an einer jun-
gen, htibschen Schauspiele-
rin. Sie kénnen zwar eine
Gestalt sehen, die der Frau
auflauert, sie tiberfillt und
brutal ermordet, kénnen aber
den Tater nicht erkennen.
Das Oberhaupt der briti-
schen Polizei, Inspektor Le-
Strade, schiebt den Mord
dem bertichtigten “Jack the
Ripper” in die Schuhe, der
noch immer durch die ne-
belverhangenen Strafen
Londons schleicht. Daeraber
keine stichhaltigen Beweise
fir seine Annahme finden
konnte, weif3 er nur einen
einzigen Mann, der es fertig-
bringt, dem Meuchelmérder
in den verwinkelten, diste-
ren Seitengassen Londons

das Handwerk zu legen. Die
pfeifenschmauchende und
mit Vorlieben Tweed tragen-
de Detektivlegende Sherlock
Holmes, der schon bei zahl-
reichen Ermittlungen Gegen-
spieler des Inspektors war.
Sie schliipfen in die Rolle des
Hobbyschntifflers. Doch kei-
ne Bange, Sie stehen dem
Rétsel keineswegs alleine
gegeniiber. Thr langjahriger
Vertrauter Dr. Watson er-
klart sich bereit, Sie mit be-
stem Wissen und mit aller
Kraft zu unterstiitzen. Zu-
sammen mit Watson bege-
ben Sie sich zum Ort des
Geschehens, einer dunklen
Seitengasse bei einem klei-
nen Theater. Dort erwartet

Software
und
Handbuch

Sie schon Inspektor LeStra-
de und ein Konstabler. Die
Leiche liegt noch unverin-
dert, so wie sie von einer
Kollegin des Mordopfers ent-
deckt wurde am Tatort, wie
Ihnen die Polizei versichert.
Nun kénnen Sie Ihre Ermitt-
lungen starten. Die Program-
mierer und Designer des
Detektivdramas haben erst
gar keine wilden Experimen-
te gestarten, sondern orien-
tierten sich an den bekann-
ten Grafikadventures Sier-
ras und Lucasarts. Die
Hauptfigur des Spieles -
Sherlock Holmes - bewegen
Sie mittels Mausklick durch
die verschiedenen “Raume”
des Adventures, die in einer

seitlichen 3-D-Perspektive zu
sehen sind. Ist der aktuelle
Ortetwas gréfer als der Bild-
schirm, wird, sobald Holmes
den Bildrand erreicht, ge-
scrollt. Ansonsten wird auf
den anderen Raum umge-
blendet. Verlassen Sie den
aktuellen Schauplatz, wird
eine Ubersichtskarte des al-
ten London eingeblendet, die
leider nicht ganz am Bild-
schirm zu sehen ist. Bewe-
gen Sie den Zeiger einfach
zur Bildschirmkante, um die
Karte so weit wie méglich zu
rollen. Aufder Karte tauchen
dann, je nach Erfolg Ihrer
Recherchen, neue Orte auf,
die Sie besuchen kénn

Durch London bewegen

sich mit einer fur das 19.
Jahrhundert tiblichen Pfer-
dekutsche. Nicht ganz un-
bekannt sind die adventure-
tiblichen Befehle wie Schau,
Bewege, Rede, Offne, Nimm,
Schliefe, die sich per Maus
aktivieren lassen, man den-
ke bloff an Rex Nebular. Es
reicht ein Klick mit der lin-
ken Maustaste auf den Be-
fehl und dann auf den ge-
wiinschten Gegenstand. Ein-
facher ist es mit der Kombi-
nation aus linker und rech-
ter Maustaste. Wenn Sie mit
der linken Taste aufeine Tiir
klicken geht Sherlock Hol-
mes direkt, also ohne Um-
weg aufdie Befehlszeile, dorfe
hin. Die rechte Mausta:

gibt Holmes den Befehl, die
Tar zu 6ffnen. Um den ge-
heimnisvollen Mord zu kla-
ren, muf Holmes sich mit
zahlreichen Spielfiguren un-
terhalten, um mehr oder
weniger wertvolle Informa-
tionen zu erhalten, die wahr
oder unwahr sein kénnen.
Wie bei jeder Ermittlung
kann es sein, daff man Sie
ein biBchen herumhetzen
will. Es kann vorkommen,
daf Sie fiir eine Information
bis ans Ende von London
fahren, die Sie genauso in
der Nihe erhalten kénnen.
Wenn der Befehl Rede aktiv
ist, kann man seinen Ge-
sprachspartner durch einfa-
ches Anklicken auswahlen.
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Daraufhin erscheinen eine
oder mehrere Fragen zur
Auswahl, von denen Sie sich
eine aussuchen kénnen, die
Ihnen der Situation ange-
messen erscheint. Wenn Sie
bei den Einstellungen Por-
trait ein gewahlt haben, er-
halten Sie ein Portrait der
Person, mit der Sie gerade
Konversation betreiben. Da-
mit Holmes nicht den Uber-
blick verliert, fithrt Dr. Wat-
son automatisch Buch tiber
jede Unterhaltung. Wenn Sie
spater Aussagen von Ver-
dichtigen vergleichen wol-
len, reicht ein Blick in
Watson’s Tagebuch, wo Sie
les nachlesen konnen. In
‘SPbereitung ist eine CD-
ROM-Fassung des famosen
Abenteuers, das in der Dis-
kettenversion immerhin fast
30 MByte Platz auf der Fest-
platte verschlingt. Bei der
Installation gibt es den
Mentipunkt Festplattenver-
wendung, bei dem Sie be-
stimmen kénnen, wieviel
Platz “The Lost Files of Sher-
lock Holmes” auf Ihrer Fest-
platte belegen soll. Sie kén-
nen entweder Speicherplatz
sparen, das heiBt, einige Fi-
les werden in gepackter Ver-
sion auf die Festplatte gela-
den. Dadurch kommt das
Programm mit 15 MByte
Festplattenplatz aus, ist al-
rdings langsamer, da die
@hteien beim Zugriff ent-
packt werden miissen. Oder
Sie sparen Zeit, verbrauchen
29 MByte und haben dafiir
einen merklich schnelleren
Spiellauf, denn samtliche
Dateien sind hier schon ent-
packt. Als PC-Konfiguration
wird AT ab 20 MHz, Maus
und Festplatte empfohlen,
Sie kommenaberauch schon
mit AT (12 MHz), VGA, 640
KByte RAM zurecht. Grafik-
modus ist VGA, Kopierschutz
fiir das Spiel mit mittlerem
Schwierigkeitsgrad besteht
keiner. Sie kénnen zwischen
Maus, Tastatur und Joystick
wéahlen. Das Spiel hat eine
deutsche Anleitung und
auch die Spielsprache ist -
welch™ Freude - deutsch!

Untermalt wird das Spiel von
Sprachausgabe und einem
volumindsen Soundtrack;
Voraussetzung ist eine
Soundblasterkarte. Beson-
dere Miithe haben sich die
Programmierer bei der grafi-
schen Detailgetreue und dem
historischen Ambiente ge-
macht, vom Hosenknopf
Watsons, bis zur korrekten
Landkarte des viktoriani-
schen London stimmt die
Krimiatmosphire bisins letz-
te Detail. Ein wirklich gelun-
genes Adventurespiel mit
wunderschonen Grafiken,
die mit der passenden Mu-
sikabgestimmtsind. Bis zumn
Schlu halt sich die Span-
nung, wer nun wirklich der
Morder ist. Zu guter Letzt
noch einige Tips: Wenn Sie
die Leiche der Frau untersu-
chen, vergefben Sie nicht, sich
das weifle Pulver ganz genau
anzuschauen! Nach Ihrer
Spurensuche 13t LeStrade
Sie durch die Tar in den
Ankleideraum der Schau-
spielerin. Nehmen Sie die
Feder mit, die unter den
Schrank gerollt ist. Sie wer-
den sie gut brauchen kén-
nen, um wieder herauszu-
kommen. Schicken Sie die
Verkauferin im Parfiimladen
in den Keller, indem Sie sie
nach dem Parfiim fragen, das
nichtim Regal steht. Sie kén-
nendann die Putzfrau befra-
gen. Notieren Sie sich die
Informationen, die Sie erhal-
ten, wenn Sie das Sweat-
Shirt betrachten; die Be-
schreibung hilft in der Par-
flumerie. Vergessen Sie den
amtlichen Totenschein. Kau-
fen Sie sich eine Zeitung am
Kiosk vor der Holmschen
Wohnung; auch der Artikel
tiber den Tod tiberzeugt den
Freund. Sie wissen nicht, wie
Sie den kleinen Schuljungen
tuberzeugen sollen? Fragen
Sie mal den kleinen Jungen
vor der eigenen Wohnung,
ob er was Interessantes hat.
Und nun viel Vergniigen
beim Liften des Geheimnis-
ses um den miesen Meuchel-
moérder - Jack the Ripper??
Dieses ausgezeichnete

Spiel mit iiber 50 authenti-
schen Schauplitzen wurde
uns von der Fa. ZIG ZAG
zum Test zur Verfiigung ge-
stellt. Das Spielist im Fach-

handel in ganz Osterreich
oder direkt bei ZIG ZAG,
1070 Wien, Lerchenfelder-
strafie 115, Tel. 0222 /526-
50-78 erhiiltlich.

New World Computing:

CLOUDS OF XEEN

Sie sitzen mit Ihrem Freun-
deskreis in einer Taverne
in Vertigo und diskutieren
iiber die Geschehnisse der
letzten, vergangenen Mo-
nate. IThre Konversation
dreht sich, zwischen eini-
gen Kriigen Bier, um die
alltiiglichen Dinge des Le-
bens.

Zum Hauptthema wird bald
der immer wiederkehrende
Traum, der vor acht Mona-
ten begann, Sie alle zu be-
schaftigen. Der erste Traum
erreichte Sie als Alptraum,
bedngstigend in seiner Klar-
heit und Intensitit. Sie alle
traumten, daf Konig
Burlock’s Ratgeber Crodo zu
Ihnen spricht. Es war, als
wiirde er uber eine grofie
Distanz sprechen und die
Nachricht schien, als wéire
sie an irgendjemand gerich-
tet. Crodoerklarte lhnen, daf
diese Nachricht kein Traum
sei und es ihm leid tue, Thren
Schlafzu stéren, er habe aber
sonst keine andere Méglich-
keit, mit [hnen Kontakt auf-
zunehmen. Vor einigen Mo-
naten kehrte Roland, der ver-
lorene Bruder von Kénig Bur-
lock von seiner Mission zum
Mount Firestone, wo er das
in vielen Fabeln beschriebe-
ne “Land unter dem Land”
suchte, zurtick. Roland
suchte seitdem, mit Kénig
Burlock's Unterstiitzung
nach dem “Sechsten Spie-
gel”, der seinem Besitzer er-
moglichen soll, durch ihn
hindurch zu steigen und in
eine fremde Dimension zu
gelangen. Doch Roland ver-
dnderte sich auf schreckli-
che Art und Weise. Der Ma-

gier Crodo sptirte die negati-
ve Ausstrahlung und hatte
auch schon bald eine Aus-
einandersetzung mit Roland.
Dieser veranderte sich, und
wurde zum erschreckenden
Monster, das sich selbst als
Lord Xeen, Koénig der Welt,
bezeichnete. Crodo wurde in
Baron Darzog's Turm ge-
sperrt und kann sich wegen
des Baumaterials und der
Konstruktion des Raumes
mit seiner Magie nicht be-
freien. Crodo bittet Sie, zu
verhindern, daf Lord Xeen
(Roland) den “Sechsten Spie-
gel” findet und seine Zauber-
kraft mifbraucht. Das Spiel
mitseiner phantastischen 3-
D-Welt und seinen 256 Farb-
VGA-Grafiken braucht 15
MByte Speicher auf IThrer
Festplatte. Sie kimpfen ge-
gen furchterregende Mon-
ster, erleben phantastische
Eindriicke und bereisen
schlieplich die Wolken-Welt
und sehen .......; das Ganze
mit passender, musikali-
scher Untermalung. Leider
ist das Phantasy-Adventure
zur Zeit nur in Englisch er-
haltlich, doch es ist auch mit
minimalen Englisch-Kennt-
nissen leicht verstdndlich.
Allen Freunden von Compu-
ter-Rollenspielen sehr zu
empfiehlen; eine Phantasy-
Geschichte, wie aus dem Bil-
derbuch.

Die Firma Computing stell-
te uns dieses Spiel fiir den
Test zur Verfiigung. Erhiilt-
lich ist CLOUDS of XEEN
im guten Fachhandel oder
direktbei Computing, 1080
Wien, Langegasse 3, Tel.:
0222/402-88-91.

OCM Februar/93
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PD & SHAREWARE - NEwWS

BUCHHAS JAKOBER:

PAINT SHOP PRO

Ein Multitalent bei der Bildbearbeitung

Paint Shop Pro V. 1.02 ist
ein Bildbearbeitungspro-
gramm der Spitzenklasse.
Als echtes Allroundtalent
gehtes weitiiber einen nor-
malen Bildbetrachter hin-
aus.

Einige Highlights des Pro-
grammes stechen besonders
heraus:

*) Die Bildkonvertierung:
Paint Shop liest PCX, TIF,
BMP, GIF, WPG, TGA, DIB,
RLE, MSP, JAS (mit Kompri-
mierung), MSP, MAC, PIC
und RAS teilweise bis 24-Bit
Farbtiefe. Beim Speichern
kann man 20 Formate wih-
len (auch OS/2-Formate)..

*) Bildbearbeitung mit vor-
definierten Filtern, wie Sof-
ten, Sharpen, Blur, ... und
selbstdefinierten Filtern -
Drehen, Spiegeln, Schnei-
den, ... wird schon fast als
selbstverstidndlich vorausge-
setzt.

*) Verringerung der Farbtie-

fe - viele Scanner oder die
Photo-CD liefern Bilder mit
mehr als 256 Farben. Mit
den Optionen Optimized Pa-
lette, Error Diffusion und
Reduce Color Blending er-
halt man ein perfektes 256-

PAINT SHOP V. 1.02

GUTSCHEIN auf Seite 12

Farben-Bild.

*) Screen-Shots, wobei man
das Fenster und den Aus-
schnitt wiahlen kann.

Ein perfekter Ausdruck zum
SchluB runden die Vorziige

dieses WINDOWS-Program-
mes noch ab. Erhéltlich bei
Fa. BUCHHAS JAKOBER,
2540 Bad Véslau, Wr. Neu-
stidterstr. 24 um 0S 39,—
(5,25") oder OS 49,—(3,50")
- Tel. 02252/70-800

sl  Paint Shop Pro - cindyt1.gif (626 x 439 % 256]

File Edit Yiew Image

Colors

Capture Help

Alpha up to Date:

FAXLine

Das Programm FAXLine ist
einsehr gutes deutsches Fax
programm, welches unter
Windows 3.0 oder 3.1 spei-
cherresident arbeitet und
das Versenden, sowie Emp-
fangen von Faxmessages er-
méglicht, vorausgesetzt der
Computer ist mit einem ent-
sprechenden Modem ausge-
stattet. Die angebotene PD-
Version ist auf PC's voll lauf-
fahig. Das Programm arbei-

tet mit einem FAXLine Pseu-
do-Druckertreiber, das be-
deutet, man kann Faxnach-
richten aus jedem beliebigen
Programm verschicken. Bei
vielen anderen Faxprogram-
men ist ein Editor zur Text-
eingabe erforderlich, FAXLi-
ne kann z.B. Word fiir Win-
dows-Texte ebenso verarbei-
ten, wiez.B. Pagemaker DTP-
Dateien. Alle Windows Schrif-
ten kénnen verwendet wer-

Eingehende Mitteilungen ~
Keine Mitteilungen
| Faxempfang stoppen

Ausgehende Mitteilungen
Keine Mitteilungen
[ Fasversand stoppen

[Aklueller Status

| Manager Gptionen... ” Hardwate Dptionen... ! L_?;d%liiiiifii‘«ﬂé- Optisnen.. I

T T TR

den. Zudem verfiligt das Pro-
gramm Uber eine Vielzahl von
Einstellungsméglichkeiten,
sowie ein Adrefregister und
ermoglicht auch automati-
sche Wahlwiederholungen.
Das Programm haben wir auf
der PD-Copy Station bei

Alpha up to Date, 1010
Wien Getreidemarkt 10,
Tel.: 0222/587-85-11 ent-
deckt. Bei Alpha up to Date
kostet jede PD-Diskette OS
49,- und kann mit Hilfe der
PD-Copy Station vom Kun-
den selbst kopiert werden.

Seite 40
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PD - SPIELE -~ NEWS

Goldfieber

GOLDFIEBER

.‘!haben sich ein Haus ge-
kauft und fanden heraus,
dag sich in Ihrem Keller eine
Goldmine befindet. Leider
wird das Gold von Geistern
bewacht, die es zu tiberli-
sten, beziehungsweise zu
vernichten gilt. Sie haben pro
Spiel drei Leben und pro Le-
vel sechs Patronen, die Sie
sich gut einteilen miissen,
da es pro Level zehn Geister
gibt, zur Verfligung. Fur je-
des eingesammelte Gold-
stiick erhalten Sie hundert
Punkte, fiir Ihre Arbeit beim
Graben der Stollen pro Feld
einen Punkt. Die Geister kén-
nen Sie (iberlisten, indem Sie
verwirrende Stollen. graben,
denn die Geister drehen sich
’r um, wenn sie an ein Hin-

rnis stofen. Allerdings
haben Sie nicht die Zeit, ein
besonders ausgekliigeltes

GOLD: @

[

v REY B YR VY. R.Y
) f- f f fi

Goldhunt

SCORE: ¢

g 2

gesehen bei PAB

Labyrinth zu konstruieren,
denn sonst lauft Ihre Level-
zeit aus, und Sie verlieren
ein Leben, weil Thnen der
Sauerstoff zum Atmen aus-
geht. Mit den Cursor-Tasten
konnen Sie sich bewegen, mit
Shift und der Cursor-Taste
feuern Sie einen Schuf ab.
Bei der Priifversion gibt es
zehn Level, bei derregistrier-
ten Version flinfzig. Die Voll-
version enthilt auch einen
Leveleditor, mit dem Sie ei-
gene Level erstellen kénnen.
Ihre Punktezahl kénnen Sie
in der Highscoreliste eintra-
gen. Geschrieben wurde das
Programm von Matthias
Wienke aus Koln, und wur-
‘de uns vom PD-Speziali-
sten PAB, Tel. 0222 /550-
608-0 zur Vefiigung ge-
stellt, wo das Programm
um OS 40,- erhiltlich ist.

UALUE: 470  TIME 0:06

KEYS: (Plause (Sound {Puit
(H}igh Scores (R)emove Blks

gesehen bei PAB

Katrin »

Mensch laf dich nicht Argern

gesehen bei PAB

Mensch laf dich nicht Argern

Dieses Spielprogramm von
M. Kulisch aus Frankfurt ist
die PC-Version des altbe-
kannten Brettspieles
“Mensch argere Dich nicht”.
Wie beim Original kénnen
Sie die Farbe Ihrer Spielstei-
ne, genauso wie die Anzahl
derselben (von 1 bis 4 Stiick)
wéhlen. Aber, und das ist
das Beste daran, Sie brau-
chen keinen IThrer Freunde
zu Uberreden, wenn Ihnen
mal nach einem Spiel zumu-
te ist, denn Sie kénnen ge-
gen den Computer spielen.
Siebestimmen, wieviele Spie-
lecken der Computer zur
Verftigung hat. Der elektro-
nische Spieler erhilt einen
Namen, den der Computer
auswihlt. Wenn Ihre Freun-
de doch mitspielen méchten,

ist das auch kein Problem,
denn Sie kénnen Ihren elek-
tronischen Spieler auch ab-
stellen. Die Regeln sind be-
kannt, beim Ansetzen muf
mit einer Sechs begonnen
werden, dazu hat man drei
Versuchen. Klappt's nicht,
wird ausgesetzt. Der Wiirfel
befindet sich rechts oben am
Bildschirm. Das Spiel 148t
sich mit Maus oder/und Ta-
statur bedienen. Zum Wiir-
feln driticken Sie Taste “w"
odér klicken mit der Maus
das Feld “W” an. Mit “J” kén-
nen Sie das Spiel beenden.
Viel Vergniigen - aber bitte
nicht drgern! PS.: Wir haben
es versucht, aber Schum-
meln ist leider unméglich.
Erhalten haben wir das Spiel
von PAB, Tel. 550-608-0.

GOLD HUNT

Ein Shareware-Programm

- der Soleau Software. Der

Sinn dieses Spieles ist, alle
zehn Level zu passieren. Thr
blauer Mann versucht, in-
nerhalb von drei Minuten,
alle griinen Goldbehalter ein-
zusammeln (pro Level zwolf
Stiick). Sind Sie Besitzer al-
ler zwolf Goldbehélter und
haben Ihre fiinf Leben noch
nicht verschwendet (denn
sonst ist das Spiel zu Ende),
erscheint Thnen das verhei-
Bungsvolle Tor zum nach-
sten Level. Doch so einfach
istesauch wieder nicht, denn

in jedem Level erwarten Sie
dieverschiedensten Monster.
Im ersten Level zum Beispiel
wartet der rote Teufel, der
vernichtet Sie, sobald Sie sich
mitIhm aufeiner Linie befin-
den! Was tun? Sie miissen
die blauen Steine so bewe-
gen, daB der Teufel einge-
sperrt ist. Er darf also kein
Feld mehr haben, um sich
zu bewegen. Schaffen Sie es
nicht, ist das Spiel spite-
stens nach drei Minuten zu
Ende, wenn Sie nicht schon
vorher lhre Leben ausge-

‘haucht haben.

OCM Februar/93
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MARKTUBERSICHT 486ER PC'S

PRODUKT Beschreibung

Preis Bezugsquelle

TOM-486-33

e

0222/587-17-25

PACOMP 486DX/33

4 MB RAM, 128 KB Cache, S-VGA 1024, 130 MB HD, 1 FD,

2 x seriell, 1 x parallel, Gameport, Tastatur, Monitor

20.290,-| PACOMP

0222/523-97-40

Direkt 486-33

A Direkt-Versand 0222/

Direkt 486-33

JA Direkl-Vefsand 0222/88-14-983V

4 MB RAM, 64 KB Cache, Desktop, S-VGA , 130 MB HD, 2 FD,

2 x seriell, 1 x parallel, Gameport, Tastatur,Monitor, Dos5.0, Win 3.1 | 22.990,-| Bostelmann

0222/533-62-51

T 486-50 4 MB RAM, 256 KB Cache, Tower, S-VGA , 213 MB HD, 2 FD,

Erfolgreich
inserieren!

IM

OCM

2 x seriell, 1 x parallel, Gameport, Tastatur,Monitor, Dos5.0, Win 3.1 | 32.990,-| Bostelmann

Wenn auch Sie Ihre Produkte im OCM
prisentieren wollen, rufen Sie uns bitte an:

02252/30-07-15
oder Fax:

02252/47-428

Eine PC-Prisentation in
diesem Marktteil ist fiir
Computerfachhédndler zur
Zeit kostenlos und erreicht
Computeranwender in
ganz Osterreich.

Seite 42
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MARKTUBERSICHT 486ER PC'S

PRODUKT Beschreibung Preis Bezugsquelle

Acer Power 486/33 2 MB RAM, UVGA 512 KB, 3.5" FD, 4 x 16 bit ISA, Tastatur, Maus,

ACER 0222/ 914-18-81-0

AcerPower 486e/DX2-66 | 4 MB RAM, UVGA 512 KB, 64kb Cache, 3.5" FD, 5 x Eisa, 2 x ISA,
tatur, Mau 5.0, Wi 3.1, Utili

-| ACER 0222 /914-18-81-0

VDS-486-33 1 MB RAM, 256 KB Cache, Tower, S-VGA 1MB, 120 MB HD, 1 FD,

ameport, Tastat

vDs 0222/586-97-07

VDS-486-50 EISA 1 MB RAM, 256 KB Cache, Tower, S-VGA 1MB, 120 MB HD, 1 FD,

2 x seriell, 1 x parallel, Gamepo

PCG 486/50 MHz 4 MB RAM, 256 KB Cache, Tower, S-VGA 1MB, 121 MB HD, 3.5" FD,

allel, Gameport,

Rain AT-486/33DX 4 MB RAM, 256 KB Cache, Minitower, 512KB-VGA , 105 MB HD
5.25" FD 1.2 MB, 2 x seriell, 1 x parallel, Gameport, Tastatur, a.A Computerdiskont

2/408-52-56

OPI 486/33DX 3 4 MB RAM, 256 KB Cache, Desktop, 16 Bit-VGA , 105 MB HD
; 5.25"FD + 3.5" FD, 2 x seriell, 1 x parallel, Gameport, Tastatur a.A OPI Computer 0222/216-31-50

Computing 486/DX33 4 MB RAM, 256 KB Cache, Desktop, SuperVGA , 105 MB HD
3.5" FD 1.44 MB , 2 x seriell, 1 x parallel, Gameport, Tast., Monitor | 20.990,-| Computing 0222/402-88-91

SWITOP 486-50 4 MB RAM, 256 KB Cache, MiniTower, Vesa-VGA 1MB , 120 MB HD
525& 3

: Rohner Ges._r_n_._b_.H 0222/586-82-61

HISYS 486DX-50 4 MB RAM, 256 KB Cache, MiniTower, Tseng-VGA 1MB , Local Bu

Rohner Ges.m.b.H = 0222/586-82-61

o
"
O
-
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OCM - HANDLERUBERSICHT - NIEDEROSTERREICH

IN DER NACHSTEN AUSGABE: HANDLERUBERSICHT - OBEROSTERREICH
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DIREKTVERSAND -~ FIRMEN IN OSTERREICH
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PRIVATE KLEINANZEIGEN

PRODUKT " Beschreibung Preis Information

4 MB RAM, ev. mit Printer 0222/914 4504

386 DX : 33 MHz, 2 MB RAM, 80 MB HD, 3,5" und 5,25" Floppy, 14" VGA Mo- 0222/604 41 48
nitor, S-VGA MIDI-Tower, Anwender- u. Spielerprogramme | 14.200 Hr. Schimper von 9-18 Uhr

386 DX/33 > Tower, 4 MB RAM, 2 FP 122 MB, 21 MB, 2 LW, Co-Proz., SVGA
‘ Farbmonitor

0222/230 74 08 17:30 - 18 Uhr

486 DX 33 MHz, 8 MB RAM, 256 kB Cache, 105 MB HD, 2 LWs, VGA-Schirm | 18.000,- 0222/381 9575

Amiga 2000 C GVB 68030 Turbokarte, 33 MHz, 9 MB, 2 x 3,5" LW, Quickstart 1.3+

IBM XT 512 kB, Quad 386 Platine mit 1 MB, 10 MB HD, CGA-Farbschirm

Kostenlos inserieren
im OCM

der Weg zum raschen Erfolg!

Bitte senden Sie eine Postkarte mit dem von Ihnen gewiinschten
Anzeigentext an den OCM-Verlag, 2500 Baden, Worthgasse 26.
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OCM - PRODUKTINFORMATION

OCM.:

Leser-Service

Stand in der letzten Ausgabe von
OCM als Produktinformation an die-
ser Stelle noch die Aktion OCM-Com-
putersuche, die speziell fiir Leser
gedacht war, welche in néichster Zeit
die Anschaffung eines neuen Perso-
nal Computers ins Auge fafiten, ha-
ben wir unser Service jetzt erweitert.

OCM bietet seinen Lesern, welche In-
t‘se an einem neuen Computersys-
ter® oder aber auch an Zubehor haben,
selbstverstindlich auch weiterhin ko-
stenlos und unverbindlich diese spezi-
elle Dienstleistung an. Auf Wunsch
unserer Leser, bieten wir Ihnen ab so-

O AT-486DX

fort im Rahmen unseres Leser-Service
auch genaue Produktinformationen,
betreffend aller in unserer Zeitung vor-
gestellten Produkte, aber auch Infor-
mationen tiber andere Produkte aus
dem Computerbereich. Der OCM-Leser
Service bietet IThnen die Méglichkeit,
schnell und unbiirokratisch, mittels
des im unteren Teil dieser Seite befind-
lichen Coupons an die gewiinschte In-
formation beziiglich IThrer Hard- oder
Software zu gelangen. Sie miissen nur
den Couponausfiillen und anden OCM-
Verlag senden. Bitte vergessen Sie bei
dieser Gelegenheit nicht, auch gleich
den OCM-Gewinnspiel-Fragebogen,
welcher sich aufder Riickseite des Cou-

Bitte Coupon ausschneiden und an OCM-VERLAG senden
L a

Ich interessiere mich fir:

O33MHz 050MHz

pons befindet, auszufiillen. Wir sen-
den Ihre Datendann an entsprechende
Fachhéndler weiter. Sollten Sie in die-
ser Ausgabe von OCM bereits ein Gerat
gefunden haben, welches Ihrer Vorstel-
lung entsprechen kénnte oder Sie In-
teresse an anderen Produkten haben,
die in dieser Ausgabe von OCM vorge-
stellt wurden und Sie weitere Informa-
tionen wiinschen, schreiben Sie bitte
den Firmennamen des Anbieters an die
dafiir vorgesehene Stelle. In diesem Fall
leiten wir Thre Anfrage direkt an die
betreffende Firma oder auf Wunsch
selbstverstidndlich auch an mehrere
Firmen weiter. Sie sparen Zeit und be-
kommen alle Informationen frei Haus.

___ MB RAM

welches in dieser Ausgabe von OCM auf Seite __

O AT-486DX/2 50MHz 066MHz Gehiuse

O AT-386 033MHz 040MHz |0 VGA-Karte512KB

Ich habe Interesse an folgenden Produkten: D VGA-Ka_rte 1MB
0 VGA 1280 x 1024
| MB Festplatte
03.5" [05.25" DLW

Ich habe Interesse an dem Produkt ; L

beschrieben ist]

Bitte leiten Sie meine Daten an eine
Computerﬁrma in meiner Ndhe weiter.

Besonderes Interesse hﬁtte ich 'an einem
Angebot eines Produktes der Firma:

8
Name
(|
Adresse
Tel.
UNTERSCHRIFT
Beruf weitergeleitet werden.

Ich bin damit einverstanden, daf8 meine Daten EDV-mépig eg“qﬁt und

OCM Februar/93
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OCM - GEWINNSPIEL

A4 Tech
Gewinnspiel

LA _ TECH
R R I R = 8

Unter den richtigen Einsendungen verlosen wir diesmal folgende, von der Firma
TM DATA zur Verfiigung gestellte, A4 TECH-Produkte: '

10 Stiick A4 TECH AM.-5P

2/3 Tasten-MAUS fiir PC/XT/AT ¢
9-25 Pin Adapter, Auflésung: 290 - 1450 DPI '
Geschwindigkeit: 700 mm/Sekunde

samt Zubehor: _
Mousepad, Mouseholder, Screen-Saver, Treibersoftware, Image 72

Bitte Coupon ausschneiden und an OCM-VERLAG senden

GEWINNFRAGE : Welche Firma hat den Generalvertrieb von

A4-TECH-Produkten in Osterreich?
Antwort : . |

Alle Einsendungen, die bis 20. Februar 1993 bei uns eingelangt

sind, nehmen an der Verlosung teil. Die Verlosung findet unter ‘

Ausschluf} des Rechtsweges statt. Alle Gewinner werden schriftlich

verstandigt, auf Wunsch werden die Gewinnerin einer der nichsten
* Ausgaben von OCM versffentlicht.

Den ausgeftillten Coupon schneiden Sie bitte aus, oder Sie schreiben die Antwort auf eine
Postkarte und senden Sie bitte an ;
OCM-Verlag 2500 Baden, Worthgasse 26

’%ﬂ

Name [J  Solite ich gewinnen, bitte ich Sie um Verdffentlichung
in einer der nichsten Ausgaben von OCM.

Adr e's se (J  Ich wiinsche keine Namensveroffentlichung, bitte
: senden Sie mir meinen Gewinn ohne Verdffentlichung
im OCM zu.
Telefon
Beruf UNTERSCHRIFT
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OCM - GEWINNSPIEL

.0

OCM:

Die ersten Gewinner des
OCM Gewinnspiels stehen
fest! Zu gewinnen gab esin
der Jinner-Ausgabe des
Osterreichischen Compu-
ter Markt Software-Pakete
der Firma WordPerfect im
Wert von iiber 30.000 Schil-
ling, sowle 25 OCM-Jah-

bonnements und 99

, Ausgabe Februar 93.

Aus denzahlreichen Einsen-
dungen wurden am 16. Jan-
ner 1993 nun die Gewinner
ermittelt. Zuerst wurden alle
Einsendungen auflhre Rich-
tigkeit kontrolliert, danach
wurden dierichtigen Einsen-
dungen in unseren Compu-
ter eingegeben. Es versteht
sich von selbst, daf3 wir als
moderne Redaktion die Ver-
losung unserer Preise der
Fairness halber, unserem
Computer tiberlassen haben.
Schon allein auf Grund des-
sen, daf alle OCM-Abonne-
ment-Besitzer jeden Monat
automatisch an der Verlo-

ng um die Hauptpreise

nehmen, ohne extra je-

des Monat einen eigenen
Coupon einschicken zu mu-
Ben, erweist sich die Verlo-
sung mittels PC und der da-
fiir eigens entwickelten Soft-
ware als tiberaus vorteilhaft.
Nachdem alle Daten in den
Computer eingegeben waren,
wurden die Preise in das Pro-
gramm eingegeben. Als der
Computer nunalle Datendie
er benétigte hatte, wurde die
Verlosung gestartet. Dank
unseres schnellen 486er
Rechners standen die Gewin-
ner, welche mittels Zufalls-
generator ausgewahlt wur-
den, in Sekundenschnelle
fest. Das Programm Word
Perfect fiir Windows, wel-
ches zu einem Listenpreis
von OS 11.842,-- (inklusive
USt) im Handel erhéltlich ist,
ging nach 2512 Méllersdorf,
Eigenheimsiedlung. Da der
Gewinner keine Namensver-
o6ffentlichung wiinschte,
kommen wir diesem Wunsch
selbstverstandlich nach und
Jhoffen, daB er eine gute Ver-
wendung fir dieses ausge-
zeichnete Textverarbeitungs-

programm von WordPerfect
hat. Gewinner des Program-
mes WordPerfect fiir DOS,
welches ebenso einen emp-
fohlenen Listenpreis von OS
11.842,-- (inklusive USt) hat,
ist Herr Dr. Frank Weiland
aus 8530 Deutschlandsberg.
Das Programm PlanPerfect,
die Tabellenkalkulation aus
dem Hause WordPerfect im
Wertvon 0S 9.287,-- gewann
Herr Herbert Gschaideraus
2734 Puchberg/SCHBG.
Das Programm WordPerfect
Works, ein Integriertes Soft-
ware-Paket im Wert von
4.686,-- gewann Herr Ru-
dolf Riicker aus 1220 Wien.
AnschlieBend druckte der
OCMComputer noch die Ge-
winner der 25 OCM Jahres-
abonnements, und der 99
Stiick OCM Februar-Ausga-
be aus. Die OCM-Jahres-
abonnementen und Einzel-
hefte wurden bereits gleich-
zeitig mit Erscheinen dieser
Ausgabe versandt. Die
Hauptpreise werden in den
nachsten Tagen per Post an
die Gewinner verschickt. Sie

sehen, Mitspielenbeim OCM-
Gewinnspiel, welches jeden
Monat stattfindet, kann sehr
erfolgreich sein. All jenen, die
diesmal leider nicht zu den
Gewinnern zidhlen, soll ge-
sagt sein, dag es auch im
Februar-Gewinnspiel wieder
schéne Preise zu gewinnen
gibt. SiemtiBennur den Cou-
pon ausfiillen und an den
OCM-Verlag senden oder Sie
machen es sich leicht und
abonnieren OCM einfach mit
dem Coupon auf Seite 50
und nehmen automatischan
jeder Verlosung um die
Hauptpreise teil, ohne jedes-
mal einen Coupon einsen-
den zu miissen.

Diesmal wurden uns die
Hauptpreise von der Firma
TM-DATA zur Verfiigung
gestellt, Einsendeschlufl
fiir das Februar-Gewinn-
spiel ist der 20. Februar.
Am 22 Februar werden die
Gewinner gemeinsam mit
dem Geschiiftsfiihrer der
Firma TM-DATA, Herrn
Thomas Megeth, gezogen.

ain

Fiir alle Leser, die nicht beim Janner-Gewinnspiel
gewonnen haben, gibt es die Moglichkeit, die PD-
Kollektion 1 mit 4 PD-Spielprogrammen und ei-
nem Anwenderprogramm direkt beim OCM-Verlag
um OS 99,-- zubestellen. Am Besten schneiden Sie
diesen Coupon aus und senden ihn gemeinsam
mit OS 99,-- an den OCM-Verlag. Sie erhalten die
OCM PDK 1 sofort per Post portofrei ins Haus.

Oder sie bestellen die OCM PDK 1 per Nachnahme,
zuziiglich Nachnahmegebiihr der Post.

O 5.25"

OCM-PDK 1

a3.5"

ATOMS

Gute Brettspiel-Simulation;
siehe Bericht in OCM 1/93.

OVERKILL

WeltraumabschuB3-Spiel.

NAGS

Gelungenes Pferdewettspiel;
siehe Bericht in OCM 1/93.

TOMB

Gutes Labyrinthspiel; der
Spieler befindet sich in einer
Pyramide und muf3 Schétze
einsammeln. Aber Achtung,
auch viele Gefahren lauern
im Inneren der Pyramide.

ASTRONONUM

Astronomie-Software;
siehe Bericht OCM 1/93.

Ichbestelle hiermit die OCM PDK 1 zum Preis von OS 99,-

Name:

Adresse:

(1 6s 99.,- liegen bei. Unterschrift:

[ Bitte liefern Sie per Nachnahme zuziiglich NN-Gebiihr.
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kostet es Sie jetzt, den Osterreichischen Computer
Markt zu abonnieren. Damit haben Sie den Vorteil, zwdlf
Ausgaben von OCM portofrei, bevor es noch im Zeitschriften-
handel erhéltlich ist, zu beziehen. Zudem sparen Sie, neben Vertrieb:
dem Weg zum Zeitschriftenhdndler, OS 60,--, und sind
immer tber den 6sterreichischen Computermarkt raschest . ertrieb Salzburg
informiert. Niitzen Sie diese Méglichkeit noch heute und
bestellen Sie, mit dem auf dieser Seite befindlichen Coupon,
Ihr OCM-Jahresabo um nur 180 Schilling. Als kleines Dan-
keschon erhalten Sie dann von uns, mit dem ersten OCM,
das Sie im Abonnement zugesandt bekommen, eine Diskette
mit aktueller PD-Software gratis. Aufferdem, und das ist
absolut einmalig, nimmt jeder Abonnement-Inhaber mo-
natlich automatisch am OCM-Gewinnspiel teil. Das heift,
Sie muissen keinen richtig ausgefiillten Gewinnspiel-Coupon
mehr einschicken und nehmen trotzdem bei der monatli-
chen Gewinnspiel-Verlosung um die Hauptpreise teil, was
Ihre Gewinnchancen betrachtlich erhéht.

Bitte Coupon ausschneiden und an OCM-VERLAG 2500 Baden, Worthgasse 26. senden :

JA, ich méchte den OCM - OSTERREICHISCHER COMPUTER MARKT ab sofort
jeden Monat ohne weitere Kosten zugesandt bekommen und bestelle daher ein OCM
Jahresabonnement mit 12 Ausgaben zum SonderPreis von OS 180,-- und erhalte
zusitzlich mit der ersten Ausgabe eine Diskette mit aktueller PD-Software.
Aufierdem nehme ich ab sofort monatlich automatisch an der Verlosung der
Hauptpreise des OCM Gewinnspiel's teil, ohne jedesmal extra einen Gewinnspiel-
Coupon einsenden zu miifien, was meine Gewinnchancen betrichtlich erhoht.

Mein Name :

Meine Adresse : Unterschrift:

Ich bezahle mein Abonnement nach Erhalt Ihrer Rechnung. Das Abonnement
verldngert sich automatisch um ein weiteres Jahr, sollte ich nicht spatestens
einen Monat vor Ablauf die schriftliche Kiindigung mittels eingeschriebenen
\_ Brief an Sie senden. J




ZU GUTER LETZT - VORSCHAU

Lieber Leser !

Sie sind jetzt am Ende der Februar
Ausgabe von OCM angelangt. Wir hof-
fen daf3 auch diese Ausgabe Ihren
Gefallen gefunden hat.

Es wiirde uns sehr freuen, wenn auch
Sie den Osterreichischen Computer
Markt in Zukunft zu Ihrer Pflichtlektii-
re zdhlen wiirden. Wir werden weiter-
hin bemiiht sein, Ihnen eine interessan-
te und informative Zeitschrift zu bieten.
Sollten Sie Anregungen, beziehungs-
weise selbst Interessantes zu berichten
haben, schreiben Sie uns doch einfach!
Wie bereits in der ersten Ausgabe von
OCM erwahnt, sind wir als 6sterreich-
it erscheinende Computerzeitschrift
bemiiht, wissenswertes und aktu-
elles aus allen Bundesldndern zu be-
richten.

Ebenso wie die rasante Entwicklung
auf dem Computermarkt, wird sich
unsere Zeitschrift entwickeln. Da be-
reits nach der ersten Ausgabe von OCM,
viele Leser aus ganz Osterreich, ein
OCM-Abonnement bestellt haben, und
uns viele durchaus positive Leserbriefe
erreichten, haben wir uns dazu ent-
schlossen, bereits in ndherer Zukunft
vierfarbig zu erscheinen. An dieser Stel-

le wollen wir uns vor allem bei allen
Lesern bedanken, die bereits die Mog-
lichkeit eines Abonnements angenom-
men haben.

Da die Produktion einer Zeitschrift viel
Geld kostet, und wir eine firmen-
unabhéngige Computerzeitschrift sind,
ist es fiir uns besonders wichtig viele
zufriedene Leser zu haben. Ein OCM
Jahresabo bieten wir derzeit zum Ein-
flihrungspreis von nur OS 180,- an. Das
OCM-Jahresabo beinhaltet 12 Ausga-
ben, und bietet den Vorteil OCM mo-
natlich portofrei, bevor es noch im Zeit-
schriftenhandel erhéltlich ist, zu bezie-
hen. Als kleines Dankeschon erhélt je-
der neue Abonnementen-Besitzer die
aktuelle OCM-Public Domain Kollektion
im Wert von OS 99,- gleichzeitig mit der
ersten Ausgabe, die man im Abonne-
ment bezieht. Mit dem OCM Jahresabo
spart man sich nicht nur den Weg zum
Zeitschriftenhandler, sondern erspart
sich im Vergleich zum Einzelbezug OS
60,-. Rechnet man dann noch die ko-
stenlose Diskette, voll mit jeweils min-
destens 5 PD-Programmen, die im
Einzelbezug OS 99,- kostet, kommt
man auf eine Kostenersparnis von 159
Schilling. Wenn unsere Zeitung Ihnen

gefillt, und Sie auch in Zukunft beab-
sichtigen OCM monatlich zu lesen ersu-
chen wir Sie, unsere Zeitschrift zu abon-
nieren. OCM-Abonnementen bieten wir
zudem, neben der ersten kostenlosen
PDK-Disk, auf Wunsch jede weiter OCM-
PDK Diskette statt OS 99,- zum Vor-
teilspreis von nur OS 40,- an.

Dienichste Ausgabe von OCM erscheint
Anfang Méarz. Wir hoffen Sie auch das
nachste Mal wieder zu unseren zufrie-
denen Lesern zdhlen zu dtirfen. Neben
aktuellen Neuerscheinungen aus dem
Hardware-, Software-, Bticher-, und
Spielebereich, gibt es im niachsten Mo-
nat, neben dem Thema des Monats:
" PC-Tuning selbstgemacht " wieder vie-
le Informationen tiber aktuelles und
wissenswertes. In der ndchsten Ausga-
be finden Sie auch einen Testbericht
tiber den neuen HP Laserjet [V, der uns
kurz vor Redaktionsschlufl von der Fir-
ma Midas zur Verfigung gestellt wurde,
sowie eine ausfiithrliche Programmvor-
stellung eines TOTO Programmes, das
vom Wiener Software Hersteller Schenk
entwickelt wurde und ab April im Han-
del erhaltlich sein wird.

Die Redaktion

DAS BRINGT IHNEN OCM

Thema des Monats:

IN DER NACHSTEN AUSGABE

PCG-Tuning selbstgemacht !

Computer auf- und umriisten

OCM berichtet tiber die Moglichkeiten des Computertunings, und erklart wichtige Vorgangsweisen, wie beispielsweise das
Ein- oder Umbauen eines Motherboardes mit héherer Leistung, in ein bereits bestehendes Computersystem, oder etwa auf
was man beim Einbau einer neuen Festplatte besonders acht geben muf. Meist ist es wesentlich kostengiinstiger und ebenso
zufriedenstellend, die bestehende Computer-Anlage, soferne Sie technisch nicht mehr den personlichen Anforderungen
entspricht, einfach umzuriisten anstatt einen neuen Computer zu kaufen. Neben unseren niitzlichen Tips & Tricks,
betreffend PC-Tuning welches ohne grofien Aufwand, von jedem Anwender selbst gemacht werden kann, bietet OCM Thnen
auch eine Markttibersicht betreffend PC-Komponenten und tibermittelt Ihnen Adressen von Computerfachleuten an die Sie
sich bei weiteren Fragen wenden konnen. Doch mehr dartiber in der Marzausgabe von OCM.

und vieles mehr....

OCM Februar/93
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Pacomp. nghllght‘

Giltig ab 20.01.93  Alle Preise inkl. Mwst. OCM.CDR Anderungen vorbehalten!

S pur.

386 DX/40

486 SX /25

@ 4 MB RAM, 128 KB Cache

Notebook

@ 4 MB Arbeitsspeicher

@ 80 MB FESTPLATTE

® 35" LW Trackball

@85 MB FESTPLATTE Seagate oo E——..

" : }.%-j | ’
@35 (W Mulii 1/0, VGA 512 = —.—b-ﬁ j
@ SUPER-VGA 1024 High-Color ln SRR mlilﬁmuinnuunu |

g ﬁ:'x'\'.'.'.'.". ....... 'ﬂ m

S!f

| SPECIAL: EISA

s,, e %&23,

|§,a | AUFPREIS NUR |

'486 DX/33

N

486 DX /50

@ VGA Display, Tasche .

486 DX2-66

@4 MB RAM, 128 KB Cache ® 4 MB RAM, 128 KB CACHE

@ 4 MB RAM, 128 KB CACHE

@ 4 MB RAM, 128 KB CACHE

@ 105 MB FESTPLATTE @ 130 MB FESTPLATTE Seagate

@ 130 MB FESTPLATTE Seagate

@®3,5" W, Muli1/0, VGA 512 @ 35" W, MuliI/0, VGA 512
@ SUPER-VGA 1024 High-Color @ SUPER-VGA 1024 High-Color

@ 3,5" LW, Multi 1/0, VGA 512
@ SUPER-VGA 1024 High-Color

@ 130 MB FESTPLATTE Seagate
@ 35" LW, Multi 1/0, VGA 1 MB
@ SUPER-VGA 1024 High-Color
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